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MANUEL FERNANDEZ GRELA

A riqueza das nacidns publicouse por primeira vez en Londres
0 9 de marzo de 1776, hai xa case douscentos cincuenta anos.
En 1976, para conmemorar o bicentenario da sda publicacién,
a Universidade de Glasgow publicou unha edicién critica das
obras completas do seu autor, Adam Smith, que serve de base
para esta traducién. Esta clase de celebraciéns resérvanse
unicamente para as obras que acadan a categoria de clésicas,
e A rigueza das nacions, a pedra fundacional da ciencia eco-
némica, ingresou hai moito tempo nese panteén. Pero o libro
que o lector sostén nas sidas mans neste momento é moito méis
que un fito histérico da evolucién do intelecto humano. E unha
obra viva, que ainda contribie a xerar novas ideas para alén da
sta teédrica data de caducidade, dun xeito que o seu autor non
puido chegar a imaxinar. Un tratado que transcendeu os limites
do mundo académico para converterse no texto de cabeceira
de politicos e homes de negocios, na fonte de inspiracién de
intelectuais e idedlogos.

Semella sorprendente o interese que esperta un tratado
antigo e voluminoso, de lectura certamente non moi doada,
e cheo de detalladas descriciéns que o paso do tempo tornou
irrelevantes. O habitual en moitas obras canénicas venerables
é que se convertan nesa clase de libro que todos citan pero moi
poucos len.

Se A riqueza das nacions conseguiu fuxir dese destino foi, en
primeiro lugar, pola sta descomunal influencia. E un dos poucos
exemplos, dos que A orixe das especies de Charles Darwin seria
talvez o caso mdis aproximado, nos que podemos identificar
con claridade unha obra determinada como a orixe dunha dis-
ciplina cientifica moderna. O seu impacto fixo de Adam Smith
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probablemente o economista méis influinte de todos os tempos.
Calculase que o nimero de citas de Adam Smith supera aos de
tres economistas tan cofiecidos como Friedrich A. Hayek, Karl
Marx e John M. Keynes xuntos. Desta obra non sé6 xurdiron a
maioria dos campos do cofiecemento econémico, como a teoria
do valor, a economia laboral, o comercio internacional, a teorfa
monetaria, as finanzas, a facenda publica, etc., senén que o seu
impacto esténdese alén do eido da economia a outros campos
como a ciencia politica, a ética ou a psicoloxia social.

Esta versatilidade débese a que a sia principal aportacién é
de cardcter metodol6xico. Nas sias péxinas plasmouse un dos
grandes proxectos da Ilustracién: crear unha ciencia do home
baseada na observacion, equivalente 4 ciencia que Newton des-
envolveu para os corpos celestes. A primacia de Adam Smith
na execucion deste proxecto imprimiulle 4 futura disciplina da
economia o cardcter de ciencia social empirica por excelencia,
que preserva ata os nosos dias.

A metodoloxia empirica, que Smith adoptou directamente do
seu amigo David Hume e soubo aplicar con rigorosidade, con-
tribuiu moito 4 lonxevidade da obra. O imperativo metodoléxico
de razoar por inducién a partir de coidadosas observaciéns non
s6 dotou a A riqueza das nacions de amplitude temdtica, senén
da marabillosa atencién polo detalle que fai absorbente a sia
lectura, mesmo cando eses detalles deixaron de ser relevantes
hai xa moito. Crear un marco conceptual axeitado para poder
describir a realidade econémica, a natureza do titulo completo
da obra, e inferir as consecuencias do seu funcionamento, as
causas, a partir dunha multitude de observaciéns individuais
supuxo un esforzo titdnico. Na composicién do seu tratado,
Smith bateu de focifios co «problema da inducién». Newton
podia xustificar as sdas xeneralizaciéns pola crenza nunha
«uniformidade da natureza», pero Smith sabfa moi ben que a
sociedade carece de tal uniformidade. Malia os doce anos que
dedicou 4 composicién do seu libro, este problema deixou a sia
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David Hume e Adam Smith, ddas figuras da Ilustracién de Escocia.
Esculturas de David W. Stevenson na torre oeste da Scottish National Portrait Gallery, Edimburgo



pegada no produto final en forma de defectos estilisticos, dos
que Smith era consciente e polos que se desculpou explicita-
mente en diversos puntos da obra, e de inconsistencias l6xicas
que os seus lectores detectaron con prontitude. Pero a cambio,
Smith conseguiu compofier unha descricién convincente da
natureza cambiante e dindmica da sociedade, onde o funciona-
mento das causas e efectos é continxente ds «instituciéns e cos-
tumes» de cada situacién particular, dun xeito que moi poucos
economistas posteriores terfan éxito en reproducir.

Esta tension entre o cardcter dindmico e cambiante da rea-
lidade social e a rigorosidade l6xica do marco cientifico que
intenta analizala preservou a frescura d’A riqueza das nacions
do paso do tempo. Nos tltimos dous séculos e medio a economia
avanzou moito en precisién e formalismo, pero ao prezo de limi-
tar o seu alcance para centrarse nas cuestiéns que poden abor-
darse coas ferramentas de andlise dispoiiibles, adquirindo ast
un cardcter predominantemente estético. Porén, a evolucién da
sociedade obriga periodicamente & ciencia econémica a trans-
cender os seus lfmites técnicos e innovar nos seus métodos,
para poder continuar explicando a realidade. E sempre que isto
ocorre, o resultado recupera elementos d’A rigueza das nacions,
esquecidos no seu momento por non dispofier das técnicas
necesarias para analizalos, que asf cobran unha nova vida.

Adam Smith, o mito e o0 home

Para explicar a popularidade da que ainda goza A riqueza das
nacions féra do eido académico é necesario considerar o curioso
proceso que converteu ao seu autor nunha figura piblica, case
nunha celebridade. Poderiamos chamar a este proceso a cons-
trucién do «mito de Adam Smith».

No discurso publico, a economia aséciase en moitas ocasions
coa ideoloxia liberal, e a figura de quen se considera o fundador
da disciplina non escapou a esta asociacién. Os participantes
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no discurso ptblico que se identifican co ideario (neo)liberal
adoitan tomar a Adam Smith como figura inspiradora, celebrar
a stia infatigable defensa do laissez-faire e a liberdade indivi-
dual, utilizar a sda celebrada metdfora da «man invisible» para
explicar os efectos beneficiosos do funcionamento dos merca-
dos e recorrer a stia autoridade para criticar calquera mostra de
intervencionismo estatal. Os que non se identifican con aquela
ideoloxia reaccionan ante esta imaxe de Smith censurando o
seu fundamentalismo na defensa dos mercados e a stia apoloxia
da riqueza, a desigualdade e o egoismo. Polo tanto, o autor d’A
riqueza das nacidns e un dos actores principais no debate sobre
o papel dos mercados na sociedade, que ocupa o centro da
atencién putblica dende o nacemento do capitalismo. Como tal,
é unha figura habitual nos medios de comunicacién de masas,
que invocan o seu nome tanto para abordar cuestiéns locais,
como o proxectado peche das factorias de Alcoa na Corufia
e Avilés, como para comentar as discusiéns globais no Foro
Econémico de Davos.

Pero este debate ofrece unha imaxe distorsionada de Adam
Smith e a sda obra. N’A riqueza das nacidns non atoparemos
ao mitico propagandista da hiperracionalidade do homo eco-
nomicus, senén a un moralista estudoso do papel da empatia
nas relacions humanas que describe lucidamente as distintas
maneiras nas que os individuos se comportan de xeitos econo-
micamente irracionais. E esta discrepancia entre o Smith real e
a celebridade alimenta continuamente un segundo debate que
contribtie a manter vivo o interese pola sta figura. A diferenza
do que sucede co mito, é posible identificarse co Smith mora-
lista dende diferentes extremos do espectro ideol6xico. Moitos
liberais témano como referente das «virtudes burguesas»
inherentes ao capitalismo. Moitos progresistas celebran o seu
igualitarismo e comparten a sia preocupacién pola distribucién
da riqueza. E todos eles ldianse da supresién destas visiéns no
discurso publico maioritario.
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O feito de que Adam Smith chegase a ser unha celebridade
intelectual envolta en polémica é certamente irénico, xa que
foi un home cunha vida escasa en eventos destacables: nunca
casou e non tivo fillos, non se cofiece que mantivese ningunha
relaciéon sentimental, nin que estivese envolto en escdndalos
de ningunha clase. Mentres os seus coetdneos e amigos David
Hume e Edmund Burke admiraban e mesmo escandalizaban
as cortes e os saléns elegantes de Europa, Smith, de cardc-
ter sobrio e reservado, receaba da fama e a popularidade. Os
trazos mdis sinalados da sta personalidade eran o seu natural
distraido e a sia tendencia a abstraerse durante periodos pro-
longados. Certamente non eran moi axeitados para unha intensa
vida social.

Adam Smith naceu na pequena cidade escocesa de Kirkcaldy
en 1723, o primoxénito dunha acomodada familia presbiteriana.
O seu pai era o inspector da alfandega local, un cargo impor-
tante naquel tempo, e faleceu prematuramente meses antes
do seu nacemento. Como consecuencia, Smith estivo sempre
estreitamente vencellado 4 stia nai, e cinguido polas limitaciéns
da sda economia familiar. Sdbese pouco da suda infancia, agds
que foi un neno de sadde delicada e que ao medrar chamaba
a atencién pola sia capacidade de observacién e prodixiosa
memoria. A suda actividade favorita era a lectura, e ingresou na
Universidade de Glasgow grazas 4 stda boa disposicién para o
estudo. Al foi alumno de Francis Hutcheson, quen o puxo en
contacto con David Hume e iniciou asf unha das relaciéns méis
importantes na sia vida.

Despois de tres anos Smith obtivo unha bolsa de estudo no
Balliol College de Oxford como premio ao mellor estudante da
Universidade de Glasgow. En Oxford a calidade do ensino era
moi inferior 4s stas expectativas, e atopouse excluido da vida
social pola sida orixe escocesa e a stia escaseza de medios eco-
némicos, resultando nunha estadfa insatisfactoria. Boa parte da
negativa descriciéon da calidade do ensino nas universidades
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O Instituto Adam Smith en Kirkcaldy, Escocia, localidade natal do autor



inglesas n’A riqueza das nacidns ten a sda orixe nesta experien-
cla oxoniense.

Rematados os seus estudos, Smith retornou a Escocia e
pouco despois comezou a ensinar na Universidade de Glasgow,
onde ocupou a cétedra de Filosoffa Moral dende 1752. En
1759 decidiuse a publicar as sias leccions co titulo de Teoria
dos sentimentos morais. O libro, que situaba a empatia como o
concepto central da ética, deu a cofiecer a Smith nos circulos
intelectuais europeos.

En 1763 o duque de Buccleuch, o terratenente mdis impor-
tante de Escocia, ofreceulle viaxar ao continente como titor do
seu fillo, o que aceptou por motivos econémicos. Durante a sia
estadia de tres anos en Francia Smith tivo a oportunidade de
frecuentar os principais saléns literarios da capital e cofiecer
persoalmente a figuras da ilustracién francesa como Voltaire ou
Rousseau grazas 4 intervencién de Hume, quen residia tempo-
ralmente en Parfs. Tamén asistiu ds reuniéns da escola de eco-
nomistas chamados fisidcratas na residencia do doutor Frangois
Quesnay, familiarizandose asi coas stas doutrinas.

Smith comezou a traballar n’A riqueza das nacions durante
a sda estadia en Francia, e despois da mesma reclufuse en
Kirkcaldy durante dez anos para escribila. En 1773 trasladouse
a Londres coa intencién de publicala, o que non lle resultou
doado. Tardou tres anos en conseguilo, sen deixar de corrixir e
ampliar o seu texto mentres tanto.

0 éxito d’A riqueza das nacions, tanto no Reino Unido como
no exterior, foi inmediato e inesperado. Chegaron a publicarse
cinco ediciéns en vida de Adam Smith, o que lle permitiu intro-
ducir modificaciéns e engadidos', e foi traducida rapidamente
ds principais linguas europeas. Este éxito proporcionoulle a
Smith unha reputacién como experto en cuestiéns mercantis,

T O texto da edicion do bicentenario, sobre o que se realizou esta traducion, corres-
pondese fundamentalmente co da 3.2 edicidon, publicada en 1784, sendo esta a ultima na
que Smith incluiu alteracidns substanciais no texto.
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Ein Mufter aefundheitliher Banknail.

Tae nrae Uniseciidicgrddede M tiasgae.

0 edificio principal da Universidade de Glasgow nun gravado alemén de 1873



afnda que non tifia experiencia préctica previa nas mesmas.
Como consecuencia, foi nomeado inspector das alfindegas de
Escocia en 1778. Por primeira vez na sda vida gozou dunha
posicién econémica acomodada, o que lle permitiu sair de
Kirkcaldy e establecerse en Edimburgo coa sia nai e algtins
parentes. O Goberno britdnico comezou a consultarlle con
frecuencia sobre cuestiéns fiscais e comerciais, especialmente
dende o nomeamento como primeiro ministro de William Pitt o
Novo, quen adoptou A riqueza das nacidns como ordculo das sias
posiciéns en defensa do libre comercio. En 1787 foi escollido
reitor da Universidade de Glasgow, a stia alma mater. Adam
Smith faleceu en 1790, despois de obrigar aos seus executores
testamentarios a queimaren os seus manuscritos inacabados, de
xeito que a sda obra quedou reducida a un esquecido tratado

de ética e 4 sda influinte investigacién sobre economia politica.

O impacto d’A riqueza das nacions

A riqueza das nacions acadou en pouco tempo a consideracion
de obra clésica dentro da nacente disciplina da economia. Os
economistas do século XIX seguiron, en xeral, a pauta marcada
por David Ricardo, quen adaptou o marco conceptual de Smith e
procedeu a corrixir o que percibiu como as sias carencias 16xi-
cas. Unha vez asimilada a sda estrutura, o contido d’A riqueza
das naciéns pasou a considerarse obsoleto, «un libro moi entre-
tido sobre os vellos tempos», nas palabras de Walter Bagehot a
mediados de século. Porén, o prestixio do seu autor resultaba
moi util nos debates académicos e politicos para facilitar a
aceptacién dos preceptos da nova disciplina. Foi asi como o
nome de Adam Smith se converteu na invocacién de autoridade
habitual nos grandes debates econémicos sobre o libre comercio
e a liberdade econémica. As sias aportacions orixinais pasaron
a un segundo plano, e o seu nome foi asocidndose progresiva-
mente ds posicions defendidas polos seus sucesores, mesmo
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aquelas antitéticas ao espirito e a letra da obra orixinal, como a
andlise baseada no suposto do homo economicus ou a apoloxia
das virtudes sociais do egofsmo individual.

Co paso do tempo, a figura de Adam Smith pasou a conver-
terse en obxecto de interese histérico. Os historiadores aleméns
da segunda metade do século Xxix foron os primeiros en sinalar
as discrepancias entre a visién popular de Smith e a sia reali-
dade histérica, o que chamaron «o problema de Adam Smith».
Como se podian explicar as contradiciéns aparentes entre os
principios liberais d’A riqueza das nacions e as consideraciéns
éticas expostas ddas décadas antes polo mesmo autor na Teoria
dos sentimentos morais? Durante varias décadas pescudaron
inutilmente o momento histérico da conversién de Adam Smith
o filésofo moral 4 doutrina do egoismo individual, ata que en
1895 Edwin Cannan descubriu a existencia dun manuscrito
que contia as Leccidns sobre xurisprudencia que Smith impartiu
en Glasgow en 1763, copiadas por un dos seus estudantes. As
Leccions demostraron documentalmente que os dous tratados
de Smith formaban parte dun tnico proxecto, a saber, a andlise
do comportamento dos seres humanos como animais sociais
que interactdan continuamente entre si. Dentro dese proxecto,
a Teorta dos sentimentos morais ocupdbase das interacciéns
humanas baseadas na empatia, e A riqueza das naciéns da outra
clase principal de interaccidns sociais, as baseadas no interese
propio dos individuos.

O labor dos historiadores, especialmente a edicién d’A
riqueza das nacions que Cannan publicou en 1904, puxo couto
temporalmente ao mito smithiano. Pero este retornarfa ainda
con midis forza na segunda metade do século xx. Os econo-
mistas da chamada «escola de Chicago», en particular George
Stigler e Milton Friedman, tomaron a Smith como estandarte
da «contrarreforma neoliberal» fronte ao que percibian como o
excesivo papel do Estado na economia, favorecido polas doutri-
nas keynesianas dominantes nos paises occidentais despois da
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Segunda Guerra Mundial. Como sucedera no século anterior, o
prestixio do pai fundador da economia era unha ferramenta de
persuasion util para defender a superior eficiencia dos mecanis-
mos de mercado, ou para argumentar a necesidade de eliminar
as regulamentacions publicas que interferisen co seu funcio-
namento. Friedman e Stigler contribuiron a elevar a imaxe da
«man invisible», unha metéfora que apenas se menciona unha
vez nas case mil paxinas d’A riqueza das naciéns, agochada
nunha argumentacién secundaria sobre as decisiéns de investi-
mento, 4 categoria de sinal distintivo da obra. Unha vez mdis, o
nome de Adam Smith veu en asociarse a novos conceptos como
a «hipétese dos mercados eficientes». A transposicién destas
ideas ao terreo politico na década de 1980 e a intensificacién do
proceso de globalizacién do comercio internacional despois da
caida do bloque soviético en 1990 trasladaron o mito smithiano
aos medios de comunicacién de masas como figura precursora
do discurso dominante. Deste xeito, renovouse o interese pola
sta figura, e os exercicios de desmitificacién por parte dos seus
lectores académicos e non académicos intensificdronse recen-
temente grazas ao renovado interese polos problemas de distri-
bucién da riqueza que xerou a crise financeira global de 2007.

A riqueza das nacions no seu contexto historico

Para que unha obra poida ter un impacto tan enorme, o con-
texto da sda xestacién ten que ser particularmente afortu-
nado. O decurso da historia fixo da Escocia do século xvin
un pequeno laboratorio onde se puxeron a proba moitos dos
mecanismos econémicos que nas décadas e séculos posteriores
determinarfan a evolucién da economfa mundial. O feito de
que fose nese laboratorio onde Adam Smith decidiu aplicar as
suas dotes de observacién para construir a ciencia empirica da
economia tivo moito que ver na sorprendente lonxevidade das
sdas prescriciéns.
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A mediados do século xvi, Escocia atravesaba un perfodo
de forte desenvolvemento econémico. Os ilustrados escoceses,
o grupo intelectual ao que pertencia Adam Smith, interpre-
tdbano como unha consecuencia favorable da Lei de Unién
de 1707, que incorporara Escocia ao Reino Unido de Gran
Bretafia. Porén, este desenvolvemento veu acompafiado dunha
forte inestabilidade politica, reflectida nas repetidas rebelions
xacobitas que tentaban repofier 4 familia Estuardo no trono
escocés e rachar asi a Unién. Smith consideraba que as politi-
cas do Goberno britdnico, e en particular a politica comercial,
empecian o pleno aproveitamento dos beneficios da Unién e a
sta difusién entre o conxunto da poboacién, o que contribufa
4 sda impopularidade entre os cidaddns do pais mdis pobre,
Escocia. Por iso, n’A riqueza das nacidns procurou explicar os
procesos de desenvolvemento econémico, a sda importancia
para a poboacién dun pafs pobre como Escocia e os instru-
mentos de politica econémica dispoiiibles para estender os
seus efectos beneficiosos a todos os cidaddns. Este obxectivo
determinou dun xeito fundamental o contido da obra e, para
acadalo, Smith viuse obrigado a analizar a producién e a dis-
tribucién da riqueza como dous fenémenos interdependentes.
Posteriormente, a Revolucién Industrial desencadeou procesos
de desenvolvemento similares ao escocés en moitos paises,
universalizando o campo de aplicacién das ideas expostas n’A
riqueza das nacions.

O Reino Unido de Gran Bretaiia era unha gran potencia
imperial, e a sda vitoria sobre Francia na guerra dos Sete Anos,
inmediatamente antes de que Adam Smith comezase a traba-
llar n’A riqueza das nacidns, converteuno no principal imperio
colonial do mundo. Pero esta vitoria obtivose a costa dun ende-
bedamento ruinoso que obrigou ao Goberno britdnico a buscar
maneiras de aumentar os seus ingresos fiscais. Unha delas foi o
establecemento de novos impostos sobre as colonias britdnicas
en América do Norte, que logo se rebelaron contra os mesmos.
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Esta rebelién desenvolveuse en paralelo co proceso de elabo-
racion d’A riqueza das nacidns, e culminou coa declaracion de
independencia dos Estados Unidos de América catro meses
despois da publicacién da primeira edicién.

Para Adam Smith, que cria firmemente nos beneficios da
Unién para as partes implicadas, a rebelién norteamericana era
un tema de importancia capital. Deste xeito, introduciu na sia
obra minuciosas consideraciéns sobre os problemas da débeda
ptblica, a xestién colonial e as stas reflexiéns sobre as cau-
sas e consecuencias da rebelién americana. Ao seu entender,
tamén neste caso as restriciéns marcadas pola politica comer-
cial britdnica para manter a exclusividade dos comerciantes e
fabricantes ingleses no comercio colonial contribuian a agravar
a situacién, polo que propuxo eliminalas. Tan importante consi-
deraba esta cuestién que se permitiu por unha vez abandonar o
seu pragmatismo habitual para esbozar unha proposta de solu-
cién ao conflito. Esta, ainda que solidamente razoada, destaca
no conxunto pola sta inxenuidade politica, infrecuente no seu
autor. Chegou mesmo ao punto de considerar que a empresa
colonial non pagaba a pena se a sta tinica motivacién consistia
na promocién do interese particular dos comerciantes e fabri-
cantes britdnicos.

En definitiva, a complexidade do contexto contempordneo
resultou neste caso no desenvolvemento dunha andlise porme-
norizada da politica comercial capaz de falar de xeito intelixi-
ble aos lectores das décadas e séculos posteriores, como pode
falarlles hoxe aos lectores preocupados polas consecuencias do
Brexit ou das guerras comerciais impulsadas polo presidente
dos Estados Unidos de América.

Ainda mdis importante para a elaboracién d’A riqueza das
nacions foi o entorno intelectual no que se xestou. Adam Smith,
pupilo de Hutcheson, amigo de Hume e Burke, admirador de
Voltaire e Rousseau, desenvolveu a stia actividade intelectual
dentro do mundo humanista e racionalista da Ilustracién e, en
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particular, na versién escocesa do mesmo, que David Hume
vencellou firmemente ao empirismo. Os valores nos que foi edu-
cado Smith eran os do uso da razén humana e o rexeitamento
de toda autoridade que non se xustificase mediante a mesma.
Estes valores primaban a liberdade individual para poder facer
uso da razén e consideraban a educacién como o medio prin-
cipal para a mellora da condicién humana e como importante
mecanismo de equiparacion social. A situacién social e poli-
tica de Escocia engadiu elementos especificos ao pensamento
ilustrado, como a defensa da monarquia constitucional, que
se consideraba a garante da Unién, ou a tolerancia relixiosa,
necesaria para superar a conflitiva situaciéon que a Reforma e
a inestabilidade politica dos dltimos reis da casa de Estuardo
crearan en Escocia.

Este conxunto de valores, xunto cos elementos de pragma-
tismo asociados ao empirismo, que inducian a contemplar con
bos ollos a procura do beneficio individual, foi o que deu forma
a A riqueza das nacidns como un proxecto comprometido co
progreso persoal e social.

Estrutura e contido da obra

A riqueza das nacidns é unha obra extensa, de case mil paxi-
nas, estruturada en cinco libros. O libro primeiro contén a
exposiciéon do marco conceptual e teérico da obra e presenta
as sdas premisas fundamentais: que o crecemento econémico
depende da divisién do traballo e que esta a sda vez depende
da extensién dos mercados. Tamén desenvolve a explicacién
do funcionamento dos mercados e o papel da competencia nos
mesmos a través da andlise de oferta e demanda e a teorfa do
valor traballo.

No libro segundo, Smith explica os procesos que levan 4
acumulacién de capital, xa que considera que esta é a que
determina a extensiéon dos mercados. Argumenta que a causa
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principal da acumulacién de capital é o aforro, e non a demanda
xerada pola actividade econémica, e para iso presenta unha
clasificacién das actividades econdémicas en «produtivas» e
«improdutivas», segundo favorezan ou non a acumulacién de
capital. Tamén proporciona unha explicacién detallada sobre o
funcionamento dos bancos, o difieiro bancario e o crédito.

Da teoria pdsase 4 politica econémica no libro terceiro.
Adam Smith argumenta que o emprego do capital acumulado
potencialmente mdis beneficioso para a sociedade é o que se
destina ao comercio interior, e revisa dende este punto de vista
a historia da politica econémica europea, para concluir que as
restriciéns impostas en favor dos comerciantes e fabricantes das
cidades empeceron a materializaciéon deses beneficios poten-
ciais, ainda que non puidesen impedila por completo.

O libro cuarto contén unha revisién critica das doutrinas
econémicas dominantes na segunda metade do século xvii.
A meirande parte do mesmo estd dedicada & demolicién dos
principios do mercantilismo, por ser o sistema que sustentaba
o tipo de politicas criticadas no libro anterior. Esta escola de
pensamento establecia que a acumulacién de riqueza en forma
de metais preciosos debia ser o obxectivo principal da politica
estatal. Neste libro tamén criticou as doutrinas dos economistas
franceses cofiecidos como fisidcratas. Ainda que estes eran cri-
ticos co mercantilismo, Adam Smith considerou excesivamente
limitada a sda visién de que s6 a actividade agricola pode con-
siderarse como produtiva.

O dltimo libro, o libro quinto, aborda as cuestiéns relaciona-
das co Estado, a outra gran institucién que comparte cos mer-
cados o espazo econémico das sociedades, dende a perspectiva
das finanzas publicas. Este é o libro mdis extenso, composto de
tres grandes capitulos. No primeiro trata das funciéns bésicas
do goberno dunha sociedade (defensa, administracién de xus-
tiza, comercio e educacién) como gastos ptblicos. No segundo
analiza os sistemas fiscais europeos dende a perspectiva dos
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principios bdsicos de proporcionalidade, certeza, conveniencia
e eficiencia na tributacién. Finalmente, no terceiro considera os
problemas xerados pola débeda publica.

A pesar do seu titulo, A rigueza das nacions non trata tanto da
riqueza como do crecemento econémico. Este é o que ten efectos
mdis beneficiosos sobre a maioria da poboacién, é dicir, sobre
os traballadores, xa que favorece o aumento dos salarios. Nunha
sociedade madis rica, pero estancada, os traballadores non par-
ticipardn na mesma medida da riqueza que noutra méis pobre
pero en crecemento, porque os seus salarios serdn menores.

A idea central que percorre e conecta os cinco libros é a
de que os homes son animais sociais que interactian na esfera
econémica a través da institucién dos mercados. Estes fun-
cionan grazas 4 confianza que medra entre os seres humanos
nas interacciéns sociais e a sda existencia xustificase porque
contribtien ao ben comitin, a «meirande felicidade da maiorfa»,
nas palabras que Adam Smith tomou do seu mestre Hutcheson.

A riqueza das naciéns toma como punto de partida investi-
gar os efectos que ten sobre a sociedade o egoismo, ou sexa, a
persecucién do propio interese. Ainda que a primeira vista o
egoismo sexa oposto 4 empatia, o sentimento moral que segundo
Smith cimenta as sociedades humanas, a institucién dos merca-
dos permite utilizalo, a través do intercambio, para organizar a
actividade humana en formas moi complexas dun xeito coope-
rativo. Xa que os intereses privados non sempre son coherentes
entre si, unha boa parte d’A riqueza das nacions esta dedicada a
analizar os lfmites desta cooperacién harmoniosa.

Os mercados son o concepto central d’A rigueza das nacions.
Adam Smith dedicou a meirande parte do libro primeiro a expli-
car os principios bésicos do seu funcionamento, introducindo
a andlise de oferta e demanda e pofiendo especial atencién no
papel que xoga a competencia na determinacién dos prezos.
Xa que a competencia é un proceso que necesita tempo para
cumprir a sta funcién, os prezos que Smith analizou non eran
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os prezos directamente observables, senén os valores «naturais»
aos que estes tenden, descritos como «centros de gravitacién»
arredor dos que flutdan os prezos correntes de mercado. Para
explicar a determinacién destes prezos naturais, Smith propor-
cionou a primeira exposicién completa da teorfa do valor traballo
que logo serfa utilizada por economistas posteriores como David
Ricardo, John Stuart Mill ou Karl Marx ata a década de 1870, no
periodo cofiecido polos historiadores da economia como a era da
«economia politica cldsica». A teorfa do valor traballo sustenta
n’A riqueza das nacidns non s6 a determinacién dos prezos natu-
rais, senén unha versién embrionaria dun sistema de contabili-
dade nacional e unha teorfa da determinacién da renda da terra.

A pesar do elevado nivel de abstraccién co que Adam Smith
presentou a teoria do valor traballo, os mercados d’A riqueza
das naciéns non son unha institucién abstracta, como na teo-
rfa econémica moderna, senén instituciéns vivas, situadas en
culturas especificas e gobernadas por normas sociais. Unha
boa parte da obra estd dedicada a describir a sda heteroxe-
neidade con moito detalle. Apenas hai referencias n’A riqueza
das nactdns ao mercado en xeral como entidade abstracta, pero
atoparemos moitas a mercados especificos, como o do gran, o
das especias, o das carruaxes, etc. Todos estes son mercados
precapitalistas, pois o desenvolvemento do capitalismo indus-
trial foi en boa medida posterior a 1776. Porén, o feito de
situalos no centro da nacente disciplina da economia permitiu
que A riqueza das naciéns preservase a sida relevancia para
explicar o crecemento econémico exponencial introducido pola
Revolucién industrial.

A avaliacién do impacto que os mercados tefien sobre a
economia e a sociedade n’A riqueza das naciéns é positiva. Os
mercados contribtien 4 equidade social, tanto entre os cidaddns
dun mesmo pais como entre diferentes naciéns, a través do
comercio exterior. Adam Smith cria no igualitarismo, e amosou
unha preocupacién constante pola equidade, xunto con grandes
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doses de empatia. Defendeu frecuentemente posiciéns que na
época resultaban moi impopulares entre as elites, como a critica
ao comercio de escravos, moito antes de que nacera o antiescra-
vismo, ou a defensa da posicién dos traballadores nas disputas
laborais cos seus patréns. Ao seu entender, a substitucién das
relaciéns de dependencia persoal por interacciéns comerciais,
ademais de facilitar a emancipacién individual, tifia o efecto
beneficioso de favorecer a igualdade social.

Porén, estes beneficios non se derivan automaticamente do
funcionamento dos mercados, senén que son resultados poten-
ciais que se obtefien cando a institucién funciona axeitada-
mente. En particular, son produto da competencia. Para Adam
Smith a competencia tifia a capacidade de afectar positivamente
non s6 ds operaciéns mercantis, senén a moitas outras activida-
des sociais, como por exemplo a administracién de xustiza. Con
todo, Smith non crfa nas utopias, e mantifiase alerta respecto
da viabilidade politica das sdas propostas. Era consciente da
posibilidade de miiltiples fallos no mecanismo de mercado, e
de ai que empregase a meirande parte do libro cuarto nunha
critica exhaustiva da doutrina mercantilista, 4 que consideraba
responsable dun sistema de politicas que pervertia o funciona-
mento dos mercados.

Esta critica procedeu en dous sentidos distintos. Por unha
banda, Smith detallou a estrutura léxica do sistema mercanti-
lista para revelar as sdas incorrecciéns, mentres que por outra
chamou a atencién sobre os intereses particulares dos comer-
ciantes e os fabricantes que as promoveron para denuncialos
como contrarios ao interese xeral da sociedade. E posible que o
lector atope neste libro cuarto argumentaciéns moi familiares,
ainda que trate dun sistema desaparecido hai moito tempo, xa
que a descricién do mesmo amosa sorprendentes semellanzas
co que hoxe cofiecemos polo alcume de «capitalismo de compa-
dreo» (crony capitalism). Este é o termo que a literatura actual
emprega para describir a situacién de determinadas sociedades
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onde os emprendedores dedican os seus recursos a restrinxir a
competencia mediante a captura de rendas e conexiéns politi-
cas, mdis que a investimentos produtivos arriscados. Moitos dos
conceptos que Smith utilizou na stda critica do mercantilismo
para describir as asimetrias de informacién e de poder presen-
tes nos mercados, os problemas derivados de actuar a través
de axentes, etc., son 0os mesmos que atopamos dous séculos e
medio despois nos tratados sobre politica econémica.

Os fallos ou imperfecciéns no funcionamento dos merca-
dos afectan negativamente aos seus efectos sobre a igualdade
social. De af as multiples criticas que Smith ofrece sobre o
funcionamento das diferentes instituciéns que poden asimi-
larse con situaciéns de monopolio ou restricién da competen-
cia, xa fosen as establecidas polos costumes e leis feudais, as
promovidas polos comerciantes e fabricantes coa inspiracién
das doutrinas mercantilistas ou as impostas polas compafifas
exclusivas ds que se outorgaron privilexios para comerciar
coas colonias.

Pero os mercados exercen outro impacto sobre a econo-
mia ainda mdis importante. A extensién dos intercambios ao
conxunto da sociedade, o que Smith chama a constitucién
dunha «sociedade mercantil», permite a divisién do traballo,
ou sexa, a especializacién dos traballadores. Este é o proceso
que Smith considera como a causa principal da prosperidade
grazas ao seu efecto positivo sobre a «capacidade produtiva do
traballo», un concepto semellante ao moderno concepto de pro-
dutividade. A través desta vinculacién entre a divisién do tra-
ballo e o tamaio do mercado A rigueza das naciéns ofrece unha
visién dindmica do crecemento econémico. A complexidade
desta visi6n impediu que a stia andlise fose completamente
satisfactoria coas ferramentas de andlise dispofiibles na época,
pero é tal a stda importancia que non cesou de ser «redescu-
berta» nos dous séculos e medio posteriores cada vez que a
economia necesitou centrarse na explicacién do crecemento.
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A relacién entre o tamafio de mercado e a extensién da
divisién do traballo é o principal argumento que Adam Smith
utilizou n’A riqueza das nacions para defender a liberdade de
comercio, en particular o comercio interior entre as rexiéns
agricolas e as cidades. No libro terceiro, o mdis breve dos cinco
que compoiien a obra, considerou que estas politicas orixinaron
un conflito de intereses espurio entre a parte rural e a parte
urbana da sociedade, pois prexudicaban o desenvolvemento
da divisién do traballo nas actividades agricolas ao restrinxir
o comercio. Smith defendia que se os mercados funcionasen
sen trabas, a mellora que producirfan nas actividades agricolas
aparellarfa un desenvolvemento harménico da actividade eco-
némica das cidades. Como ilustracién deste argumento atribufa
a prosperidade do Reino Unido 4 relativa ausencia de impos-
tos ao comercio interior, 4s sdas excelentes infraestruturas de
transporte e & organizacién institucional favorable & propiedade
privada, especialmente a dos pequenos propietarios da terra.

Adam Smith tamén defendia que a liberdade de comercio
se estendese ao comercio exterior. No libro quinto, dedicado
a cuestions fiscais, avogou pola moderacién dos dereitos de
alfandega, para evitar que actuasen como restriciéns ao comer-
cio exterior, ademais de impedir a proliferacién do contrabando
e proporcionar un volume de ingresos axeitado ao soberano.
Tamén criticou a deriva das compaifiias exclusivas creadas para
o comercio colonial cara a administracién politica dos territo-
rios colonizados, e fixoo con tanta intensidade que se sentiu
obrigado a incluir unha aclaracién explicando que os seus argu-
mentos non podian interpretarse en ningdn caso como ataques
persoais aos empregados destas compaiias. Pero consideraba
que os efectos beneficiosos do comercio exterior tifan que ser
sempre menores que os do comercio interior, pois as distancias
involucradas eran moito méis grandes e, polo tanto, o transporte
moito madis custoso. Ademais, o comercio exterior necesitaba
da participacién de paises diferentes con distintos intereses
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nacionais, e para Smith a natureza destes intereses prevalecia
en moitos casos, por exemplo no da defensa nacional, sobre os
intereses puramente econémicos.

Un dos aspectos peor comprendidos d’A riqueza das naciéns
é que nela se defenden o libre comercio e o crecemento eco-
némico partindo da idea de que os seus efectos beneficiosos
se estenden ou poden estenderse doadamente ao conxunto
da poboacién. De feito, a canle de transmisién dos efectos do
crecemento econémico que considera mdis importante é a do
aumento dos salarios, a fonte de ingresos da maioria dos cida-
déns dun pais. Neste sentido, e a diferencia do mito popular,
non se trata dunha defensa incondicional, idealista nin utépica.
A riqueza das nacions analiza polo middo as relaciéns de poder
existentes entre os diferentes grupos de individuos e os seus
efectos, identificando con claridade os problemas derivados do
progreso econémico e propofiendo reformas na politica social e
econémica para solucionalos.

Deste xeito, describiu consecuencias desfavorables da exten-
si6n da divisién do traballo dun xeito moi similar ao concepto
que Karl Marx definirfa no Capital como «alienacién». Tamén
identificou moitas situaciéns onde a acumulacién de riqueza
facilitada polo crecemento econémico e a extensiéon do comercio
daban lugar a desigualdades importantes, facendo maéis ricos
aos ricos e mdis pobres aos pobres. Se a pesar de todo isto,
o xuizo definitivo sobre estes procesos é favorable, é porque
Smith consideraba que estes problemas tifian soluciéns defini-
das e politicamente practicables. No caso da alienacién, estas
podian instrumentarse a través da educacién publica. De feito,
a provisién piblica da educacion, mesmo para as clases inferio-
res da sociedade, defendiase como unha clase de intervencién
ptiblica nos mercados beneficiosa para o conxunto da socie-
dade. Igualmente, no caso das desigualdades defendiase unha
reforma do sistema tributario para facer a contribucién de cada
cidaddn méis proporcionada aos seus ingresos. No libro quinto,
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Smith amosou a stia preferencia polos impostos variables sobre
a renda da terra, o seu produto e as propiedades inmobiliarias
e polos impostos proporcionais sobre os beneficios do capital
entre os impostos directos, criticando os impostos sobre os
salarios polos seus efectos negativos sobre a actividade econé-
mica e os impostos de capitacién pola sda arbitrariedade. E no
referente aos impostos indirectos, preferiu os impostos sobre
os artigos de luxo aos impostos sobre os bens necesarios, que
asimila aos impostos sobre os salarios.

E importante decatarse de que as posiciéns normativas que
Adam Smith adianta n’A riqueza das naciéns estin sempre
motivadas por unha visién onde as instituciéns tefien un papel
predominante e prioritario fronte as explicaciéns puramente
econémicas de xeito que, por exemplo, a administracién «igual
e imparcial» da xustiza preséntase como unha condicién previa
para o desenvolvemento econémico, e sen ela os factores enriba
descritos non poderian operar.

A riqueza das naciéns é unha obra enciclopédica, chea de
detalles practicos sobre as actividades e interacciéns huma-
nas, que descende ata niveis tan especificos como estudar se
o cultivo da pataca é o mdis produtivo para alimentar unha
poboacién crecente, ou determinar o sentido da causalidade
entre o nimero de tabernas e a tendencia a embriagarse. Pero
tamén é unha obra chea de referencias cultas ao mundo cldsico
grecorromano, e de extensas disquisiciéns sobre a historia bri-
tdnica, europea e colonial. Non atoparemos nela a Galicia m4is
que como unha referencia xeogrifica ao cabo Fisterra, limite
definido pola lei de navegacién inglesa para permitir a expor-
tacion de determinadas mercadorias dende as stas colonias
norteamericanas. Pero atoparemos moitas referencias a Espana
e Portugal, tomadas como exemplos dos efectos negativos das
politicas e instituciéns mercantilistas que asolagaron as stas
actividades produtivas coa abundancia de metais preciosos das
minas de América. Os seus gobernos describense como arbi-
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trarios e indiferentes aos intereses dos seus stibditos, e as stas
administraciéns de xustiza como «irregulares e parciais».

Nestas vifietas, a perspectiva é sempre a vixente na socie-
dade britdnica da época. En xeral, Adam Smith utilizou as stdas
fontes criticamente, corrixindo o que consideraba erréneo e
amosando un prudente escepticismo sobre o que non puidese
verificar ou referir a unha autoridade que considerase fiable.
Porén, amosou unha credulidade sorprendente en relacion coas
historias referidas ds rexiéns do mundo que para el eran «exé-
ticas», como a China ou as sociedades némades. Con todo, boa
parte das ilustraciéns mdis celebradas e eficaces que podemos
atopar na obra provefien do exhaustivo cofiecemento directo que
Smith posufa respecto da sociedade e a economia escocesa. A
experiencia directa da libre competencia entre os bancos esco-
ceses e as crises bancarias de metade do século xvii informaron
a stda visiéon dos beneficios e os perigos do papel moeda e o
difieiro bancario, e o seu cofiecemento das artes pesqueiras en
Escocia permitiulle identificar a motivacién espuria detrds das
absurdas regras das primas 4 captura do arenque.

O estilo literario de Adam Smith non era moi apreciado polos
seus coetdneos, e resulta estrafio e dificil para o lector contem-
pordneo. A rigueza das naciéns é unha obra austera, coidadosa
e precisa na exposicion das ideas mdis abstractas, e ateigada de
cualificaciéns e matices nos detalles particulares. Porén, Adam
Smith non se resistiu en diversos puntos da obra a utilizar a iro-
nfa no comentario das decisiéns politicas como ferramenta para
resaltar os comportamentos ou xustificaciéns que consideraba
manifestamente hipéeritas, e no decurso das descriciéns coas
que ilustra situaciéns précticas do funcionamento da economia
utilizou puntualmente analoxias e metéforas para facilitar o
entendemento do lector. Algunhas das méis arriscadas fixéronse
célebres, como a da «man invisible», e outras ben merecerian
ter acadado a celebridade, como a comparacién que fai das ope-
raciéns monetarias en metais preciosos cunha estrada, na que a
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l6xica da metéfora leva a imaxinar as operaciéns bancarias en
papel moeda como «carris aéreos».

Ler A riqueza das nacions hoxe

O carédcter da economia mudou radicalmente coa chamada
«revolucién marxinalista» na década de 1870, iniciando unha
progresiva conversién cara a unha ciencia mdis abstracta,
expresada nunha linguaxe cada vez mdis chea de formalismos
matemadticos. O contraste entre A riqueza das nacidns e a pro-
ducién cientifica actual das disciplinas econémicas resalta niti-
damente cal foi o prezo das melloras na precisién e o rigor da
economia en termos do desenvolvemento dunha ciencia social
menos humanizada e intelixible.

Non todos os elementos d’A riqueza das nacidns resistiron
igualmente ben o paso do tempo. Por exemplo, no seu embrio-
nario sistema de contabilidade nacional, para garantir a igual-
dade entre o valor do traballo incorporado no produto e a suma
dos diferentes tipos de ingresos (salarios, beneficios e renda
do terratenente) é necesario considerar a renda do terratenente
como unha magnitude que se determina residualmente. A rigo-
rosidade na aplicacién do empirismo, que é unha das principais
virtudes da obra, neste caso xogou na stia contra. Ainda que
Adam Smith estaba familiarizado coa formulacién aritmética
das doutrinas fisiocréticas que Francois Quesnay recolleu no
seu célebre Tableau Economique, e cos célculos de diversas
magnitudes econémicas realizados polos precursores da «arit-
mética politica», como William Petty ou Gregory King, non fixo
uso dos mesmos por non confiar na stia base empirica.

Tampouco a versién de Smith da teorfa do valor traballo
é totalmente consistente, pois non puido resolver o problema
de que o traballo non é unha medida de valor absolutamente
invariable, chegando a ter que presentar o gran como medida
de valor alternativa en determinadas situaciéns. Tivo que ser
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David Ricardo quen catro décadas mdis tarde asentase a teoria
do valor traballo sobre unha base mdis firme, e foi a versién
ricardiana a que se adoptou maioritariamente polos autores da
economia politica cldsica.

Ainda méis graves son a falla de anticipacién do capitalismo
industrial e o sistema de factorfas, e a limitada apreciacién do
papel da tecnoloxia no crecemento econémico. A riqueza das
nacions foi concibida e publicada cando a Revolucién Industrial
comezaba a dar os seus primeiros pasos, nun tempo no que o
funcionamento econémico das sociedades humanas seguia as
mesmas pautas que o tifian gobernado nos dous milenios ante-
riores. Os adiantos na maquinaria de vapor eran entén excitan-
tes novidades que a elite intelectual britdnica podia seguir a
través da prensa e os informes oficiais. Pero Adam Smith non
preveu que aqueles artefactos contribuirian de xeito importante
a mudar radicalmente o xeito de producir e comerciar en menos
de medio século. O tipo de capital considerado n’A riqueza das
naciéns é principalmente capital circulante, ou sexa, recursos
acumulados para pagarse como salarios, e o tratamento do capi-
tal fixo materializado en maquinaria e infraestruturas necesa-
rias para a producién é moi superficial. Igualmente, a stia visién
das sociedades por acciéns foi extremadamente miope, mesmo
para os estdndares da sda propia época, e alleo por completo ao
extraordinario potencial que desenvolverian no século seguinte.

Os principais exemplos de actividade econémica descri-
tos n’A riqueza das nacions tefien un cardcter definidamente
preindustrial, como a célebre fabrica de alfinetes utilizada
para ilustrar a divisién do traballo, ou os intercambios entre
cazadores que utiliza para explicar a teorfa do valor traballo.
A introducién da maquinaria na producién preséntase como
un medio importante para a extensién da divisién do traballo,
pero a andlise das sdas causas é moito mdis clara que a das
sdas consecuencias. De feito, ainda que Smith criticase aos
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fisi6eratas franceses por afirmar que a agricultura é a tnica
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actividade realmente produtiva, conservou a idea de que a agri-
cultura é unha actividade mdis produtiva que as demais, e de
af o desproporcionado papel que concedeu aos terratenentes no
desenvolvemento econémico (sen chegar aos niveis apoloxéti-
cos do reverendo Malthus). Tamén neste caso, a consideracién
dos impactos do progreso técnico sobre os traballadores tivo que
esperar por David Ricardo.

Algunhas pasaxes d’A riqueza das nacions resultan dificiles
de aceptar para a sensibilidade actual. Por exemplo, a naturali-
dade coa que Adam Smith asume a elevada mortalidade infan-
til, vencellada 4 miseria da sociedade preindustrial, o limitado
papel das mulleres na sociedade, a existencia dun sistema de
producién baseado na escravitude das persoas de raza negra ou
o case total exterminio das poboaciéns indixenas de América.
Por moito que a descricién destas situaciéns se presente
acompafiada de propostas de mellora a través da educacién e
o desenvolvemento econémico, para un lector de hoxe a sia
xustificacién, ou mesmo a sia mera aceptacion, interprétanse
en termos de falla de empatia. Algo semellante sucede coas
despectivas consideraciéns que Smith fai sobre os membros das
sociedades primitivas, aos que chama «salvaxes».

Porén, moitas das sdas recomendaciéns pricticas envellece-
ron sorprendentemente ben, ainda que o mundo que as orixinou
xa non existe féra dos libros de historia, amosando coinciden-
cias coas soluciéns que propén a ciencia econémica actual.
Mesmo onde estas recomendaciéns son obsoletas, buscaban
responder aos grandes problemas que toda sociedade humana
ten que confrontar, hoxe como hai douscentos anos ou hai dous
mil. A sda intuicién demostrou ser sélida, e dotada de elevadas
doses de sentido comtin e pragmatismo politico.

O lector que se achega a A riqueza das nacidns por primeira
vez descubrird exposiciéns sorprendentemente licidas de
temas que ainda hoxe ocupan posiciéns relevantes na inves-
tigacién econémica. Asf, na sida andlise da acumulacién do
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capital podemos atopar a descricién dun mecanismo que, ainda
que de xeito rudimentario, resulta moi semellante ao concepto
do multiplicador que J. M. Keynes «redescubriria» século e
medio despois na sda Teoria xeral. Outros exemplos van dende
os problemas que introducen as asimetrias na informacién e as
relaciéns de axencia ata a andlise dos incentivos que introdu-
cen as medidas de politica econémica na conduta individual,
pasando pola formulacién da toma de decisiéns individuais en
condiciéns de incerteza como un xogo de loteria. En todos eles,
o bo ollo de Adam Smith para presentar dun xeito transparente
as contradiciéns que o paso do tempo, os cambios sociais e a
«captura» dos reguladores por intereses particulares introducen
nas regulamentaciéns que afectan ao comportamento econémico
fan inevitable a tentacién de utilizar as argumentaciéns sobre
esquecidos problemas histéricos para resolver 4s cuestiéns que
ocupan o noso presente.

A riqueza das nacidns mantén intacta hoxe en dia a capaci-
dade de conquistar a novos lectores que descobren nela unha
chave que abre a porta 4 comprensién do funcionamento das
instituciéns econémicas. Agardamos que esta edicién permita
ao lector galego atravesar esa porta e gozar dos tesouros que se
atopan 4 volta destas pdxinas.
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NOTA DO TRADUTOR_

Todo tradutor actual das obras de Adam Smith ten unha débeda
impagable co equipo que elaborou a chamada «edicién de
Glasgow» das obras completas e correspondencia de Adam
Smith, dirixida por R. H. Campbell e A. S. Skinner e publicada
pola Oxford University Press. A traducién 4 lingua galega d’A
Riqueza das Naciéns utiliza a sia edicién publicada en 1976,
elaborada por W. B. Todd. Esta tomou como base a 3" edicién
(publicada en 1784), introducindo modificaciéns puntuais toma-
das das outras cinco ediciéns directamente revisadas polo autor.
A presente version respecta a numeracién dos pardgrafos utili-
zada na «edicién de Glasgow» para facilitar as citaciéns.

A excelente traducién & lingua portuguesa realizada por
Teodora Cardoso e Luis Cristévao de Aguiar e publicada en
1981 pola Fundagdo Calouste Gulbenkian resultou indispensa-
ble como material de apoio e consulta, asi como a traducién 4
lingua casteld publicada por Oikos-Tau en 1988. Ambas as dias
utilizaron como texto base a «edicién de Glasgow».

Mari Luz Védzquez Marofio revisou coidadosamente o texto e
Maria do Carme Espido Bello proporcionou atinados comentarios
a unha versién preliminar do mesmo, achegas que lles agradezo
moi sinceramente, como tamén agradezo o minucioso traballo
e infinita paciencia do persoal do Servizo de Publicaciéns da
mifia Universidade. Se, a pesar de todos os seus esforzos, o lector
afnda atopa no texto algunha gralla, por comisién ou omisién, o
presente tradutor é o tnico responsable da mesma.

A RTQUEZA DAS NACIONS






Al

INQUIRY

INTO THE

NATURE AND CAUSES

0oy THE

WEALTH OF NATIONS.

Dy ADAM SMITH, LL.IN.

WITH A LIFE OF THE AUTHOR,
AN INTRODUCTORY DISCOURSE NOTES, AND
SUPPLEMENTAL DISSERTATIONS,

By J. K. MFCULLOCH, Esq.

FLH A0 OF PFLITICAL BODXOMY X THE USIVERSITT OT LOXIHRG

IN FOUR VOLUMES.
VOI. L

EIMNBLURGH:

PRINTED FOIL ADAM BLACK, AND WILLIAM TAIT;
AND LONGMAN, REES, ORME, BROWN, AND GREEN,
LONTMIN,

TAMLDOCCXEVILL

Portada da edicién de J. R. McCulloch d'A riqueza das nacions
(4 vols., Edimburgo-Londres, 1828)






1. O traballo anual dunha nacién é o fondo orixinal que a prové
dos bens necesarios e as comodidades que consome anualmente,
que consisten no produto directo dese traballo ou no que se
merca con el a outras naciéns.

2. Polo tanto, a nacién estara mellor ou peor provista dos bens
necesarios e as comodidades que precisa segundo a proporcién
que este produto, ou o que se merca con el, garde co nimero de
persoas que 0 van consumir.

3. Ddas circunstancias determinan esta proporcién en cada
nacién: a pericia, destreza e bo xuizo coa que se traballa xeral-
mente, e a proporcién entre o nimero dos que estdn emprega-
dos nun traballo util e o dos que non estdn. A abundancia ou
escaseza da oferta anual dunha nacién depende destas dias
circunstancias, sexa cal sexa o chan, clima ou extensién do seu
territorio.

4. Ademais, a abundancia ou escaseza desta oferta depende
mdis da primeira circunstancia que da segunda. Entre as naciéns
salvaxes de cazadores e pescadores, todo individuo capaz de
traballar emprégase nun traballo util e intenta o mellor que
pode subministrar os bens necesarios e as comodidades para si
mesmo ou para aqueles da sta familia ou tribo que sexan moi
vellos, moi novos, ou febles de mdis para iren cazar ou pescar.
Porén, estas naciéns son tan miseramente pobres que, por pura
necesidade, a mitido se ven obrigadas, ou polo menos se cren
obrigadas, a matar aos seus nenos, ancidns e enfermos crénicos,
ou a abandonalos para que morran de fame ou sexan devorados
polas feras. Polo contrario, entre as naciéns civilizadas e préspe-
ras, o produto do traballo total da sociedade é tan grande que,
afnda que moitas persoas non traballen en absoluto e consuman
dez veces, ou mesmo cen veces, mdis produto que a meirande
parte das que traballan, adoitan estar abundantemente provistas.
Nestas naciéns se un traballador, mesmo da clase m4is baixa e
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pobre, é frugal e laborioso, pode gozar de mais bens necesarios
e comodidades que un salvaxe.

5. As causas desta mellora na capacidade produtiva do tra-
ballo son o tema do libro primeiro desta investigacién, xunto coa
orde consonte a que se distribie o produto entre as distintas
clases de persoas.

6. Mentres se mantefia a situacién da pericia, destreza e bo
xuizo co que se traballa nunha nacién, sexa cal sexa, a abundan-
cia ou escaseza da suda oferta anual depende da proporcién entre
o ndmero dos que estdn empregados anualmente nun traballo
itil e o dos que non o estdn. Verase méis adiante que o ndimero
de traballadores ttiles e produtivos é proporcional en todas par-
tes 4 cantidade de capital empregada en darlles ocupacién e ao
xeito particular no que se emprega. Polo tanto, o libro segundo
trata da natureza do capital, de como se acumula gradualmente,
e da cantidade de traballo que pon en movemento segundo as
maneiras de empregalo.

7. As naciéns moderadamente adiantadas verbo da pericia,
destreza e bo xuizo no traballo rexéronse por plans moi distin-
tos, non todos igualmente favorables ao aumento do produto. A
politica dalgunhas naciéns deu un estimulo extraordinario &s
actividades rurais, e a doutras 4s urbanas. Case ningunha tratou
imparcial e equitativamente a todas as actividades. Dende a
caida do Imperio Romano, a politica europea foi méis favorable
ds artes, manufacturas e comercio, actividades urbanas, que 4
agricultura, a actividade do rural. No libro terceiro explicanse
as circunstancias que introduciron e estableceron esta politica.

8. Ainda que estes plans se introducisen inicialmente polos
intereses e prexuizos particulares de determinadas clases de
individuos, sen consideracién nin previsién das stas consecuen-
cias sobre o benestar xeral da sociedade, deron lugar a teorfas da
economfia politica moi distintas. Unhas esaxeran a importancia
das actividades urbanas, e outras das rurais. Estas teorfas non
s6 influiron nas opiniéns das persoas instruidas, senén tamén na
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conduta publica dos principes e os estados soberanos. No libro
cuarto intento explicar, tan clara e completamente como podo,
estas teorfas e os principais efectos que produciron nas distintas
épocas e nacions.

9. O obxectivo destes catro primeiros libros é explicar en que
consistiron os ingresos do conxunto da poboacién, ou sexa, cal
foi a natureza dos fondos que forneceron o seu consumo anual
en distintas épocas e naciéns. O quinto e tltimo libro trata dos
ingresos do soberano ou da repiblica. Neste libro intento amo-
sar, en primeiro lugar, cales son os gastos necesarios do sobe-
rano ou da reptblica, cales deben sufragarse coa contribucién
xeral de toda a sociedade e cales s6 coa dunha parte, ou coa de
determinados membros da mesma; en segundo lugar, cales son
os métodos cos que pode facerse contribuir a toda a sociedade
a sufragar os gastos que lle atinxen, e as principais vantaxes e
inconvenientes de cada un dos mesmos e, en terceiro e tltimo
lugar, cales son as razéns e causas que induciron a case todos os
gobernos modernos a hipotecar parte destes ingresos, ou sexa,
a contraer débedas, e os efectos destas débedas sobre a riqueza
real, isto é, o produto anual da terra e o traballo da sociedade.
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LIBRO I

DAS CAUSAS DA MELLORA NA CAPACIDADE
PRODUTIVA DO TRABALLO, E DE COMO SE
DISTRIBUE O SEU PRODUTO
ENTRE AS CLASES DO POBO






1. Os efectos da divisiéon do traballo foron a gran mellora na
capacidade produtiva do traballo e a meirande parte da pericia,
destreza e bo xuizo coas que se traballa ou dirixe o traballo.

2. Os efectos da divisién do traballo sobre a actividade xeral
da sociedade entenderanse mais facilmente considerando como
opera en determinadas manufacturas. A middo a divisién do
traballo semella mdis extensa nas manufacturas insignificantes,
non porque realmente se estenda méis que nas importantes,
senén porque nas manufacturas dedicadas a satisfacer as peque-
nas necesidades dun reducido niimero de persoas, o nimero
total de traballadores é necesariamente pequeno, e moitas veces
pédese xuntar no mesmo obradoiro, & vista do espectador, aos
empregados en todas as divisiéns do traballo. Polo contrario, nas
manufacturas importantes e dedicadas a satisfacer as grandes
necesidades do conxunto da poboacién, cada divisién do traballo
emprega tal nimero de traballadores que é imposible xuntalos a
todos no mesmo obradoiro. S6 podemos ver xuntos aos emprega-
dos nunha mesma divisién. En consecuencia, ainda que nestas
manufacturas o traballo pode realmente dividirse en moitas méis
partes que nas menos importantes, a divisién do traballo non é
tan evidente e, polo tanto, observouse moito menos.

3. Tomemos o exemplo dunha manufactura moi pouco impor-
tante, pero na que adoita observarse a divisién do traballo: a
fabricacién de alfinetes. Un traballador sen formacién para esta
industria (diferenciada grazas 4 divisién do traballo), e non afeito
ao uso da maquinaria que se emprega na mesma (inventada
probablemente grazas & mesma divisién do traballo), apenas
poderéd facer un alfinete nun dia con toda a sda dilixencia, e por
suposto non chegara a facer vinte. Pero tal como se realiza hoxe
en dia esta actividade, non s6 é un oficio diferenciado, senén
que estd dividido en varios ramos, que na sia meirande parte
tamén son oficios diferenciados. Unha persoa estira o arame,
outra enderéitao, unha terceira cértao, unha cuarta agizao, unha
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quinta amélao na parte superior para recibir a cabeza. Facer a
cabeza precisa duas ou tres operacions distintas: colocala é unha
actividade diferenciada, albear os alfinetes é outra, e mesmo
envolvelos en papel é un oficio. Deste xeito, a actividade de facer
un alfinete dividese nunhas dezaoito operaciéns distintas, que
nalgunhas fdbricas se executan todas por distintas mans, men-
tres que noutras ds veces unha mesma persoa executa ddas ou
tres. Eu vin unha pequena fébrica desta clase que s6 empregaba
dez persoas, e na que, en consecuencia, algunhas executaban
ddas ou tres operacions distintas. Ainda que eran moi pobres, e
polo tanto estaban mal equipadas da maquinaria precisa, podian
facer unhas doce libras de alfinetes nun dfa cando se esforzaban.
Nunha libra hai méis de catro mil alfinetes dun tamafio medio.
En consecuencia, estas dez persoas podian facer entre elas mdis
de corenta e oito mil alfinetes nun dia, e poderia considerarse
que cada unha facia catro mil oitocentos alfinetes, unha décima
parte de corenta e oito mil alfinetes, nun dia. Se traballasen
independentemente e por separado, sen estar formados nesta
industria particular, por suposto ningtin deles poderia facer vinte
alfinetes nun dfa, quizais nin sequera un. Isto é, non farfan nin
a duascentas corentava, quizais nin a catro mil oitocentava parte
do que poden facer na actualidade grazas a unha axeitada divi-
sién e combinacién das suas tarefas.

4. Nas demais artes e manufacturas os efectos da divisién do
traballo son semellantes aos que produce nesta manufactura tan
pouco importante, ainda que en moitas o traballo non se poida
subdividir tanto nin reducir a operaciéns tan sinxelas. Porén,
a divisién do traballo, conforme poida introducirse, orixina un
aumento proporcional da capacidade produtiva do traballo en
todas as artes. A diferenciacién dos oficios e ocupaciéns foi
consecuencia desta vantaxe. En xeral, esta diferenciacién é
mdis grande nos paises que gozan de mdis laboriosidade e pro-
greso. O que constitde o traballo dunha persoa nunha sociedade
primitiva é xeralmente o de varias noutra adiantada, na que o
agricultor non é nada mdis que agricultor e o fabricante nada
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mdis que fabricante. Ademais, o traballo preciso para producir
unha manufactura completa dividese case sempre entre moitas
mans. Cantos oficios distintos empréganse en cada ramo das
manufacturas do lifio e a la, dende os que cultivan o lifio e coi-
dan as ovellas ata os branqueadores e pasadores do lifio, ou os
tintureiros e curtidores! Abofé, a natureza da agricultura non
admite tantas subdivisiéns do traballo como as manufacturas,
nin unha diferenciacion tan completa das actividades. E imposi-
ble diferenciar a actividade do gandeiro e de quen cultiva cereais
conforme adoitan diferenciarse as actividades do carpinteiro e o
ferreiro. A fiadeira é case sempre unha persoa distinta da teceld,
pero a mitido a mesma persoa ara, grada, bota a semente e colle o
gran. E imposible que unha persoa poida estar permanentemente
empregada nunha destas clases de traballo, xa que as oportuni-
dades para estes empregos preséntanse coas estaciéns do ano.
Esta imposibilidade de establecer unha diferenciacién tan total
e completa entre os ramos do traballo agricola é posiblemente a
razén pola que a capacidade produtiva do traballo nesta arte non
mellora sempre ao mesmo ritmo que nas manufacturas. Abofé,
as naciéns mdis ricas superan xeralmente aos seus vecifios tanto
na agricultura como nas manufacturas, pero adoitan distinguirse
mdis pola sta superioridade nas dltimas. En xeral, as sias terras
estdn mellor cultivadas e producen méis en proporcién 4 exten-
sién e fertilidade natural do chan, pero poucas veces producen
mdis en proporcién ao traballo e os gastos que se lles dedican.
O traballo do pais rico non sempre é moito mdis produtivo na
agricultura que o do pobre, ou, polo menos, non tanto como nas
manufacturas. En consecuencia, o gran do pafs rico non sempre
chega ao mercado méis barato que o do pobre, para un mesmo
nivel de calidade. O gran de Polonia é tan barato como o francés
da mesma calidade, ainda que Francia sexa un pafs mdis rico
e adiantado. Nas provincias cerealeiras francesas o gran é tan
bo como o inglés, e case todos os anos ten o mesmo prezo que
este, ainda que Francia sexa talvez menos rica e adiantada que
Inglaterra. Porén, as terras cerealeiras inglesas estdn mellor cul-
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tivadas que as francesas, e disque estas cultivanse moito mellor
que as polacas. Mais ainda que o pafs pobre poida rivalizar en
certa medida co pais rico no prezo e calidade do seu gran a pesar
de estar peor cultivado, non pode competir nas manufacturas,
polo menos cando son axeitadas ao chan, clima e situacién do
pais rico. As sedas de Francia son mellores e mdis baratas que
as inglesas porque a manufactura da seda non é tan axeitada
para o clima inglés como para o francés, polo menos cos eleva-
dos aranceis que gravan na actualidade a importacién da seda
en bruto. Con todo, as ferraxes e panos groseiros de la ingleses
son incomparablemente superiores aos franceses, e tamén moito
mdis baratos para unha mesma calidade. Disque en Polonia ape-
nas hai manufacturas, agds algunhas daquelas mais rudimenta-
rias sen as que ningin pafs pode subsistir.

5. Este grande aumento da cantidade de traballo que pode
realizar o mesmo niimero de persoas a consecuencia da divisién
do traballo débese a tres circunstancias: ao aumento da destreza
de cada traballador, ao aforro do tempo que se adoita perder ao
pasar dunha clase de traballo a outra, e 4 invencién de moitas
méquinas que facilitan e abrevian o traballo e permiten que
unha persoa faga o traballo de moitas.

6. En primeiro lugar, a mellora da destreza do traballador
aumenta a cantidade de traballo que pode realizar, e a divisién
do traballo aumenta moito a destreza do traballador ao reducir
a actividade de cada persoa a unha operacién sinxela e facer da
mesma a tinica ocupacién da sta vida. Estou certo que un ferreiro
afeito a manexar o martelo, pero que nunca fixese cravos, apenas
farfa mais de douscentos ou trescentos nun dfa, e moi ruins, se
tivese que intentalo algunha vez. Un ferreiro afeito a facer cravos,
pero non como actividade tnica ou principal, poucas veces fard
mais de oitocentos ou mil cravos nun dia, con toda a sta dilixen-
cia. Eu vin a varios rapaces de menos de vinte anos, que nunca
exerceron outro oficio que o de facer cravos, facer méis de dous
mil trescentos cravos nun dia cada un deles, cando pofifan todo
o seu empefio. Porén, facer un cravo non é, en absoluto, unha das
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operaciéns méis sinxelas. Unha mesma persoa ddlle ao barquin,
atiza ou alimenta o lume cando é preciso, quenta o ferro, e forxa
cada unha das partes do cravo. Ademais, ten que cambiar de
ferramentas ao forxar a cabeza. As operaciéns nas que se sub-
divide a fabricacién dun alfinete ou un botén metélico son moito
mdis sinxelas, e unha persoa que dedique a sda vida a realizalas
como unica actividade serd mdis destro nas mesmas. A rapidez
coa que se realizan algunhas das operaciéns destas manufactu-
ras supera o ue imaxinaria quen nunca as vise.

7. En segundo lugar, aforrando o tempo perdido ao pasar
dunha clase de traballo a outra conséguese moita mais vantaxe
da que poderiamos pensar a primeira vista. E imposible pasar
moi rapidamente dunha clase de traballo a outra realizada nun
lugar distinto e con ferramentas diferentes. Un teceldn rural
que cultive unha pequena granxa ten que perder moito tempo
ao pasar do seu tear ao campo e viceversa. Sen dibida, pérdese
moito menos tempo cando os dous oficios pédense realizar no
mesmo obradoiro. Porén, mesmo neste caso pérdese un tempo
moi considerable. Unha persoa demérase ao pasar dunha ocu-
pacion a outra, e raramente est4 espelida e vigorosa ao comezar
un novo traballo. Como adoita dicirse, a siia mente non est4 ali,
e durante un tempo enreda, no canto de traballar. O traballa-
dor do campo, que ten que cambiar de traballo e ferramentas
cada media hora e realizar vinte tarefas distintas case cada dia
da sta vida, adquire o hdbito de perder o tempo e do traballo
indolente e descoidado. Isto faino case sempre preguiceiro
e vago, incapaz de traballar forte mesmo nas ocasiéns madis
urxentes. Esta sempre é unha causa suficiente para reducir a
cantidade de traballo que pode realizar, independentemente da
sta falla de destreza.

8. En terceiro e ultimo lugar, todo o mundo é consciente de
canto se facilita e abrevia o traballo co uso de miquinas apro-
piadas. Non é preciso dar ningtn exemplo, polo que s6 obser-
varei que a sda invencién debeuse orixinariamente 4 divisién
do traballo. E mdis probable que as persoas descubran métodos

KRIQUEZA DAS NACIONS



mdis doados e rdpidos para acadar un obxectivo cando toda a sia
atencién se dirixe cara ao mesmo, e non cando se disipa entre
unha gran variedade de cousas. Pero a consecuencia da divisién
do traballo, toda a atencién dunha persoa dirixese cara a un
obxectivo moi simple. En consecuencia, é natural esperar que
algin dos que estdn ocupados nun ramo do traballo atope axina
métodos mdis doados e rdpidos para executar a sta tarefa, onde
a natureza da mesma permita tal mellora. Moitas das mdquinas
utilizadas naquelas manufacturas nas que o traballo estd mais
subdividido foron orixinariamente invenciéns de simples traba-
lladores que, ocupados nalgunha operacién moi sinxela, pensaron
como atopar métodos mdis doados e rdpidos para realizala. Quen
estea afeito a visitar estas manufacturas, veria a middo maqui-
nas moi enxefosas inventadas polos traballadores para facilitar
a sda parte do traballo e axilizala. Nas primeiras miquinas de
vapor, un rapaz ocupédbase de abrir e pechar alternativamente
a comunicacién entre a caldeira e o cilindro segundo o pistén
ascendera ou descendera. Un destes rapaces, que queria brincar
cos seus compafieiros, observou que atando unha corda dende o
manubrio da vdlvula que abria esta comunicacién ata outra parte
da mdquina, a vdlvula abrirfase e pechariase soa deixdndolle
tempo para divertirse cos seus compatfieiros de brincadeira. Asf,
unha das melloras mdis grandes que se introduciron dende que
se inventou esta maquina se debe a un rapaz que queria aforrar
o seu propio traballo.

9. Porén, non todas as melloras na maquinaria foron inven-
ci6ns dos que tifian a oportunidade de utilizala. Moitas fixéronse
grazas ao enxefio dos fabricantes de méaquinas, cando a sia
fabricacién se converteu na actividade dunha industria particu-
lar, e outras grazas aos chamados filésofos ou pensadores, que
tefien por oficio observalo todo e por iso a mitdo poden combinar
as capacidades dos obxectos mdis distantes e desemellantes. Co
progreso da sociedade, a filosoffa ou especulacién convértese no
oficio tinico ou principal dunha determinada clase de cidadéns,
como calquera outra ocupacion, e subdividese nun gran nimero
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de ramos distintos, dos que cada un emprega a unha determi-
nada tribo ou clase de filésofos. Esta subdivisién do emprego na
filosofia, como en calquera outra actividade, mellora a destreza
e aforra tempo. Cada individuo faise médis experto no seu ramo
particular, trabdllase mdis en conxunto, e a ciencia progresa.

10. Nunha sociedade ben gobernada, o gran crecemento do
produto de todos os oficios a consecuencia da divisién do traballo
proporciona unha riqueza universal que se estende até as clases
mdis baixas do pobo. Cada traballador dispén de mdis produto
propio do que precisa e, como todos os demais traballadores
estdn exactamente na mesma situacién, pode cambiar moitos dos
seus propios bens por moitos dos bens dos demais ou, o que é
o mesmo, polo seu prezo. Cada traballador abastece aos demais
abundantemente do que precisan, estes proporciénanlle o que
necesita coa mesma abundancia, e asf espdllase a abundancia
por toda a sociedade.

11. Observando as comodidades dun artesdn ou xornaleiro
nun pafs civilizado e préspero, vese que o nimero de persoas que
empregaron unha parte do seu traballo, ainda que fose pequena,
en proporcionarlle estas comodidades supera todo célculo. Por
exemplo, a capa de la que cobre ao xornaleiro, por basta e dspera
que pareza, é o produto do traballo conxunto de moitos traballa-
dores. Tefien que xuntar os seus oficios o pastor, o clasificador
da la, o peiteador da la ou cardador, o tintureiro, o desmotador,
a fiandeira, o teceldn, o bataneiro, o acabador, e moitos outros
para completar mesmo este produto tan sinxelo. Ademais, cantos
comerciantes e transportistas tiveron que empregarse en trans-
portar as materias primas duns traballadores a outros, que a
mitido viven en rexiéns do pafs moi distantes! Canto comercio e
navegacion! En particular, cantos construtores de barcos, mari-
fieiros, fabricantes de velas e de cordas tiveron que empregarse
para reunir as substancias que usa o tintureiro, que a middo
vefien dos recunchos mdis remotos do mundo! E que variedade
de traballos é precisa tamén para producir as ferramentas do
mdis humilde destes traballadores! Sen falar de mdquinas tan
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complicadas como o barco do marifieiro, o batdn do bataneiro,
ou mesmo o tear do teceldn, consideremos s6 a variedade de
traballos precisa para construir unha maquina tan sinxela como
as tesoiras coas que o pastor rapa as ovellas. O mineiro, o cons-
trutor do forno para fundir o mineral, o lefiador, o carboeiro que
queima o carbén usado na fundicién, o fabricante de ladrillos, o
albanel, os traballadores que se ocupan do forno, o arquitecto, o
forxador, o ferreiro, todos tefien que xuntar os seus oficios para
producilas. Se examindsemos do mesmo xeito o seu vestiario e a
moblaxe da sda casa, xunto coas ferramentas dos traballadores
empregados en producir estas comodidades: a dspera camisa de
lifio que cobre a stia pel, os zapatos que cobren os seus pes, o
leito no que se deita e as partes das que se compén, o fogén no
que prepara os seus viveres, o carbén que utiliza para iso, esca-
vado das entranas da terra e quizais traido mediante un longo
transporte por terra e mar, os demais utensilios da sta cocifia, o
servizo da sda mesa, os coitelos e garfos, os pratos de barro ou
estafio nos que serve e corta os seus viveres, as mans emprega-
das en preparar o seu pan e cervexa, a fiestra de vidro que deixa
entrar o calor e a luz, pero non o vento nin a choiva, con todo o
cofiecemento e arte precisos para elaborar esta fermosa e feliz
invencion, sen a que non poderian habitarse confortablemente
estas rexiéns setentrionais do mundo. Como digo, se examina-
mos todas estas cousas e consideramos a variedade de traballos
empregada en cada unha das mesmas, veremos que sen a axuda
e cooperacién de moitos miles de persoas non se poderia abaste-
cer nin 4 persoa mdis humilde nun pafs civilizado, nin sequera
consonte a maneira sinxela e natural na que erradamente pensa-
mos que estd equipado. Sen dibida, comparadas co extravagante
luxo dos nobres, as stas comodidades semellan extremadamente
sinxelas e naturais, pero talvez sexa verdade que as comodi-
dades dun principe europeo non sempre exceden tanto as dun
campesiiio laborioso e frugal, como estas exceden as de moitos
reis africanos, sefiores absolutos das vidas e liberdades de dez
mil salvaxes espidos.
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1. Esta divisién do traballo, da que se obtefien tantas vantaxes,
non é efecto dunha sabedorfa humana que prevea e procure a
riqueza xeral que proporciona, senén a consecuencia necesaria,
ainda que moi lenta e gradual, dunha certa tendencia na natu-
reza humana que non busca un proveito tan grande: a tendencia
a permutar, trocar e cambiar unha cousa por outra.

2. Non é o0 noso propésito actual investigar se esta tendencia
é un dos principios orixinarios da natureza humana, do que non
poden darse méis explicaciéns, ou unha consecuencia necesaria
das facultades do raciocinio e a fala, como semella mdis proba-
ble. Esta tendencia é comin a todos os seres humanos e non se
atopa en ningunha outra especie de animais, que non cofiecen
esta nin ningunha outra clase de contrato. En ocasiéns semella
que dous galgos actien conxuntamente ao perseguiren a mesma
lebre, pois cada un deles leva a lebre cara ao seu compafieiro, ou
intenta interceptala cando este lévaa cara a el. Porén, isto non é
o efecto dun acordo, senén da concorrencia accidental dos seus
desexos no mesmo obxectivo nese intre determinado. Ninguén
viu nunca a un can facer un cambio xusto e deliberado dun éso
por outro con outro can, nin a un animal indicar a outro cos seus
xestos e berros: isto é meu, iso € teu, estou disposto a dar isto por
iso. Cando un animal quere acadar algo dun ser humano ou dou-
tro animal non ten outro medio de persuasién mdis que gafiarse o
seu favor. Un cachorro faille festas a sda nai, e un cadelo intenta
de mil maneiras chamar a atencién do seu dono, que estéd a xan-
tar, cando quere que lle dea de comer. O ser humano &s veces
utiliza estas mesmas artes cos seus conxéneres e, cando non ten
outro xeito de atraelos a actuar consonte as stas inclinaciéns,
intenta gafiar a sta boa vontade con servilismo e adulacién. Asi
a todo, non dispén de tempo para facelo constantemente, e nunha
sociedade civilizada o ser humano precisa sempre da axuda e
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cooperacion de moitas persoas, mentres que para conseguir a
amizade dunhas poucas case non lle chega a vida enteira. En
case todas as demais especies animais, un individuo que chega
4 madureza é enteiramente independente e non precisa da axuda
de ningunha outra criatura vivente no seu estado natural. Pero o
ser humano precisa constantemente do auxilio dos seus conxé-
neres, e serfa indtil esperalo s6 da sta benevolencia. E mais
probable que o consiga se logra atraer o egoismo dos demais
no seu favor, e demostrarlles que para eles é vantaxoso facer
o que lles pide. Isto é o que propon facer quen ofrece a outro
un trato de calquera caste. O significado de tales propostas é:
ti ddme o que eu quero e conseguirds o que ti queres; e asf é
como conseguimos uns dos outros a meirande parte dos servizos
que precisamos. Non esperamos o noso xantar da benevolencia
do carniceiro, do cervexeiro, nin do panadeiro, senén da aten-
cién que lle prestan ao seu propio interese. Non apelamos 4 sia
humanidade, senén ao seu egoismo, e nunca lles falamos das
nosas necesidades, senén das sdas vantaxes. S6 un mendigo
escolle depender da benevolencia dos seus concidaddns, e nin
o mendigo depende totalmente da mesma. Abofé, a caridade da
xente ben intencionada ofrécelle o preciso para subsistir. Mais
afnda que a caridade lle proporcione en ultimo termo todos os
bens necesarios, non o fai nin pode facelo conforme os precisa.
A meirande parte das stias necesidades ocasionais satisfdise por
acordo, troca ou compra, como as dos demais. Merca comida cos
cartos que lle dan, cambia as roupas vellas que lle regalan por
outras mdis acafdas, pousada, comida, ou cartos cos que pode
mercar comida, roupa ou pousada cando as precise.

3. Asi como conseguimos uns dos outros por acordo, troca ou
compra a meirande parte dos servizos mutuos que necesitamos,
esta mesma disposicién ao intercambio é a que orixina a divisién
do traballo. Por exemplo, nunha tribo de cazadores ou pastores,
un individuo fai arcos e frechas con mdis rapidez e destreza que
ninguén. A mitdo cdmbiaos aos seus compatfieiros por gando ou
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caza, e finalmente decétase de que asi consigue mdis gando e
caza que se sae a collelos persoalmente. En consecuencia, facer
arcos e frechas chega a ser a sta actividade principal, e convér-
tese nunha especie de armeiro polo seu propio interese. Outro
individuo destaca fabricando as armazéns e cubriciéns das sias
pequenas cabanas ou tendas. Estd afeito a ser util aos vecifios,
que tamén o recompensan con gando e caza ata que final-
mente considera que lle interesa dedicarse por enteiro a este
emprego e converterse nunha especie de carpinteiro de baloira.
Igualmente, un terceiro convértese en ferreiro ou latoeiro, un
cuarto en curtidor de coiros ou peles, que son o elemento prin-
cipal da indumentaria dos salvaxes. E asi, a certeza de poder
cambiar o produto do seu traballo que excede o seu propio con-
sumo polo que poida precisar do produto do traballo dos demais,
estimula a todos a aplicarse nun emprego determinado e cultivar
e perfeccionar o talento ou capacidade que postan para esta
actividade particular.

4. En realidade, a diferenza de talentos naturais entre as
persoas é moito menor do que pensamos, e a distinta capacidade
que caracteriza en moitas ocasiéns aos individuos de diferentes
profesiéns cando chegan 4 madureza non é tanto a causa como
o efecto da divisién do traballo. A diferenza entre as personali-
dades mdis desemellantes, por exemplo entre un filésofo e un
simple portador, non provén tanto da natureza como do habito,
o costume e a educacién. Cando vifieron ao mundo, e durante
os primeiros seis ou oito anos da stia existencia, eran tan seme-
llantes que nin os seus pais nin os seus compaifieiros de xogos
podian percibir ningunha diferenza notable. Arredor desa idade,
ou pouco despois, vefien a empregarse en ocupaciéns moi dis-
tintas, a diferenza de talentos comeza a observarse, e agrandase
gradualmente ata que finalmente a vaidade do filésofo non lle
permite recofiecer case ningunha semellanza. Pero sen a ten-
dencia a permutar, trocar e cambiar, cada individuo teria que
procurarse todos os bens necesarios e comodidades. Todos terian
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que cumprir as mesmas obrigas e facer o mesmo traballo, e non
haberia ningunha diferenza de ocupaciéns que puidese orixinar
unha gran diferenza de talentos.

5. Asi como esta tendencia é a que orixina a notable diferenza
de talentos entre individuos de distintas profesiéns, tamén é a
que fai util esta diferenza. Moitos grupos de animais, recofieci-
dos como da mesma especie, presentan diferenzas naturais de
capacidade moito mdis notables que as que hai entre os seres
humanos antes de que actien sobre eles o costume e a educa-
ci6n. Un fil6sofo non é por natureza tan distinto en capacidade
e temperamento a un portador do que un mastin é a un galgo,
un galgo a un cadelo, ou este a un can de pastor. Estas razas de
animais, ainda que todas sexan da mesma especie, apenas son
utiles unhas a outras. Nin a rapidez do galgo, nin a sagacidade do
cadelo, nin a docilidade do can de pastor engaden nada en abso-
luto 4 forza do mastin. Os efectos destas facultades e talentos,
sen a tendencia a trocar e cambiar, non poden acumularse nun
fondo comitin, nin contribtien 4 comodidade e conveniencia da
especie. Cada animal estd obrigado a manterse e defenderse por
si mesmo, de forma separada e independente, e non se beneficia
da variedade de talentos cos que a natureza distinguiu aos seus
compaiieiros. Polo contrario, entre os seres humanos os tempe-
ramentos mdis desemellantes son utiles entre si. A tendencia
xeral a permutar, trocar e cambiar acumula, por dicilo asi, os
produtos dos seus respectivos talentos nun fondo comin, onde
cada individuo pode mercar o que poida precisar do produto dos
talentos dos demais.
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1. Asi como a capacidade de cambiar orixina a divisién do traba-
llo, a extension desta divisién sempre estd limitada pola daquela
capacidade ou, noutras palabras, pola extensién do mercado.
Cando o mercado é moi pequeno, non pode estimular a ninguén
a dedicarse por enteiro a unha ocupacién por falla da capaci-
dade para cambiar o produto do seu traballo que excede o seu
propio consumo polo que poida precisar do produto do traballo
dos demais.

2. Hai algunhas clases de actividade, mesmo das mdis
modestas, que s6 poden realizarse nunha gran cidade. Por
exemplo, un portador non pode atopar emprego nin mantenza
noutro lugar. Unha aldea é unha esfera demasiado pequena
para el, mesmo unha cidade con mercado apenas serd grande
dabondo para proporcionarlle unha ocupacién constante. Nas
casas illadas e pequenas aldeas espalladas dunha rexién tan
deserta como as Terras Altas de Escocia, cada agricultor ten que
ser carniceiro, panadeiro e cervexeiro para a sta propia familia.
Nestas circunstancias non atoparemos un ferreiro, un carpin-
teiro ou un canteiro a unha distancia de menos de vinte millas
doutro co mesmo oficio. As familias espalladas que viven a oito
ou dez millas de distancia do mdis préximo tefien que aprender
a realizar moitas tarefas pequenas para as que, se vivisen en
rexi6ns mdis poboadas, pedirian axuda a estes traballadores.
Os traballadores rurais estdn obrigados a dedicarse a todas as
actividades que tefian suficiente afinidade entre si como para
poder traballar sobre a mesma clase de materias primas. Un car-
pinteiro rural fai toda clase de traballos en madeira, un ferreiro
calquera cousa de ferro. O primeiro non s6 é carpinteiro, senén
fabricante de armarios e ata entallador en madeira, e tamén
fabricante de rodas, arados, carros e carromatos. As ocupaciéns
do ferreiro son afnda mdis variadas. E imposible que exista un
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oficio como o de fabricante de cravos nas zonas madis interiores
e remotas das Terras Altas de Escocia. Este traballador, a razén
de mil cravos por difa, e traballando trescentos dias ao ano, farfa
trescentos mil cravos nun ano. Pero serfalle imposible vender
mil, ou sexa, o produto dun dia de traballo.

3. As industrias comezan a subdividirse e progresar no litoral
marifio e ao longo das ribeiras dos rios navegables, e habitual-
mente estes progresos non se estenden ds rexiéns interiores do
pafs ata moito despois, xa que o transporte maritimo e fluvial
abre un mercado mdis grande que o transporte por terra. Un
carromato de rodas anchas manexado por didas persoas e tirado
por oito cabalos leva e trae de volta entre Londres e Edimburgo
unhas catro toneladas de mercadorias en aproximadamente seis
semanas. Un barco tripulado por seis ou oito persoas navegando
entre os portos de Londres e Leith leva e trae de volta cerca de
duascentas toneladas de mercadorias no mesmo tempo. En con-
secuencia, grazas ao transporte maritimo, seis ou oito persoas
poden levar e traer de volta no mesmo tempo entre Londres e
Edimburgo a mesma cantidade de mercadorias que cincuenta
carromatos de rodas anchas conducidos por unha centena de
persoas e tirados por catrocentos cabalos. Asf pois, as duascen-
tas toneladas de mercadorfas transportadas polo medio terrestre
mdis barato de Londres a Edimburgo terdn que pagar a man-
tenza de cen persoas durante tres semanas, e tanto a mantenza
como o desgaste, que é case igual 4 mantenza, de catrocentos
cabalos, amais do de cincuenta carromatos grandes. Polo con-
trario, a mesma cantidade de mercadorias transportadas por
mar tan s6 terd que pagar a mantenza de seis ou oito persoas € o
desgaste dun buque de duascentas toneladas de carga xunto co
valor dun risco superior, ou sexa, a diferenza entre o seguro do
transporte por terra e por mar. En consecuencia, se non existise
outra comunicacién que a terrestre entre estes dous lugares, s6
poderfan transportarse os bens cun prezo moi considerable en
relacién co seu peso, e s6 poderia realizarse unha pequena parte
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do comercio que actualmente existe entre eles. Polo tanto, reduci-
riase o estimulo mutuo entre as suias actividades. Haberfa pouco
ou ningin comercio entre as rexiéns distantes do mundo. Que
bens soportarian o custo do transporte por terra entre Londres
e Calcuta? Ou, se algtins fosen tan valiosos que soportasen este
custo, con que seguridade poderfan transportarse a través dos
territorios de tantas naciéns barbaras? Porén, estas dias cidades
realizan entre si un comercio considerable na actualidade e esti-
mulan moito as stdas respectivas actividades proporciondndose
mutuamente un mercado.

4. Xa que o transporte marftimo presenta tantas vantaxes, é
natural que os primeiros progresos das artes e industrias xurdan
onde esta comodidade abre o mundo enteiro como mercado para
o produto do traballo, e que demoren méis estenderse &s rexions
interiores do pais. Estas rexiéns poden non ter outro mercado
para a meirande parte dos seus bens durante moito tempo que
o das rexiéns vecifias que as separan da costa e dos grandes
rios navegables. Polo tanto, a extensién do seu mercado serda
proporcional durante moito tempo 4 riqueza e poboacién destas
rexions e, en consecuencia, o seu progreso serda sempre posterior
ao progreso das mesmas. Nas nosas colonias norteamericanas,
as plantaciéns sempre seguiron o litoral marifio ou as beiras dos
rios navegables, e poucas veces distancidronse considerable-
mente de ambas.

5. Segundo as fontes histéricas mdis autorizadas, as pri-
meiras naciéns civilizadas foron as situadas na costa do mar
Mediterraneo. Este mar, o mar interior mdis grande coiecido no
mundo, ao non ter mareas nin, en consecuencia, outras ondas
agds as causadas polo vento, foi extremadamente favorable para
a nacente navegacién mundial, tanto pola calma das sias augas
como pola multitude das sudas illas e a proximidade entre as
costas vecifias. No mundo antigo os navegantes temfan perder
de vista a costa e deixarse levar polas embravecidas ondas do
océano, debido ao descoiiecemento do compds e 4 imperfeccién
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da arte da construcién naval, e pasar alén das columnas de
Hércules, ou sexa, navegar alén do estreito de Xibraltar, con-
siderdbase unha das fazafias mdis prodixiosas e perigosas da
navegacién. Pasou moito tempo antes de que o intentasen mesmo
os fenicios e cartaxineses, os mdis hdbiles navegantes e constru-
tores de barcos daquela remota época. E durante moito tempo
estas foron as unicas naciéns que o intentaron.

6. Exipto foi o primeiro pafs da costa mediterrdnea onde
progresaron considerablemente tanto a agricultura como as
manufacturas. O Alto Exipto non se afasta mdis dunhas pou-
cas millas do Nilo, e no Baixo Exipto este gran rio dividese en
moitos canais que proporcionaron comunicacién por via fluvial,
coa axuda dunha pouca habilidade, non s6 ds grandes cidades,
senén 4s aldeas importantes e mesmo a moitos casais no campo,
case como sucede na actualidade co Rhin e o Mosa en Holanda.
A extension e facilidade desta navegacion interior foi probable-
mente unha das causas principais do precoz progreso de Exipto.

7. Parece que os progresos na agricultura e as manufacturas
foron tamén moi antigos nas provincias de Bengala, nas Indias
Orientais, e nalgunhas das provincias orientais da China. Pero
ningunha fonte autorizada nesta rexién do mundo verificou a sia
antigiiidade. En Bengala, o Ganges e outros grandes rfos forman
moitos canais navegables, como fai o Nilo en Exipto. Tamén nas
provincias orientais da China algiins grandes rios forman moitos
canais cos seus brazos que, ao comunicarse entre si, permiten
unha navegacién interna moito mdis extensa que a do Nilo ou o
Ganges, ou mesmo que a de ambos xuntos. E notable que nin
os antigos exipcios, nin os hindds, nin os chineses estimularon
o comercio exterior, senén que todos obtiveron a sda riqueza da
navegacion interna.

8. Todas as rexions interiores de Africa e a rexién de Asia
situada ao norte dos mares Fuxino e Caspio, a saber: a antiga
Escitia ou as modernas Tartaria e Siberia sempre estiveron no
mesmo estado barbaro e incivilizado no que as atopamos hoxe. O
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mar de Tartaria é o océano Glacial, que non admite navegacion,
e ainda que algtins dos rios méis longos do mundo atravesan este
pafs, a distancia entre eles é demasiado grande para permitir
0 comercio e a comunicacién na meirande parte da rexién. En
Africa non hai ningdin mar interior grande, como o mar Baltico
ou o Adridtico en Europa, o mar Mediterrdneo e o Euxino en
FEuropa e Asia, e os golfos de Arabia, Persia, India, Bengala e
Siam en Asia, para levar o comercio maritimo 4s rexiéns inte-
riores deste gran continente. Ademais, os grandes rios de Africa
estdn demasiado distantes entre si para permitir unha nave-
gacion interior considerable. Asi mesmo, o comercio que pode
realizar unha nacién mediante un rfo que non se divide nun gran
ntmero de brazos ou canais, e que flie cara a outros territorios
antes de chegar ao mar, nunca pode ser moi importante, xa que
as naciéns que postien estes territorios sempre poden obstruir
a comunicacion entre as terras altas e o mar. A navegacién do
Danubio é moi pouco ttil para os estados de Baviera, Austria e
Hungria en comparacion co que seria se un deles posuise todo o
seu curso ata que desauga no mar Negro.
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1. Unha vez establecida por completo a divisién do traballo, un
individuo apenas pode satisfacer unha parte moi pequena das
stias necesidades co produto do seu traballo. A meirande parte
satisfanse cambiando o excedente deste produto, alén do seu pro-
pio consumo, polo que poida precisar do produto do traballo dos
demais. Asi, todas as persoas poden vivir do cambio convertén-
dose ata certo punto en comerciantes, e a sociedade vai mudando
nunha sociedade mercantil.

2. Pero cando comezou a divisién do traballo esta capacidade
de cambiar tivo que operar a middo con moitos atrancos e difi-
cultades. Supofiamos que un individuo ten mdis do que precisa
dunha mercadoria, mentres que outro ten menos. En consecuen-
cia, o primeiro estd disposto a vender unha parte deste sobrante,
e o segundo a mercala. Pero se, por acaso, este tltimo non tivese
nada que o primeiro precise, non podera facerse ningin cambio
entre eles. O carniceiro ten méis carne na sda tenda da que
pode consumir, e tanto o cervexeiro como o panadeiro estarfan
dispostos a mercar parte da mesma. Pero eles non tefien nada
que ofrecer a cambio, agéds os produtos dos seus respectivos ofi-
cios, e o carniceiro xa estd provisto de todo o pan e cervexa que
precisa de momento. Neste caso, non poden facer ningtin cambio
entre eles. O carniceiro non pode ser o seu comerciante, nin eles
0S seus clientes; e asi todos son menos ttiles mutuamente. Para
evitar a inconveniencia destas situaciéns, todo individuo pru-
dente, dende que se estableceu a divisién do traballo, intentou
administrar os seus asuntos de xeito que sempre tivese, ademais
do produto particular da sda actividade, unha certa cantidade
doutra mercadoria que considerase que poucas persoas rexeita-
rian cambiar polo produto da sta actividade.

3. E probable que se considerasen e empregasen sucesi-
vamente moitas mercadorfas para este fin. Disque nas épocas
primitivas da sociedade o gando era o instrumento habitual de
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comercio e, ainda que tifia que ser moi incémodo, atopamos que
nos tempos antigos as cousas valordbanse a middo consonte o
niimero de cabezas de gando polas que se cambiaban. Di Homero
que a armadura de Diomedes custou s6 nove bois, pero que a
de Glauco custou cen. Disque o sal é o instrumento habitual de
comercio e cambio en Abisinia, unha clase de cunchas nalgun-
has rexiéns da costa da India, o bacallau seco en Terranova, o
tabaco en Virxinia, o azucre nalgunhas das nosas colonias das
Indias Occidentais, as peles ou o coiro curtido noutros paises, e
faldronme dunha aldea escocesa onde non é raro que un traba-
llador leve cravos no canto de moedas 4 panadaria ou 4 taberna.

4. Porén, por razéns irresistibles, as persoas acabaron por
preferir para este uso os metais ds demais mercadorias en todos
os paises. Os metais non s6 poden conservarse con menores
perdas que ningunha outra mercadoria, xa que non hai case
nada menos perecedoiro, senén que tamén poden dividirse en
calquera nimero de partes sen perder nada, pois poden reunirse
outra vez por fusién. Esta calidade, que ningunha outra merca-
dorfa igualmente duradeira poste, os volve mdis axeitados como
instrumentos de comercio e circulacién. Por exemplo, o individuo
que desexaba mercar sal e non tifia méis que gando para cam-
biar, estaba obrigado a mercar sal polo valor dun boi ou dunha
ovella enteiros. Poucas veces poderia mercar menos, porque o
que pagaba polo sal non podia dividirse sen perdas; e se quixese
mercar mdis estarfa obrigado, polas mesmas razéns, a mercar o
duplo ou o triplo desta cantidade, ou sexa, o valor de dous ou
tres bois ou de dias ou tres ovellas. Polo contrario, se no canto
de ovellas ou bois tivese metais para cambiar, poderia facilmente
axustar a cantidade do metal 4 cantidade exacta da mercadoria
que precisase no momento.

5. As distintas naciéns utilizaron metais diferentes para este
fin. O ferro era o instrumento habitual de comercio entre os anti-
gos espartanos, o cobre entre os antigos romanos, e 0 ouro e a

prata entre as naciéns ricas e comerciantes.
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6. Orixinariamente os metais utilizdbanse para este propésito
na forma de barras, sen selo nin cufio. Segundo Plinio', que se
baseaba no antigo historiador Timeo, os romanos non acufiaron
moeda ata o tempo de Servio Tulio, senén que utilizaban barras
de cobre sen marcar para mercar o que precisaban. Polo tanto,
estas barras funcionaban ent6n como difieiro.

7. O uso dos metais nesta forma acompafidbase de dous
inconvenientes: o problema de pesalos e o de contrastalos. Nos
metais preciosos, nos que unha pequena diferenza na cantidade
ocasiona unha gran diferenza no valor, mesmo a actividade de
pesalos con exactitude esixe polo menos pesos e balanzas moi
precisos. En particular, a pesada do ouro é unha operacién moi
delicada. Abofé, nos metais mdis ordinarios, onde un pequeno
erro seria de pouca importancia, non se require tanta precision.
Asi a todo, seria excesivamente molesto que cada vez que un
individuo pobre precisase mercar ou vender bens por valor dun
cuarto de penique estivese obrigado a pesalo. A operacién de
contrastalo é ainda mais dificil e embarazosa, e a menos que
fundamos unha parte do metal no crisol cos disolventes axei-
tados calquera conclusién que poida extraerse da mesma é moi
incerta. Con todo, antes de que se instituise a moeda acuiada,
a xente estaba sempre exposta aos fraudes e abusos mdis fla-
grantes se non realizaba esta embarazosa e dificil operacion.
En troques dunha libra de peso de prata ou cobre puros, podian
recibir a cambio dos seus bens unha mestura adulterada dos
materiais mdis ordinarios e baratos, feita para asemellarse a
aqueles metais na sda aparencia externa. Todos os paises que
progresaron vironse na necesidade de estampar un selo piblico
sobre determinadas cantidades dos metais que utilizaban habi-
tualmente para mercar bens, co fin de evitar os abusos, facilitar
os intercambios, e asi impulsar a industria e o comercio. Velai
a orixe da moeda acufiada e dos establecementos publicos que

' Plinio, Naturalis Historia, libro 33, cap. 3.
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chamamos casas da moeda, instituciéns da mesma natureza que
as dos inspectores e marcadores de panos de la e lifo. Todas
pretenden certificar mediante un selo publico a cantidade e cali-
dade das mercadorias cando se levan ao mercado.

8. Os primeiros selos ptblicos desta clase que se estamparon
nos metais correntes pretendian garantir o mdis dificil e impor-
tante, a calidade ou pureza do metal, e asemelldbanse 4 marca
esterlina que se estampa actualmente nas pranchas e barras de
prata, ou & marca espafiola que se estampa ds veces nos lingotes
de ouro e que, ao aplicarse s6 sobre un lado da peza e non cubrir
toda a sda superficie, garante s6 a pureza do metal, pero non o
peso. Abraham pesoulle a Efrén os catrocentos siclos de prata
que convifiera pagar polo campo de Macpelah. Disque eran a
moeda corrente do comerciante, e ainda asf aceptdronse por peso
e non por conta, como se fai na actualidade cos lingotes de ouro
e as barras de prata. Disque os ingresos dos antigos reis saxéns
de Inglaterra pagdbanse en especie, ou sexa, en viveres e provi-
siéns de todas clases, non en difeiro. Guillerme o Conquistador
introduciu o costume do pago en difieiro. Porén, durante moito
tempo o Tesouro aceptou este difieiro por peso, e non por conta.

9. A incomodidade e dificultade de pesar estes metais con
exactitude orixinou a aparicién das moedas, nas que o cuflo non
s6 garante a pureza, senén tamén o peso do metal, ao cubriren
por enteiro ambos lados da peza e, por veces, tamén o canto. Polo
tanto, as moedas aceptdbanse por conta, como na actualidade,
sen a molestia de pesalas.

10. As denominaciéns destas moedas expresaban orixina-
riamente o peso ou cantidade de metal que contifan. O 4s ou
pondus romano contifia no tempo de Servio Tulio, que foi o
primeiro en acufiar moeda en Roma, unha libra romana de bo
cobre. Dividiase en doce onzas, como a nosa libra de Troyes,
e cada unha contifia unha auténtica onza de bo cobre. A libra
esterlina inglesa, no tempo de Eduardo 1, contifia unha libra de
prata, peso da Torre, dunha determinada lei. A libra peso da
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Torre parece que era algo mdis que a romana e algo menos que
a de Troyes. Esta dltima non se introduciu na casa da moeda
inglesa ata o décimo oitavo ano do reinado de Henrique vir. A
libra francesa contifia, no tempo de Carlomagno, unha libra de
prata, peso Troyes, dunha determinada lei. Todas as naciéns
europeas frecuentaban naquela época a feira de Troyes na
Champaiia, e os pesos e medidas dun mercado tan famoso eran
xeralmente coiecidos e estimados. A libra da moeda escocesa
contifa, dende o tempo de Alexandre 1 ata o de Robert Bruce,
unha libra de prata do mesmo peso e lei que a libra esterlina
inglesa. Os peniques ingleses, franceses e escoceses tamén con-
tifian todos eles orixinariamente un auténtico penique de peso
de prata, a vinteava parte dunha onza, e a duascentas corentava
parte dunha libra. O xilin tamén foi orixinariamente a deno-
minacién dun peso. Cando o trigo estea a doce xilins o cuarto,
di unha antiga lei de Henrique 111, entén o pan vendido por un
cuarto de penique deberd pesar once xilins e catro peniques.
Porén, a proporcién entre o xilin e o penique ou a libra non era
tan constante e uniforme como a proporcién entre o penique e
a libra. Durante a primeira dinastia dos reis de Francia, o soldo
ou xilin francés contivo, en distintas ocasiéns, cinco, doce, vinte
e corenta peniques. Entre os antigos saxéns, houbo un tempo
que o xilin contifia s6 cinco peniques, e non é improbable que
fose tan variable entre eles como entre os seus vecifios, os anti-
gos francos. Dende o tempo de Carlomagno entre os franceses,
e o de Guillerme o Conquistador entre os ingleses, a propor-
ci6n entre a libra, o xilin e o penique foi sempre a mesma que
a actual, ainda que o valor de cada un deles variou moito. A
cobiza e inxustiza dos principes e os estados soberanos de todos
os paises do mundo diminufu gradualmente a verdadeira can-
tidade de metal que contifian orixinariamente as stias moedas,
abusando da confianza dos seus sibditos. O 4s romano, nos
tltimos tempos da Republica, reduciuse 4 vinte e catroava parte
do seu valor orixinario e, no canto de pesar unha libra, chegou
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a pesar s6 media onza. A libra e o penique ingleses contefien
actualmente s6 arredor dun terzo do seu valor orixinario, a libra
e o penique escoceses arredor dunha trinta e seisava parte, e
a libra e o penique franceses arredor dunha sesenta e seisava
parte. Os principes e os Estados soberanos que realizaron estas
operaciéns puideron aparentemente pagar as sias débedas e
cumprir os seus compromisos cunha menor cantidade de prata.
Abofé, foi s6 en aparencia, porque en realidade defraudaron aos
seus acredores parte do que lles debfan. Aos demais debedores
no Estado outorgéuselles o mesmo privilexio, e puideron pagar
coa mesma cantidade nominal da nova e depreciada moeda o
que pediron prestado na antiga. Polo tanto, estas operaciéns
sempre foron favorables para o debedor e ruinosas para o acre-
dor, provocando ds veces revoluciéns nas fortunas dos particu-
lares mdis grandes e universais que as que poderfa ocasionar
unha gran calamidade publica.

11. Asi, o difieiro converteuse no instrumento universal de
comercio nas naciéns civilizadas, e con el poden mercarse, ven-
derse ou cambiarse bens de todas clases.

12. Pasarei agora a examinar cales son as regras que as
persoas respectan ao cambiar os bens por difieiro ou por outros
bens. Estas regras determinan o chamado valor relativo ou de
cambio dos bens.

13. Obsérvese que a palabra VALOR ten dous significados
distintos: unhas veces expresa a utilidade dun obxecto determi-
nado, e outras a capacidade de mercar outros bens que propor-
ciona a posesién deste obxecto. O primeiro pode chamarse valor
de uso e o segundo valor de cambio. As cousas que tefien mais
valor de uso xeralmente tefien pouco ou ningtin valor de cambio
e, polo contrario, as que tefien mdis valor de cambio tefien pouco
ou ningin valor de uso. Nada é mais util que a auga, pero con
ela non pode mercarse nin conseguirse a cambio case nada. Polo
contrario, un diamante apenas ten valor de uso, pero pode cam-
biarse por unha cantidade moi grande doutros bens.
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14.. Para investigar os principios que determinan o valor de
cambio das mercadorfas, intentarei amosar:

15. Primeiro, cal é a verdadeira medida deste valor de cam-
bio, ou sexa, en que consiste o prezo real das mercadorias.

16. Segundo, cales son as partes de que se compén ou estd
formado este prezo real.

17. E, finalmente, cales son as circunstancias que ds veces
elevan algunha ou todas as compofientes do prezo por enriba da
stia taxa natural ou corrente, e outras as reducen por debaixo da
mesma, ou sexa, cales son as causas que impiden en ocasions
que o prezo de mercado, ou sexa, o prezo real das mercadorfas,
coincida exactamente co que pode chamarse o seu prezo natural.

18. Intentarei explicar estes tres asuntos tan completa e clara-
mente como poida nos tres préximos capitulos, para os que debo
pregar seriamente tanto a paciencia como a atencién do lector.
A stia paciencia para examinar detalles que en ocasiéns poden
parecer innecesariamente aburridos, e a sda atencién para com-
prender o que ainda poida parecer escuro despois da explicacion
mdis completa que poida proporcionar. Estou sempre disposto a
correr o risco de ser aburrido para asegurarme de que son claro,
pero despois de esforzarme ao médximo en ser claro, ainda poden
quedar asuntos escuros nun tema que pola sta propia natureza
é moi abstracto.
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1. Cada persoa é rica ou pobre conforme se pode permitir gozar
dos bens necesarios, as comodidades e as diversiéns da vida
humana. Pero unha vez establecida totalmente a divisién do tra-
ballo, unha persoa s6 pode abastecerse dunha parte moi pequena
das mesmas co seu traballo. O resto ten que conseguilo do tra-
ballo doutras persoas, e serd rico ou pobre segundo a cantidade
deste traballo da que poida dispofier ou poida permitirse mercar.
Polo tanto, o valor dunha mercadoria para quen a poste e non
pretende usala nin consumila, senén cambiala por outras mer-
cadorfas, é igual 4 cantidade de traballo que lle permite mercar
ou da que lle permite dispofier. En consecuencia, o traballo é a
verdadeira medida do valor de cambio das mercadorias.

2. O prezo real das cousas, o que verdadeiramente lle custan
a quen desexa adquirilas, é o esforzo e a molestia de conseguilas.
O que verdadeiramente valen as cousas para quen as adquiriu
e desexa desfacerse delas ou cambialas por outras distintas, é o
esforzo e molestia que pode aforrarse e impofier a outras persoas.
O que se merca con difieiro ou bens mércase con traballo tanto
como o que adquirimos co esforzo do noso propio corpo. Abofé,
o difeiro ou os bens aforrannos esforzo. Contefien o valor dunha
cantidade de traballo que cambiamos polo que nese intre consi-
deramos que contén o valor dunha cantidade igual. O traballo foi
o primeiro prezo, a moeda de compra orixinal coa que se pagaron
todas as cousas. Toda a riqueza do mundo mercouse orixinaria-
mente con traballo, non con ouro nin prata; e o seu valor, para
quen a poside e desexa cambiala por produtos novos, é exacta-
mente igual 4 cantidade de traballo que lle permite mercar ou da
que lle permite dispofier.

3. Como di o Sr. Hobbes, a riqueza é poder. Pero a persoa
que adquire ou herda unha gran fortuna, non adquire nin herda
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poder politico, civil nin militar. A sda fortuna pode proporcio-
narlle os medios para adquirilos, pero a simple posesién desta
fortuna non llos transmite directamente. O que lle transmite
inmediata e directamente é o poder de compra, un certo dominio
sobre todo o traballo, ou todo o produto do traballo, que nese
intre estd no mercado. A sta fortuna é méis grande ou madis
pequena precisamente en proporcién 4 medida deste poder, ou
sexa, 4 cantidade do traballo doutras persoas, ou, o que ven
sendo o mesmo, do produto do traballo doutras persoas, que
lle permite mercar ou da que lle permite dispoiier. O valor de
cambio de calquera cousa debe ser sempre exactamente igual 4
extensién deste poder que transmite ao seu propietario.

4. Pero ainda que o traballo sexa a verdadeira medida do
valor de cambio das mercadorias, non é pola que se estima
habitualmente. A middo é dificil determinar a proporcién entre
didas cantidades distintas de traballo. O tempo pasado en ddas
clases diferentes de traballo non sempre abonda para determinar
esta proporcién. Tamén hai que ter en conta os distintos graos
de dureza e habilidade. Pode haber méis traballo nunha hora de
dura faena que en ddas de cémoda actividade, ou nunha hora de
traballo nun oficio que costou dez anos aprender que nun mes de
actividade nun emprego ordinario e obvio. Pero non é facil ato-
par unha medida exacta da dureza nin da habilidade. Abofé, ao
intercambiar os produtos de distintas clases de traballo habitual-
mente considéranse ambas. Porén, axistanse mediante o releo
e a negociacién do mercado consonte a esa clase de igualdade
aproximada que, ainda que imprecisa, abonda para realizar as
actividades da vida corrente.

5. Ademais, é mdis frecuente que unha mercadorfa se cam-
bie, e polo tanto se compare, con outras mercadorias e non co
traballo. En consecuencia, é mdis natural estimar o seu valor de
cambio pola cantidade doutra mercadoria que pola do traballo
que pode mercar. Tamén a maioria da xente entende mellor o
significado da cantidade dunha mercadoria determinada que o
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dunha cantidade de traballo. A primeira é un obxecto sinxelo
e palpable, mentres que a segunda é unha idea abstracta, nin
natural nin evidente, ainda que poida facerse comprensible.

6. Pero cando desaparece o troco e o difieiro convértese no
instrumento habitual de comercio, as mercadorias cdmbianse
mdis a mitdo por difieiro que por outras mercadorfas. O car-
niceiro poucas veces leva a sda carne de vaca ou carneiro para
cambiarlla ao panadeiro ou ao cervexeiro por pan ou cervexa,
sen6n que a leva ao mercado, onde a cambia por difieiro, e
despois cambia este difieiro por pan e cervexa. A cantidade de
difieiro que recibe pola carne determina tamén a cantidade de
pan e cervexa que despois pode mercar. Polo tanto, para el é
mdis natural e obvio estimar o valor da carne pola cantidade de
difieiro, a mercadoria pola que cambia a carne directamente, que
pola cantidade de pan e cervexa, as mercadorias polas que s6
pode cambiala grazas 4 intervencién doutra mercadorfa; e dicir
que unha libra da sta carne vale tres ou catro peniques que dicir
que vale tres ou catro libras de pan ou tres ou catro netos de
cervexa. Asi, o valor de cambio das mercadorias estimase mdis a
mitido pola cantidade de difieiro que pola de traballo ou calquera
outra mercadoria que poidan conseguir a cambio.

7. Porén, o ouro e a prata varian no seu valor como calquera
outra mercadorfa, e unhas veces son mdis baratos e outras méis
caros, ou sexa, unhas veces son mais faciles e outras mais difi-
ciles de mercar. A cantidade de traballo que se pode mercar, ou
da que se pode dispofier, cunha cantidade determinada de ouro
ou prata, ou sexa, a cantidade doutros bens pola que se podera
cambiar, depende sempre da abundancia ou escaseza das minas
cofiecidas no intre no que se realiza o cambio. O descubrimento
das abondosas minas americanas no século xvi reduciu o valor
do ouro e a prata en Europa a arredor dun terzo do seu valor
anterior. Como custaba menos traballo levar estes metais da
mina ao mercado, cando se levaban mercaban ou dispofifan de
menos traballo. Quizais esta revolucién no seu valor sexa a méis
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importante, pero non é en absoluto a tinica que describe a his-
toria. Agora ben, igual que unha medida de cantidade que varfa
continuamente na sda propia cantidade, como por exemplo o pé
natural, a braza ou a manchea, nunca pode ser unha medida
exacta da cantidade doutras cousas, tampouco unha mercadorfa
que estd continuamente variando no seu propio valor podera ser
unha medida exacta do valor doutras mercadorias. Pode dicirse
que cantidades iguais de traballo tefien un valor igual para o
traballador en calquera época e lugar. No seu estado normal de
satde, forza e d4nimo, e co seu grao habitual de pericia e des-
treza, o traballador ten que renunciar sempre 4 mesma cantidade
da sia comodidade, liberdade e felicidade. O prezo que paga ten
que ser sempre o mesmo, sexa cal sexa a cantidade de bens que
recibe a cambio. Abofé, unhas veces pode mercar mdis e outras
menos cantidade destes bens, pero é o seu valor o que varfa, non
o do traballo que os merca. En todas as épocas e lugares é caro
o que é dificil de conseguir, ou sexa, o que custa moito traballo
adquirir, e é barato o que se pode conseguir facilmente, ou sexa,
con moi pouco traballo. En consecuencia, s6 o traballo, que
nunca varia no seu propio valor, pode ser o padrén real e defini-
tivo co que pode estimarse e compararse o valor das mercadorias
en calquera intre e lugar. Ven a ser o seu prezo real, mentres que
o difeiro s6 é o seu prezo nominal.

8. Mais, ainda que as cantidades iguais de traballo sexan
sempre do mesmo valor para o traballador, este valor non seme-
lla 0 mesmo para quen o emprega. Unhas veces pode mercalas
con mdis bens e outras con menos, e para el o prezo do traballo
parece variar como o das demais cousas. Nun caso o traballo
parécelle caro, e no outro barato. Pero en realidade son os bens
0s que son baratos nun caso e caros no outro.

9. Polo tanto, neste sentido corrente, pode dicirse que o
traballo, como as mercadorfas, ten un prezo real e un prezo
nominal, e que o seu prezo real consiste na cantidade dos bens
necesarios e as comodidades que se pagan por el, e o seu prezo
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nominal na cantidade de difieiro. O traballador € rico ou pobre,
ben ou mal recompensado, segundo o prezo real do seu traballo,
non o nominal.

10. A distincién entre o prezo real e o nominal das mercado-
rias e do traballo non é unha mera cuestién teérica, senén que
s veces pode ter utilidade na préctica. O mesmo prezo real é
sempre do mesmo valor, pero 0 mesmo prezo nominal en ocasiéns
ten valores moi distintos, debido 4s variaciéns no valor do ouro
e a prata. Polo tanto, cando se vende un terreo por unha renda
perpetua, e se pretende que sexa sempre do mesmo valor, é
importante para a familia en favor da que se establece que non
consista nunha determinada cantidade de difieiro. O valor da
renda estarfa suxeito neste caso a dias clases de variaciéns: as
que xorden das distintas cantidades de ouro e prata contidas nas
moedas dunha mesma denominacién en épocas diferentes, e as
que xorden dos distintos valores de cantidades iguais de ouro e
prata en épocas diferentes.

11. Os principes e os Estados soberanos considerdronse
interesados moitas veces en diminuir a cantidade de metal puro
contida nas sdas moedas temporalmente, pero poucas veces
considerdronse interesados en aumentala. En consecuencia, creo
que en todas as naciéns a cantidade de metal contida nas moe-
das case sempre diminufu e case nunca aumentou. Polo tanto,
estas variaciéns tenden case sempre a diminuir o valor dunha
renda monetaria.

12. O descubrimento das minas americanas diminufu o valor
do ouro e a prata en Europa. Adoita supofierse, ainda que sospeito
que sen ningunha proba, que este valor ainda dimintde gradual-
mente, e que é probable que o siga facendo durante moito tempo.
Polo tanto, segundo esta hipétese, é mdis probable que estas
variaciéns dimindan, no canto de aumentar, o valor dunha renda
monetaria, ainda que se estipule pagala en tantas onzas de prata
pura ou de prata dunha certa lei, e non en tantas moedas acufia-
das de tal denominacién (por exemplo, en tantas libras esterlinas).
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13. As rendas fixadas en gran conservaron o seu valor moito
mellor que as fixadas en difieiro, mesmo onde a denominacién da
moeda non se alterou. O 18° decreto da raifia Isabel promulgou
que un terzo da renda de todos os arrendos das universidades
deberia fixarse en gran, para pagarse en especie ou consonte os
prezos correntes no mercado mdis proximo. Segundo o doutor
Blackstone, o difieiro que provén desta renda en gran é actual-
mente case o dobre que o que provén dos outros dous terzos,
afnda que orixinariamente non fose mdis que unha terceira parte
do total. Polo tanto, as antigas rendas monetarias das universi-
dades tiveron que caer case a unha cuarta parte do seu antigo
valor, ou sexa, valen pouco méis dunha cuarta parte do gran que
valfan antes. Pero a denominacién da moeda inglesa non sufriu
case ningunha alteracién dende o reinado de Felipe e Maria,
e o mesmo nimero de libras, xilins e peniques contefien case
a mesma cantidade de prata pura. Polo tanto, esta reducién no
valor das rendas monetarias das universidades xurdiu da redu-
ci6n no valor da prata.

14. Cando a reducién no valor da prata se combina coa
diminucién na cantidade da mesma contida na moeda de igual
denominacién, as perdas adoitan ser ainda mdis grandes. En
Escocia, onde a denominacién da moeda sufriu alteraciéns moito
mdis grandes que en Inglaterra, e tamén en Francia, onde sufriu
alteraciéns ainda mdis grandes que en Escocia, algunhas rendas
antigas, cun valor orixinariamente moi considerable, vironse asi
reducidas a case nada.

15. En épocas distintas, unha mesma cantidade de gran, que
ven sendo a mantenza do traballador, mercard cantidades de
traballo m4is semellantes que unha mesma cantidade de ouro
e prata, ou doutra mercadorfa. En consecuencia, unha mesma
cantidade de gran aproximarase mdis a un mesmo valor real,
ou sexa, permitird ao seu posuidor mercar ou dispofier dunha
cantidade méis semellante do traballo doutras persoas. Digo que
isto sucederd aproximadamente, porque non sucederd con exac-
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titude nin sequera para unha mesma cantidade de gran. Mais
adiante intentarei amosar que a mantenza do traballador, ou
sexa, o prezo real do traballo, é moi distinta segundo a situacion:
mdis xenerosa nunha sociedade que progresa cara a riqueza que
nunha estancada, e mdis xenerosa nesta que nunha sociedade
decadente. Non obstante, calquera outra mercadorfa mercard nun
intre determinado unha cantidade de traballo proporcional 4 can-
tidade de mantenza que poida mercar nese intre. Polo tanto, unha
renda fixada en gran estd suxeita s6 ds variaciéns na cantidade
de traballo que se pode mercar cunha determinada cantidade
de gran. Pero unha renda fixada noutra mercadoria estd suxeita
ademais ds variaciéns na cantidade de gran que se pode mercar
cunha determinada cantidade desa mercadorfa.

16. Porén, debe observarse que ainda que o valor real dunha
renda en gran varfa moito menos que en difieiro de século en
século, varfa moito mdis anualmente. M4is adiante intentarei
amosar que o prezo monetario do traballo non flutda anualmente
co prezo monetario do gran, senén que se axusta ao prezo medio
ou corrente, e non ao temporal ou ocasional, deste ben necesario.
Tamén intentarei amosar que o prezo medio ou corrente do gran
se determina polo valor da prata, pola riqueza ou esterilidade das
minas que abastecen ao mercado deste metal, ou sexa, pola can-
tidade de traballo que debe empregarse e, en consecuencia, pola
cantidade de gran que debe consumirse, para levar unha canti-
dade determinada de prata da mina ao mercado. Pero o valor da
prata, ainda que 4s veces varia moito de século en século, varia
pouco anualmente, e a miido permanece constante, ou case
constante, durante medio século ou un século enteiro. En con-
secuencia, o prezo monetario medio ou corrente do gran, xunto
co do traballo, poden manterse constantes, ou case constantes,
durante un perfodo igualmente longo, polo menos se a sociedade
mantense nas mesmas condiciéns, ou case nas mesmas, noutros
aspectos. Entrementres, o prezo temporal e ocasional do gran
pode ser un ano o duplo do ano anterior, ou sexa, pode por exem-
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plo flutuar de vinte cinco a cincuenta xilins o cuarto. Pero cando
o gran chega a este prezo, se o prezo monetario do traballo, e
con el o das demais cousas, segue sendo 0 mesmo, non s6 o valor
nominal, senén o real, dunha renda en gran serd o duplo do que
era ao prezo anterior, ou sexa, dispord dunha dupla cantidade de
traballo ou das demais mercadorfas.

17. Polo tanto, o traballo é a dnica medida exacta e universal
do valor, ou sexa, o tinico padrén co que podemos comparar os
valores de distintas mercadorias en todas as épocas e lugares.
Sabemos que non podemos estimar de século en século o valor
real das distintas mercadorfas polas cantidades de prata paga-
das polas mesmas, nin podemos estimalo anualmente polas can-
tidades de gran. Mediante as cantidades de traballo podemos
estimar o valor real das mercadorias tanto de século en século
como anualmente. De século en século, o gran é unha medida
mellor que a prata, porque a mesma cantidade de gran permi-
tird dispofier dunha cantidade madis constante de traballo que a
mesma cantidade de prata. Polo contrario, anualmente, a prata
é unha medida mellor que o gran, porque a mesma cantidade
de prata permitird dispoiier dunha cantidade mais constante de
traballo.

18. Mais ainda que poida ser til distinguir entre o prezo real
e o nominal para fixar rendas perpetuas, ou mesmo arrendos
moi longos, non sucede o mesmo nas transacciéns mdis comuns
e ordinarias da vida humana, ou sexa, mercar e vender.

19. Nun mesmo intre e lugar o prezo real e o nominal das mer-
cadorfas son exactamente proporcionais. Canto mdis ou menos
difieiro se cobre por unha mercadoria, por exemplo no mercado
de Londres, poderase mercar ou dispofier de mdis ou menos
traballo coa mesma nese intre e lugar. Polo tanto, nun mesmo
intre e lugar, o difieiro é unha medida exacta do valor de cambio
de todas as mercadorias. Porén, s6 é asi no mesmo intre e lugar.

20. Ainda que entre lugares distantes non se mantefia unha
proporcién uniforme entre o prezo real e monetario das merca-
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dorfas, o comerciante que leva bens dun lugar a outro s6 ten que
considerar o seu prezo monetario, ou sexa, a diferenza entre a
cantidade de prata coa que os merca, e aquela pola que é pro-
bable que os venda. Media onza de prata en Cantén, na China,
pode dispoiier de mdis cantidade tanto de traballo como de
bens necesarios e comodidades que unha onza en Londres. En
consecuencia, unha mercadorfa vendida por media onza de prata
en Cantén pode ser realmente mdis cara e ter mdis importancia
real para a persoa que a postie que unha mercadorfa vendida por
unha onza en Londres. Ainda asi, se un comerciante de Londres
puidese mercar en Cant6én por media onza de prata unha merca-
dorfa que despois pode vender en Londres por unha onza, gafia-
ria un cen por cento na operacién, como se unha onza de prata
tivese exactamente o mesmo valor en Londres que en Cantén.
Para el non ten importancia que media onza de prata en Cantén
permita dispoiier tanto de mdis traballo como de méis bens
necesarios e comodidades dos que pode dispoiier cunha onza en
Londres. Unha onza en Londres permitelle dispofier sempre do
duplo que media onza, e isto é precisamente o que quere.

21. Polo tanto, xa que o prezo nominal ou monetario dos bens
é o que finalmente determina a prudencia ou imprudencia das
compras e vendas, determinando asf case todas as actividades da
vida ordinaria nas que participa o prezo, non é sorprendente que
se lle puxese moita mdis atencién que ao prezo real.

22. Agora ben, nunha obra como esta pode ser iitil en oca-
si6ns comparar os valores reais dunha determinada mercadoria
en distintas épocas e lugares, ou sexa, os diferentes graos de
poder que proporcionaba aos seus posuidores sobre o traballo
doutras persoas en distintas ocasiéns. Neste caso, temos que
comparar non tanto as cantidades de prata polas que se vendeu a
mercadoria, como as cantidades de traballo que estas cantidades
de prata puideron mercar. Non obstante, é case imposible deter-
minar con exactitude os prezos normais do traballo en épocas e
lugares distantes. En xeral, ainda que en moi poucos lugares se
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rexistraron regularmente, conécense mellor os prezos do gran,
que os historiadores e outros autores recompilaron con madis
frecuencia. En consecuencia, temos que contentarnos con eles
como a mellor aproximacién dispoiiible, ainda que non sempre
garden unha proporcién exacta cos prezos normais do traballo.
Miis adiante terei a oportunidade de facer varias comparaciéns
desta clase.

23. Co progreso da industria, as naciéns comerciais consi-
deraron conveniente acufiar moeda de varios metais distintos:
ouro para os pagos mdis grandes, prata para as compras de
valor moderado, e cobre ou outro metal ordinario para as de
importe afnda m4is pequeno. Pero un destes metais sempre se
considerou en particular como medida do valor mdis que os
outros dous, e esta preferencia outorgouse xeralmente ao metal
que casualmente se utilizou primeiro como instrumento de
comercio. Comezouse a utilizar como padrén porque non habfa
outra moeda e continuouse facendo o mesmo cando xa non era
tan necesario.

24. Disque os romanos non tiveron mdis moeda que a de
cobre ata cinco anos antes da primeira guerra ptnica, cando
comezaron a acufiar prata por primeira vez. En consecuencia, o
cobre seguiu sendo sempre a medida do valor nesa republica. En
Roma levdbanse todas as contas e calculdbase o valor de todas
as propiedades en ases ou sestercios, e o 4s sempre foi a deno-
minacién dunha moeda de cobre. A palabra sestercio significa
dous ases e medio. Asi, ainda que o sestercio era orixinariamente
unha moeda de prata, o seu valor calculdbase en cobre, e diciase
en Roma de quen debia unha gran cantidade de difieiro que tifia
moito cobre alleo.

25. As naciéns setentrionais que se estableceron sobre as
ruinas do Imperio Romano utilizaron moedas de prata dende o
comezo dos seus asentamentos, e non cofieceron moedas de ouro
nin de cobre ata moito tempo despois. Habia moedas de prata
en Inglaterra no tempo dos saxéns, pero acufiouse moi pouco
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ouro ata o tempo de Eduardo 11, e ningunha moeda de cobre
ata o de Xacobe 1 de Gran Bretafia. Polo tanto, en Inglaterra,
e creo que pola mesma razén en todas as naciéns modernas de
Europa, todas as contas, e o valor de todos os bens e propiedades
calcilanse xeralmente en prata. En consecuencia, se queremos
expresar o importe da fortuna dunha persoa, non mencionamos o
nimero de guineas, senén o de libras esterlinas que considera-
mos que se pagarfan por ela.

26. Creo que en todos os pafses orixinariamente s6 se con-
sideraban legais os pagos na moeda do metal considerado en
particular como padrén ou medida de valor. En Inglaterra, o ouro
non se considerou como curso legal ata moito tempo despois de
acufiarse como moeda. Ningunha lei nin proclama fixou a pro-
porcién entre os valores da moeda de ouro e a de prata, senén
que se deixou determinar polo mercado. Se un debedor ofrecia
pagar en ouro, o acredor podia rexeitar o pago, ou aceptalo por
unha valoracién do ouro acordada co debedor. Na actualidade, o
cobre non é de curso legal agds no cambio das moedas de prata
de menor valor. Nesta situacién, a distincién entre o metal que
era o padrén e o que non, era algo méis que nominal.

27. Co paso do tempo, conforme a xente afaciase gradual-
mente ao uso dos metais nas moedas e, en consecuencia, fami-
liarizdbase coa proporcién entre os seus valores respectivos, a
maioria dos paises consideraron conveniente fixar esta propor-
ci6n e declarar por lei que, por exemplo, unha guinea de tal peso
e lei deberia cambiarse por vinte e un xilins, ou ser de curso
legal para unha débeda dese importe. Nesta situacién, e durante
a vixencia desta proporcién legal, a distincién entre o metal que
é o padrén e o que non é s6 nominal.

28. Porén, a consecuencia dun cambio na proporcién legal,
esta distincién convértese de novo, ou polo menos semella con-
verterse, en mdis que nominal. Por exemplo, se o valor fixado
para unha guinea se reduce a vinte xilins ou se eleva a vinte

e dous, xa que as contas se levan e as obrigas se expresan en
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difieiro de prata, a meirande parte dos pagos poderian facerse
en ambos casos coas mesmas cantidades de moeda de prata que
antes, pero precisarianse cantidades moi distintas de moeda de
ouro: mdis grandes nun caso e mais pequenas noutro. O valor da
prata semellarfa méis invariable que o do ouro, e aparentemente
a prata medirfa o valor do ouro e o ouro non mediria o valor da
prata. O valor do ouro semellaria depender da cantidade de prata
pola que poderia cambiarse, e o valor da prata non semellaria
depender da cantidade de ouro pola que poderia cambiarse. Pero
esta diferenza débese s6 ao hdbito de levar as contas e expresar
o importe das cantidades grandes e pequenas en moeda de prata
e non de ouro. Despois dunha alteracién desta clase, unha das
notas promisorias de vinte e cinco ou cincuenta guineas do Sr.
Drummond ainda poderfa pagarse con vinte e cinco ou cincuenta
guineas igual que antes. Pagariase coa mesma cantidade de ouro
que antes, pero con cantidades de prata moi distintas. No pago
desta nota, o ouro semellaria ter un valor mdis invariable que a
prata, e medir a cantidade de prata, mentres a prata non seme-
llarfa medir a cantidade de ouro. Se algunha vez se xeneralizase
este xeito de levar as contas e expresar as notas promisorias e
outras obrigas monetarias, o ouro, e non a prata, considerarfase
en particular como o padrén ou medida de valor.

29. En realidade, durante a vixencia da proporcion legal entre
os valores respectivos dos metais acufiados, o valor do metal
mdis precioso determina o de toda a moeda. Doce peniques de
cobre contefien media libra avoirdupois de cobre de calidade
inferior que, antes de ser acufiado, moi poucas veces vale sete
peniques de prata. Pero, xa que a norma ordena cambiar doce
peniques por un xilin, no mercado equivalen a un xilin, e sem-
pre se pode conseguir un xilin por eles. O ouro, ou polo menos
o que circulaba en Londres e os seus arredores, non estaba tan
por debaixo do seu peso de lei como a meirande parte da prata,
nin sequera antes da tltima reforma da moeda de ouro en Gran
Bretana. Vinte e un xilins, ainda que luidos e desfigurados,
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equivalian a unha guinea, quizais tamén luida e desfigurada,
pero poucas veces tanto. As tltimas disposiciéns achegaron a
moeda de ouro todo o posible ao seu peso de lei, e é probable que
se mantefia as{ mentres se faga cumprir a orde de non aceptar
ouro nas oficinas publicas mdis que por peso. A moeda de prata
afnda segue no mesmo estado luido e desfigurado que antes da
reforma da moeda de ouro. Pero no mercado, vinte un xilins da
desfigurada moeda de prata ainda equivalen a unha guinea da
excelente moeda de ouro.

30. A reforma da moeda de ouro elevou evidentemente o valor
da moeda de prata pola que se pode cambiar.

31. Na casa da moeda inglesa, unha libra de peso de ouro
acufiase en corenta e catro guineas e media que, a vinte e un
xilins por guinea, son iguais a corenta e seis libras, catorce
xilins e seis peniques. Polo tanto, unha onza destas moedas de
ouro vale 3 [., 17 x., 10 p. e 2 en prata. En Inglaterra non se
pagan impostos nin sefioriaxe sobre a cuflaxe, e quen leva unha
libra ou unha onza de peso de lingotes de ouro de lei 4 casa da
moeda, recupera unha libra ou unha onza de peso de moedas de
ouro sen desconto ningtin. Polo tanto, disque tres libras dezasete
xilins e dez peniques e medio por onza é o prezo do ouro na casa
da moeda inglesa, ou sexa, a cantidade de moedas de ouro que a
casa da moeda da a cambio de lingotes de ouro de lei.

32. Antes da reforma da moeda de ouro, o prezo dos lingotes de
ouro de lei no mercado foi por moitos anos méis de 3 L., 18 x. As
veces era 3 L., 19 x., e moi a middo 4 [. por onza. Esta cantidade
probablemente contifia poucas veces méis dunha onza de ouro de
lei na luida e rebaixada moeda de ouro. Dende a sua reforma, o
prezo de mercado dos lingotes de ouro de lei poucas veces supera
as 3 [., 17 x., 7 p. por onza. Antes da reforma, o prezo de mercado
estaba sempre por enriba do prezo da casa da moeda, e dende
entén estd sempre por debaixo. Pero este prezo de mercado é
o mesmo, paguese en moeda de ouro ou de prata. Polo tanto, a
dltima reforma da moeda de ouro elevou non s6 o seu valor, senén
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tamén o da moeda de prata en proporcién aos lingotes de ouro, e
probablemente tamén en proporcién ds demais mercadorfas. Agora
ben, ao influir tantas outras causas nos prezos das mercadorfas,
o aumento do valor das moedas de ouro e prata en proporcién aos
mesmos pode non ser tan evidente.

33. Na casa da moeda inglesa, unha libra de peso de lingotes
de prata de lei acifiase en sesenta e dous xilins, que asi conte-
fien unha libra de peso de prata de lei. Polo tanto, disque cinco
xilins e dous peniques por onza é o prezo da prata na casa da
moeda inglesa, ou sexa, a cantidade de moedas de prata que a
casa da moeda da a cambio de lingotes de prata de lei. Antes
da reforma da moeda de ouro, o prezo de mercado dos lingotes
de prata de lei foi, en distintas ocasiéns, de cinco xilins e catro
peniques, cinco xilins e cinco peniques, cinco xilins e seis peni-
ques, cinco xilins e sete peniques, e moi a middo cinco xilins e
oito peniques por onza. Porén, cinco xilins e sete peniques era o
prezo mdis habitual. Dende a reforma da moeda de ouro, o prezo
de mercado dos lingotes de prata de lei baixou esporadicamente
a cinco xilins e tres peniques, cinco xilins e catro peniques e
cinco xilins e cinco peniques a onza, sen superar case nunca este
ultimo prezo. O prezo de mercado dos lingotes de prata descen-
deu dende a reforma da moeda de ouro, pero non tanto como o
prezo da casa da moeda.

34. Entre os metais da moeda inglesa, asf como o cobre tdxase
moi por enriba do seu verdadeiro valor, a prata tdxase algo por
debaixo. No mercado europeo, na moeda francesa e holandesa,
unha onza de ouro puro cdmbiase por unhas catorce onzas de
prata pura. Na moeda inglesa, por unhas quince onzas, isto é, por
mdis prata da que vale consonte a estimacién habitual en Europa.
Pero asi como o prezo do cobre en barras non aumenta polo ele-
vado prezo do cobre na moeda inglesa, tampouco o prezo da prata
en lingotes descende polo baixo prezo da prata na moeda inglesa.
A prata en lingotes ainda conserva a mesma proporcién co ouro,
pola mesma razén que o cobre en barras a conserva coa prata.
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35. Despois da reforma da moeda de prata no reinado de
Guillerme 111, o prezo dos lingotes de prata mantivose ainda por
enriba do prezo da casa da moeda. O Sr. Locke atribuia este
elevado prezo ao permiso para exportar lingotes de prata e a
prohibicién de exportar moedas de prata. Dicia que o primeiro
elevaba a demanda de lingotes de prata por enriba da de moedas
de prata. Pero sen dibida son moitas méis as persoas que necesi-
tan moedas de prata para os usos habituais de compra e venda no
pais que as que necesitan lingotes de prata para exportar ou para
outro uso calquera. Na actualidade mantense un permiso 4 expor-
tacién semellante para os lingotes de ouro e unha prohibicién 4
exportacién de moedas de ouro semellante e, ainda asi, o prezo
dos lingotes de ouro descendeu por debaixo do prezo da casa da
moeda. Porén, a prata estaba, entén como agora, subestimada en
relacién ao ouro na moeda inglesa, e a moeda de ouro (que entén
non se consideraba que necesitase reforma algunha) determinaba
o valor real de todas as moedas, como na actualidade. Asf como a
reforma da moeda de prata non reduciu entén o prezo dos lingo-
tes de prata ao da casa da moeda, non é moi probable que unha
reforma semellante o consiga agora.

36. Se a moeda de prata volvese a estar tan preto do seu peso
de lei como o ouro, é probable que unha guinea se cambiase,
consonte a proporcién actual, por mdis prata en moeda da que
mercaria en lingotes. Neste caso seria beneficioso fundila para
vender os lingotes por moedas de ouro, e cambialas despois por
moedas de prata para fundilas de novo. O tnico método para
evitar esta inconveniencia € alterar a proporcién actual.

37. Esta inconveniencia seria talvez menor se a prata acufiada
se taxase por enriba da sta proporcién correcta co ouro conforme
se taxa actualmente por debaixo, sempre que ao mesmo tempo
se lexislase que a prata non fose de curso legal para importes
superiores a unha guinea, igual que o cobre non é de curso
legal para importes superiores a un xilin. Asi, ningtin acredor se
verfa defraudado a consecuencia da elevada valoracién da prata
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acuiada, como actualmente ningiin acredor se ve defraudado a
consecuencia da elevada valoracién do cobre. S6 os banqueiros
sufrirfan con esta regulacién xa que, cando se enfrontan a un
panico bancario, ds veces intentan gafnar tempo pagando en
moedas de seis peniques, e esta regulacién impedirialles uti-
lizar un método tan vergofiento para evadir o pago inmediato.
En consecuencia, verfanse obrigados a manter sempre nas sdas
arcas madis difieiro en efectivo do que mantefien na actualidade,
e afnda que isto serfa unha incomodidade para eles, tamén serfa
unha garantfa para os seus acredores.

38. Tres libras dezasete xilins e dez peniques e medio (o prezo
do ouro na casa da moeda) non contefien méis dunha onza de ouro
de lei, nin na nosa excelente moeda de ouro actual, e polo tanto
poderia pensarse que non deberian mercar mdis cantidade de lin-
gotes. Pero o ouro acufiado é mdis conveniente que en lingotes e,
ainda que en Inglaterra a cufiaxe sexa de balde, o propietario pou-
cas veces recupera o ouro que leva en lingotes 4 casa da moeda
sen un atraso de varias semanas. No apuro actual da casa da
moeda, non o recuperaria ata despois de varios meses. Este atraso
é equivalente a un pequeno imposto, e fai ao ouro acufiado mdis
valioso que unha cantidade igual de ouro en lingotes. Se a prata
se taxase na moeda inglesa segundo a stia proporcién correcta co
ouro, o prezo dos lingotes de prata probablemente descenderfa por
debaixo do prezo da casa da moeda sen necesidade de reformar
a moeda de prata, porque o seu valor, mesmo o da luida e des-
figurada moeda de prata actual, se determina polo da excelente
moeda de ouro pola que se pode cambiar.

39. E probable que un pequeno imposto ou sefioriaxe sobre
a cufiaxe tanto do ouro como da prata aumentase ainda mdis a
superioridade destes metais en moeda sobre cantidades iguais
dos mesmos en lingotes. A cufiaxe aumentaria neste caso o valor
do metal acufiado en proporcién 4 contia deste pequeno imposto,
pola mesma razén que o moldeado aumenta o valor da chapa
en proporciéon ao prezo do mesmo. A superioridade da moeda
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sobre os lingotes evitaria que se fundise a moeda e desalentaria
a sda exportacién. Se por unha necesidade ptblica fose preciso
exportar a moeda, a meirande parte da mesma volveria axifia
espontaneamente. No estranxeiro s6 poderfa venderse polo seu
peso en lingotes, e no interior mercaria méis que ese peso. Polo
tanto, serfa lucrativo repatriala. En Francia recddase un imposto
de arredor do oito por cento sobre a cufiaxe, e disque a moeda
francesa volve ao pais espontaneamente cando se exporta.

40. As flutuaciéns ocasionais no prezo de mercado dos lingo-
tes de ouro e prata xorden das mesmas causas que as flutuaciéns
semellantes no prezo de mercado das demais mercadorias. A
perda frecuente destes metais por diversos accidentes na terra e
no mar, o seu continuo malgasto nos dourados e chapados, nos
encaixes e bordados, no desgaste das moedas e vaixelas, precisa,
nos paises que non postien minas propias, unha continua impor-
tacién para repofier estas perdas e este uso. Os importadores,
como os demais comerciantes, intentan axustar as sdas importa-
ciéns ocasionais 4 que estiman que serd a sia demanda inmediata
o mellor que poden. Mais pese a todo o seu coidado, unhas veces
se exceden e outras quedan curtos. Cando importan madis lingotes
dos precisos, ds veces estdn dispostos a vender algiins por algo
menos do prezo medio ou corrente, para non incorrer no risco
e as molestias de exportalos de novo. Cando, por outra banda,
importan menos dos precisos, obtefien un prezo superior. Pero
cando o prezo de mercado dos lingotes de ouro ou prata mantense
durante varios anos, de xeito regular e constante, por enriba ou
por debaixo do prezo da casa da moeda, podemos estar certos
de que a superioridade ou inferioridade regular e constante do
prezo é o efecto de algun factor no estado da moeda que fai que a
cantidade exacta de lingotes que deberia conter sexa entén madis
ou menos valiosa. A constancia e regularidade do efecto presupén
unha constancia e regularidade proporcionais na causa.

41. A moeda dun pais constitde, nun intre e lugar deter-
minado, unha medida de valor mdis ou menos exacta segundo
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a moeda corrente se axuste mdis ou menos a sda lei, ou sexa,
segundo contefia mdis ou menos exactamente a cantidade pre-
cisa de ouro ou prata puros que deberfa conter. Se, por exemplo,
corenta e catro guineas e media contivesen en Inglaterra exac-
tamente unha libra en peso de ouro de lei, ou once onzas de
ouro puro e unha onza de aliaxe, a moeda de ouro inglesa serfa,
nese intre e lugar determinados, unha medida do valor real dos
bens tan exacta como admite a stia natureza. Pero se, polo uso e
rozamento, corenta e catro guineas e media contefien xeralmente
menos dunha libra en peso de ouro de lei, diminuindo madis
nunhas pezas que noutras, a medida de valor estaria suxeita 4
mesma clase de incerteza que os demais pesos e medidas. Como
raramente sucede que as moedas sexan exactamente conformes
4 sda lei, o comerciante axusta o prezo dos seus bens, o mellor
que pode, non ao que estes pesos e medidas deberfan ser, senén
ao que atopa por experiencia que realmente son en media. A
consecuencia dun problema semellante na moeda, o prezo dos
bens ven a axustarse non 4 cantidade de ouro ou prata puros que
a moeda deberfa conter, senén 4 que por experiencia realmente
contén en media.

42. Obsérvese que por prezo monetario dos bens entendo
sempre a cantidade de ouro ou prata puros pola que se venden,
sen considerar a denominacién da moeda. Por exemplo, consi-
dero que seis xilins e oito peniques no tempo de Eduardo 1 son o
mesmo prezo monetario que unha libra esterlina actual, porque
contifian aproximadamente a mesma cantidade de prata pura.
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1. No estado primitivo e rudo da sociedade que precede 4 acumu-
lacién de capital e 4 apropiacién da terra, a proporcién entre as
cantidades de traballo precisas para adquirir distintos obxectos
é a tnica circunstancia que pode proporcionar unha regra para
cambialos. Por exemplo, se nunha nacién de cazadores matar
un castor custa habitualmente o dobre de traballo que matar
un cervo, un castor debe cambiarse por, ou valer, dous cervos.
E natural que o produto de dous dfas ou ddas horas de traballo
valla o dobre do produto dun dia ou dunha hora de traballo.

2. Se unha clase de traballo é mdis dificil que outra, tense en
conta esta circunstancia, e moitas veces o produto dunha hora
de traballo dunha clase cambiase polo de dias horas de traballo
da outra.

3. Ou, se unha clase de traballo precisa un grao de destreza
e habilidade pouco comin, a estima que as persoas tefien por
estas dotes dard ao seu produto un valor superior ao correspon-
dente polo tempo empregado. Estas dotes poucas veces poden
adquirirse agds a consecuencia dun longo esforzo, o que fai do
valor superior do seu produto non méis que unha compensacién
razoable polo tempo e traballo gastado en adquirilas. Asi, no
estado adiantado da sociedade tense en conta a superior dureza
e habilidade nos salarios, e probablemente no seu periodo mdis
primitivo e rudo sucedia algo semellante.

4. Nesta situacién, todo o produto do traballo pertence ao
traballador, e a cantidade de traballo empregada habitualmente
en adquirir ou producir unha mercadoria € a tinica circunstancia
que determina a cantidade de traballo que pode mercar, da que
pode dispofier, ou pola que se pode cambiar.

5. Asemade o capital se acumula nas mans de determinadas
persoas, algunhas o utilizardn en empregar xente laboriosa, 4

que proporcionardn materias primas e mantenza para obter un
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beneficio coa venda do produto do seu traballo, ou sexa, grazas
ao valor que o seu traballo engade ao das materias primas. Ao
cambiar o produto terminado por difeiro, traballo ou outros
bens, unha parte, alén da precisa para pagar o prezo das mate-
rias primas e os salarios dos traballadores, queda como benefi-
cios do empresario que arrisca o seu capital nesta aventura. E
asf, o valor que os traballadores engaden ds materias primas se
divide neste caso en didas partes: unha que paga os seus salarios
e outra que paga os beneficios do seu patrén sobre a cantidade
total de materias primas e salarios que adiantou. O patrén non
terfa interese en empregalos agds que esperase acadar pola
venda do produto do seu traballo algo m4is do suficiente para
repofierlle o seu capital, nin terfa interese en empregar un capital
grande no canto dun pequeno, agds que os seus beneficios fosen
proporcionais ao tamafio do seu capital.

6. Poderia pensarse que os beneficios non son mdis que un
nome distinto para os salarios dunha clase especial de traballo,
a de inspeccion e direccién. Porén, son totalmente diferentes,
determinanse por principios moi distintos, e non tefien relacién
coa cantidade, dureza ou habilidade deste suposto traballo de
inspeccién e direccién. Determinanse soamente polo valor do
capital empregado e son proporcionais ao tamafio deste capital.
Por exemplo, supofiamos que nun lugar determinado onde os
beneficios anuais do capital manufactureiro son do dez por cento
hai ddas fabricas distintas que empregan cada unha vinte tra-
balladores a quince libras por ano cada un, ou sexa, cun gasto
de trescentas libras por ano en cada fdbrica. Supoiiamos tamén
que as materias primas utilizadas anualmente nunha delas
custan s6 setecentas libras, mentres que as utilizadas na outra
son de mellor calidade e custan sete mil. Neste caso, o capital
empregado anualmente na primeira fabrica ascenderd s6 a mil
libras, mentres que o empregado na outra ascenderd a sete mil
trescentas libras. En consecuencia, 4 taxa do dez por cento, o
empresario da primeira fabrica esperard un beneficio anual de
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tan s6 cen libras, mentres que o da outra esperard setecentas
trinta libras. Mais ainda que os seus beneficios sexan tan dis-
tintos, o seu traballo de inspeccién e direccion pode ser exacta-
mente o mesmo, ou moi semellante. Kn moitas fabricas grandes,
case todo o traballo desta clase encoméndaselle a un empregado
principal. O seu salario expresa correctamente o valor deste
traballo de inspeccién e direccion. Este salario nunca é propor-
cional ao capital que supervisa e, ao fixalo, habitualmente tense
en consideracién non s6 o traballo e a habilidade do empregado,
senén a confianza que nel se deposita. O propietario do capital,
afnda que queda asi dispensado de case todo o traballo, espera
que os seus beneficios sexan proporcionais ao seu capital. Polo
tanto, os beneficios constitden unha parte integrante do prezo
das mercadorias totalmente distinta dos salarios, e determinada
por principios totalmente diferentes.

7. Nesta situacién, o produto total do traballo non sempre per-
tence ao traballador. Na maioria dos casos ten que compartilo co
propietario do capital que o emprega. Tampouco a cantidade de
traballo empregada habitualmente en adquirir ou producir unha
mercadoria é a tnica circunstancia que determina a cantidade
que habitualmente deberia mercar, da que deberfa dispofier, ou
pola que se poderfa cambiar. E evidente que ten que engadirse
unha cantidade adicional para os beneficios do capital que adian-
tou os salarios e forneceu as materias primas para o traballo.

8. Asemade toda a terra dun pais convértese en propiedade
privada, os terratenentes, como as demais persoas, queren reco-
ller onde nunca sementaron, e esixen unha renda mesmo polo
seu produto natural. A madeira do bosque, a herba do campo,
e todos os froitos naturais da terra que cando a terra era pro-
piedade comunal s6 lle custaban ao traballador o esforzo de
collelos, pasan a ter, mesmo para el, un prezo adicional. En con-
secuencia, ten que pagar polo permiso para collelos e entregar ao
terratenente unha parte do que o seu traballo recolle ou produce.
Esta parte, ou o que ven sendo o mesmo, o seu prezo, é a renda
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da terra, que constitie unha terceira parte integrante no prezo da
meirande parte das mercadorias.

9. Ten que observarse que o valor real das partes integrantes
do prezo se mide pola cantidade de traballo que pode mercar, ou
da que pode dispofier, cada unha delas. O traballo non s6 mide o
valor da parte do prezo correspondente ao traballo, senén tamén
o das correspondentes 4 renda e ao beneficio.

10. En todas as sociedades o prezo das mercadorias dividese
en tltimo termo nalgunha destas tres partes, ou en todas, que
ademais entran como partes integrantes no prezo da meirande
parte das mercadorias en todas as sociedades adiantadas.

11. Por exemplo, no prezo do gran unha parte paga a renda
do terratenente, outra os salarios ou a mantenza dos traballado-
res e o gando de labor empregados en producilo, e a terceira o
beneficio do agricultor. Estas tres partes constitien, directa ou
indirectamente, o prezo total do gran. Poderfa pensarse que é
necesaria unha cuarta parte para repoier o capital do agricultor,
ou para compensar o desgaste do seu gando de labor e outros
instrumentos de labranza. Pero ten que considerarse que o prezo
dun instrumento de labranza, como un cabalo de labor, com-
ponse das mesmas tres partes: a renda da terra sobre a que se
criou, o traballo de coidalo e crialo, e os beneficios do agricultor
que adianta tanto a renda desta terra como os salarios deste tra-
ballo. Polo tanto, ainda que o prezo do gran pode pagar o prezo
e a mantenza do cabalo, o prezo total segue descompofiéndose,
directa ou indirectamente, nas mesmas tres partes de renda,
traballo e beneficios.

12. No prezo da farifa temos que engadir ao prezo do gran
os beneficios do muifieiro e os salarios dos seus serventes; no
prezo do pan, os beneficios do panadeiro e os salarios dos seus
serventes; e no prezo de ambos, o traballo de transportar o gran
dende a casa do agricultor 4 do muifieiro, e dende a do muifieiro
4 do panadeiro, xunto cos beneficios dos que adiantan os salarios
deste traballo.
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13. O prezo do lifio dividese nas mesmas tres partes que o do
gran. No prezo do pano temos que engadir os salarios do curtidor
do lifio, da fiadeira, do teceldn, do branqueador, etc., xunto cos
beneficios dos seus respectivos patréns.

14.. Conforme se elabora mais unha determinada mercadorfa,
aumenta a parte do prezo correspondente aos salarios e bene-
ficios en proporcién & correspondente 4 renda. No proceso de
elaboracién non s6 aumenta o nimero de beneficios, senén que
cada beneficio é mdis grande que o precedente, porque procede
dun capital méis grande. Por exemplo, o capital que emprega aos
teceldns ten que ser mdis grande que o que emprega ds fiadeiras,
porque non s6 repén este capital cos seus beneficios, senén que
paga ademais os salarios dos tecelédns, e os beneficios tefien que
ser sempre proporcionais ao capital.

15. Porén, nas sociedades mais adiantadas sempre hai unhas
poucas mercadorias das que o prezo se divide en s6 ddas partes:
salarios e beneficios, e un niimero ainda méis reducido de mer-
cadorfas das que o prezo consiste s6 en salarios. Por exemplo,
no prezo do peixe unha parte paga o traballo dos marifieiros e
a outra os beneficios do capital empregado na pesca. A renda
entra mol poucas veces neste prezo, ainda que o faga nalgunha
ocasién, como amosarei mdis adiante. A pesca fluvial é distinta,
polo menos na meirande parte de Europa. A pesca do salmén
paga unha renda que, ainda que non pode chamarse realmente
renda da terra, entra no prezo dun salmén xunto cos salarios e os
beneficios. En determinadas rexiéns de Escocia hai xente pobre
que ten como oficio apafiar, ao longo da beiramar, as pequenas
pedras xaspeadas conecidas vulgarmente como chinas esco-
cesas. O prezo que o canteiro lles paga son os salarios do seu
traballo, non inclde renda nin beneficios.

16. Pero o prezo total dunha mercadoria ten que dividirse en
dltimo termo nalgunha destas tres partes, ou en todas, pois o
que queda despois de pagar a renda da terra xunto co prezo do
traballo empregado en producir, elaborar, e levar a mercadoria
ao mercado, ten que ser un beneficio para alguén.
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17. Asf como o prezo ou valor de cambio dunha mercadoria
determinada, tomada por separado, dividese nalgunha ou en
todas estas tres partes, tamén o prezo das mercadorfas que com-
pofien o produto anual total do traballo de cada pais, tomadas
en conxunto, ten que dividirse nas mesmas tres partes e repar-
tirse entre os habitantes do pafs como salarios, beneficios ou
renda. Asi, todo o que recolle ou produce anualmente o traballo
da sociedade, ou o que ven sendo o mesmo, o seu prezo total,
distribdese orixinariamente entre algiin dos seus membros. Os
salarios, os beneficios e a renda son as tres fontes orixinais dos
ingresos e do valor de cambio. Os demais ingresos proceden en
dltimo termo dalgunha destas fontes.

18. Quen obtén os seus ingresos dun fondo de seu, ten que
sacalos do seu traballo, do seu capital ou das sias terras. Os
ingresos que proceden do traballo chdmanse salarios. Os que
obtén do capital a persoa que o administra ou emprega, cha-
manse beneficios. Os que obtén do capital unha persoa que
non o emprega, senén que o presta a outra, chdmanse usura ou
xuros do difeiro. Esta é a compensacién que o prestameiro paga
ao prestamista polo beneficio que ten a oportunidade de obter
utilizando o seu dineiro. Parte deste beneficio pertence ao pres-
tameiro, que corre o risco e fai o esforzo de empregar o difieiro,
e parte ao prestamista, que lle da a oportunidade de obtelo. Os
xuros do difieiro son sempre ingresos derivados que, se non se
pagan dos beneficios feitos co uso do difieiro, tefien que pagarse
doutra fonte de ingresos, a menos que o prestameiro sexa un
despendedor que contraia unha segunda débeda para pagar os
xuros da primeira. Os ingresos que proceden da terra chimanse
rendas, e pertencen ao terratenente. Os ingresos do agricultor
proceden en parte do seu traballo e en parte do seu capital. A
terra é s6 o instrumento que lle permite gafiar os salarios do seu
traballo e obter os beneficios do seu capital. Todos os impostos e
os ingresos que estes recadan, as pagas, pensions e anualidades
de calquera clase, proceden en ultimo termo dalgunha destas
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tres fontes orixinarias dos ingresos e pédganse, directa ou indi-
rectamente, cos salarios, os beneficios ou a renda.

19. Cando esas tres clases de ingresos pertencen a persoas
distintas, é doado distinguilas. Polo contrario, cando pertencen
4 mesma persoa, ds veces conftindense entre si, polo menos na
linguaxe corrente.

20. Un cabaleiro rural que cultiva unha parte da sda propie-
dade deberia recibir, despois de pagar os gastos do cultivo, tanto
a renda do terratenente como o beneficio do agricultor. Porén,
tende a chamar beneficio 4 stia ganancia total e asi confunde
a renda co beneficio, polo menos na linguaxe corrente. A mei-
rande parte dos nosos colonos en América do Norte e nas Indias
Occidentais estdn nesta situacion. Cultivan as stas propiedades
e, en consecuencia, raramente ouvimos falar da renda dunha
plantacién, pero si habitualmente dos seus beneficios.

21. Os agricultores raramente empregan un capataz para
dirixir as actividades agricolas, e xeralmente traballan moito
coas stias propias mans como aradores, gradando, etc. Polo
tanto, o que queda da colleita despois de pagar a renda non
s6 deberia reponerlles o capital que empregaron no cultivo,
xunto cos seus beneficios correntes, senén que deberia tamén
cubrir os salarios que lles corresponden como traballadores
e capataces. En cambio, chdmaselle beneficio ao que queda
despois de pagar a renda e manter o capital, ainda que sexa
evidentemente en parte salarios. Se o agricultor aforra estes
salarios, ten que gafialos, polo que neste caso se confunden os
salarios co beneficio.

22. Un fabricante independente, que ten capital suficiente
para mercar materias primas e manterse ata que poida levar
o seu produto ao mercado, deberia gafiar tanto os salarios dun
traballador que traballa para un patrén como o beneficio que
fai o patrén pola venda do produto do traballador. Non obstante,
adoita chamarse beneficio ds sdas ganancias totais, e tamén
neste caso confindense os salarios co beneficio.
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23. Un horticultor que cultiva o seu propio horto coas sias
propias mans, xunta na stia persoa os tres personaxes: terrate-
nente, agricultor e traballador. En consecuencia, o seu produto
debe pagarlle a renda do primeiro, o beneficio do segundo e os
salarios do terceiro. No entanto, adoita considerar todo como
ganancias do seu traballo. Neste caso, tanto o beneficio como a
renda confindense cos salarios.

24.. Asf como nun pafis civilizado hai moi poucas mercadorias
das que o valor de cambio xurda s6 do traballo, pois na maiorfa a
renda e os beneficios contribtien moito, tamén o produto anual do
traballo do pafs serd sempre suficiente para mercar ou dispofier
de moita méis cantidade de traballo da empregada en producilo,
preparalo e levalo ao mercado. Se a sociedade empregase anual-
mente todo o traballo que pode mercar, como a cantidade de
traballo aumentarfa moito cada ano, o produto de cada ano terfa
moito m4is valor que o do anterior. Pero ningtin pafs emprega
todo o seu produto anual en manter 4s persoas laboriosas. As
persoas ociosas sempre consumen moito, € o valor corrente ou
medio do produto ten que aumentar, diminuir ou manterse cons-
tante dun ano a outro consonte as distintas proporciéns nas que
se divide anualmente entre estas dias clases de persoas.
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1. En toda sociedade ou rexién hai unha taxa corrente ou media
tanto de salarios como de beneficios para cada un dos empregos
do traballo e o capital. Como amosarei mdis adiante, esta taxa
determinase en parte polas circunstancias xerais da sociedade, a
stia riqueza ou pobreza, a sia condicién progresiva, estancada ou
decadente, e en parte pola natureza particular de cada emprego.

2. Tamén hai unha taxa corrente ou media de renda, que se
determina, como amosarei méis adiante, en parte polas circuns-
tancias xerais da sociedade ou rexién onde estd situada a terra, e
en parte pola fertilidade natural ou mellorada da terra.

3. Estas taxas correntes ou medias poden chamarse as taxas
naturais de salarios, beneficio e renda no intre e lugar no que
habitualmente prevalecen.

4. Cando o prezo dunha mercadoria non é nin méis nin menos
que suficiente para pagar a renda da terra, os salarios do traballo
e os beneficios do capital empregados en producila, preparala e
levala ao mercado consonte as stas taxas naturais, a mercadoria
véndese ao que pode chamarse o seu prezo natural.

5. Neste caso, a mercadoria véndese exactamente polo que
vale, ou sexa, polo que realmente lle custa 4 persoa que a leva
ao mercado. Ainda que na linguaxe corrente o chamado custo
primario dunha mercadoria non inclie o beneficio da persoa
que a vai revender, se esta non a vende por un prezo que lle
proporcione a taxa de beneficio corrente na stia rexién perde no
negocio, xa que poderia conseguir este beneficio empregando
o seu capital doutra maneira. Ademais, os beneficios son os
seus ingresos, o fondo da sda mantenza. Asi como adianta os
salarios ou a mantenza aos seus traballadores cando prepara e
leva os bens ao mercado, tamén adianta igualmente a sta pro-
pia mantenza, que xeralmente é proporcional ao beneficio que
pode esperar razoablemente da venda dos seus bens. Se non lle
proporcionan este beneficio, pode dicirse que non lle repoiien o
que custaron.
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6. Asi, ainda que o prezo que lle proporciona este beneficio
non sempre é o minimo ao que un comerciante pode vender os
seus bens, serd o mdis baixo ao que pode vendelos durante un
tempo prolongado, polo menos onde haxa total liberdade, ou sexa,
onde o comerciante poida cambiar de negocio sempre que queira.

7. O prezo efectivo ao que se vende unha mercadoria chdmase
o seu prezo de mercado, e pode ser superior, inferior ou exacta-
mente igual ao seu prezo natural.

8. O prezo de mercado dunha mercadoria determinase
pola proporcién entre a cantidade que se leva ao mercado e a
demanda dos que estdn dispostos a pagar o prezo natural da
mercadoria, ou sexa, o valor total da renda, traballo e benefi-
cios que ten que pagarse para levala ao mercado. Estas persoas
poden chamarse os demandantes efectivos, e a sta demanda a
demanda efectiva, pois é suficiente para levar a mercadorfa ao
mercado. Esta demanda é distinta da demanda absoluta. Unha
persoa moi pobre pode demandar, en certo sentido, un coche con
seis cabalos, poderia gustarlle telo, pero a sia demanda non é
unha demanda efectiva, xa que nunca se levard a mercadoria ao
mercado para satisfacela.

9. Cando a cantidade de calquera mercadoria que se leva ao
mercado é inferior 4 demanda efectiva, non pode abastecerse a
todos os que estdn dispostos a pagar o valor total da renda, sala-
rios e beneficios que ten que pagarse para levala ao mercado na
cantidade que desexan. Antes que quedar sen ela, algins esta-
rdn dispostos a pagar mdis. Competirdn inmediatamente entre
si e o prezo de mercado elevarase mdis ou menos por enriba
do prezo natural, segundo o tamafio da escaseza do ben ou a
riqueza e luxo extravagante dos competidores animen o entu-
siasmo da competencia. Entre competidores de igual riqueza e
luxo, a mesma escaseza ocasionard unha competencia mdis ou
menos entusiasta segundo sexa mdis ou menos importante para
eles adquirir a mercadoria. Velai o prezo exorbitante dos bens
necesarios durante o bloqueo dunha cidade ou en tempo de fame.
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10. Cando a cantidade que se leva ao mercado excede &
demanda efectiva, non se pode vender toda aos que estdn dis-
postos a pagar o valor total da renda, salarios e beneficios que
ten que pagarse para levala ao mercado. Unha parte ten que
venderse aos que estdn dispostos a pagar menos, e o baixo prezo
que pagan terd que reducir o prezo do conxunto. O prezo de
mercado descenderd mdis ou menos por debaixo do prezo natu-
ral, conforme o tamafio do excedente aumente mais ou menos a
competencia entre os vendedores, ou sexa, conforme sexa mdis
ou menos importante para eles desfacerse inmediatamente da
mercadoria. O mesmo excedente na importaciéon de mercadorias
perecedoiras, por exemplo de laranxas, ocasionard moita mais
competencia que na importacién de mercadorfas duradeiras, por
exemplo de ferralla.

11. Cando a cantidade que se leva ao mercado é a xusta para
satisfacer a demanda efectiva e non mdis, o prezo de mercado
é 0 mesmo que o natural. A cantidade total existente pode ven-
derse a este prezo, e non a outro mdis alto. A competencia dos
comerciantes obrigalles a aceptar este prezo, pero non outro
mdis baixo.

12. A cantidade dunha mercadoria que se leva ao mercado
axtstase 4 demanda efectiva. Aos que empregan a sua terra,
traballo ou capital en levar unha mercadoria ao mercado interé-
salles que esta cantidade nunca exceda a demanda efectiva, e os
demais estdn interesados en que nunca sexa inferior 4 mesma.

13. Se nalgin intre a cantidade levada ao mercado excede a
demanda efectiva, algunha das partes integrantes do seu prezo
ten que pagarse por debaixo da stia taxa natural. Se é a renda a
que se paga menos, os terratenentes retirardn de inmediato unha
parte da terra deste emprego. Se son os salarios ou os beneficios,
os traballadores nun caso, e os seus patréns no outro, retirardn
parte do seu traballo ou do seu capital, respectivamente. Axifia,
a cantidade levada ao mercado non serd mais que suficiente para
satisfacer a demanda efectiva e todas as partes integrantes do
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prezo aumentardn até a sta taxa natural, levando o prezo total
ata o seu prezo natural.

14. Se, polo contrario, a cantidade levada ao mercado é
nalgin intre inferior 4 demanda efectiva, algunha das partes
integrantes do seu prezo terd que aumentar por enriba da sia
taxa natural. Se é a renda a que se paga mdis, os demais terrate-
nentes preparardn mdis terra para a producién desta mercadoria;
se son os salarios ou os beneficios, os demais traballadores e
comerciantes empregardn axifia mdis traballo e capital, respec-
tivamente, en preparala e levala ao mercado. Axina, a cantidade
levada ao mercado serd suficiente para satisfacer a demanda
efectiva. Todas as partes integrantes do prezo descenderdn até
as stas taxas naturais, e o prezo total ata o seu prezo natural.

15. Polo tanto, o prezo natural é o prezo central cara ao que
gravitan continuamente os prezos de todas as mercadorfas. En
ocasions, diversos accidentes mantefien os prezos pendurados
moi por enriba do prezo natural, e 4s veces redicenos mesmo
algo por debaixo do mesmo. Pero sexan cales sexan os obstdculos
que lles impiden establecerse neste centro de repouso estable,
tenderdn constantemente cara ao mesmo.

16. A cantidade total de traballo empregado anualmente en
levar unha mercadoria ao mercado axtstase asi 4 demanda efec-
tiva, intentando sempre levar ao mercado a cantidade exacta que
pode ser suficiente para satisfacer esta demanda sen excedela.

17. Pero nalgunhas ocupaciéns, o mesmo volume de actividade
producird en distintos anos cantidades de mercadorias moi dife-
rentes, mentres que noutras producird sempre a mesma cantidade
ou case a mesma. Na labranza, o mesmo niimero de traballadores
producird en distintos anos cantidades moi diferentes de cereais,
viflo, aceite, lipulo, etc. Pero o mesmo ndmero de fiadeiras e
teceldns producird cada ano a mesma ou case a mesma canti-
dade de pano de lifio e la. Na primeira clase de actividade, s6 o
produto medio pode axustarse dalgin xeito 4 demanda efectiva;
e como o seu produto real estd frecuentemente moi por enriba ou
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por debaixo do seu produto medio, a cantidade de mercadorfas
que se leva ao mercado unhas veces excede moito e outras é moi
inferior 4 demanda efectiva. Polo tanto, ainda que a demanda fose
sempre a mesma, o seu prezo de mercado estard suxeito a grandes
flutuaciéns, e unhas veces descenderd moi por debaixo mentres
que outras se elevard moi por enriba do seu prezo natural. Na
outra clase de actividade, ao ser o produto de cantidades iguais
de traballo sempre constante, a cantidade de mercadorias que se
levard ao mercado pode axustarse mdis exactamente 4 demanda
efectiva. En consecuencia, mentres esta demanda sexa a mesma,
o prezo de mercado das mercadorias probablemente tamén serda
constante e igual ao prezo natural. A experiencia amosa que o
prezo dos panos de lifio e la non estd suxeito a variaciéns tan
grandes nin tan frecuentes como as do prezo do gran. O prezo
da primeira clase de mercadorfas varia s6 coas variaciéns na
demanda, mentres que o da outra varfa ademais coas variaciéns
moito méis grandes e frecuentes na cantidade que se leva ao mer-
cado para satisfacer a demanda.

18. As flutuaciéns ocasionais e temporais no prezo de mer-
cado dunha mercadoria recaen principalmente sobre as partes
do seu prezo correspondentes aos salarios e beneficios, e afec-
tan menos 4 parte correspondente 4 renda. Unha renda fixa en
difieiro non se ve en absoluto afectada na sta taxa nin no seu
valor. Porén, unha renda que consista nunha certa proporcién
ou cantidade de produto primario vese sen dibida afectada no
seu valor anual, ainda que raramente na stda taxa anual. Cando
fixan os termos do arrendo, o terratenente e o agricultor intentan
axustar esta taxa consonte as sdas mellores estimaciéns, non aos
prezos temporais e ocasionais, senén ao prezo medio e corrente
do produto.

19. Estas flutuaciéns afectan tanto ao valor como 4 taxa dos
salarios ou dos beneficios, segundo o mercado resulte estar atei-
gado ou desabastecido de mercadorfas ou de traballo, ou sexa,
de traballo feito ou de traballo por facer. Un loito ptblico eleva o
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prezo do pano negro (do que o mercado case sempre estd desa-
bastecido en tales ocasiéns) e aumenta os beneficios dos comer-
ciantes que posden unha cantidade considerable do mesmo,
pero non ten ningin efecto sobre os salarios dos teceldns. O
mercado estd desabastecido de mercadorias e non de traballo,
de traballo feito e non de traballo por facer. Os salarios dos
xastres elévanse e o mercado estd, neste caso, desabastecido de
traballo. Hai unha demanda efectiva de mais traballo por facer
do que pode realizarse. Baixa o prezo das sedas e do pano de
cor, e reddcense os beneficios dos comerciantes que tefien unha
cantidade considerable dos mesmos. Tamén baixan os salarios
dos traballadores empregados en preparar estas mercadorfas,
para as que a demanda se interrompe por seis meses ou quizais
un ano. O mercado estd neste caso ateigado tanto de mercadorias
como de traballo.

20. Mais afnda que o prezo de mercado de cada mercadoria
continda gravitando, se podemos dicirlo asi, cara ao prezo natu-
ral, o prezo de mercado de moitos bens pode manterse durante
moito tempo bastante por enriba do prezo natural debido a acci-
dentes, causas naturais e determinadas regulaciéns politicas.

21. Cando o prezo de mercado dunha mercadoria determinada
se eleva moi por enriba do prezo natural debido a un aumento na
demanda efectiva, os que empregan os seus capitais en abastecer
ese mercado intentan xeralmente ocultar este cambio. De cofie-
cerse, os seus elevados beneficios tentarfan a tantos rivais novos
a empregar os seus capitais na mesma maneira que, ao satisfacer
totalmente a demanda efectiva, o prezo de mercado axina descen-
derfa ata o prezo natural, e talvez mesmo por debaixo durante un
tempo. Se 0 mercado estd moi distante da residencia dos provedo-
res, 4s veces poden manter o segredo durante varios anos, e gozar
entrementres dos seus beneficios extraordinarios sen novos rivais.
Porén, ten que recofiecerse que os segredos desta clase poucas
veces poden manterse moito tempo, e os beneficios extraordina-
rios non poden durar mdis que o segredo.
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22. Os segredos das manufacturas poden manterse por mais
tempo que os do comercio. Un tintureiro que atopou a maneira
de producir unha cor determinada con materiais que custan s6 a
metade do prezo dos utilizados habitualmente pode, cunha boa
administracién, gozar a vantaxe do seu descubrimento durante
toda a stda vida, e mesmo pode deixala como un legado aos
seus descendentes. As stas ganancias extraordinarias proce-
den do elevado prezo que se paga polo seu traballo, e consisten
realmente nos elevados salarios deste traballo. Mais, xa que se
repiten en todo o seu capital, o seu volume total garda unha pro-
porcién constante co mesmo, e por iso adoitan considerarse como
beneficios extraordinarios do capital.

23. Estes aumentos no prezo de mercado son, evidentemente,
resultado de determinados accidentes que, porén, ds veces poden
persistir durante moitos anos.

24. Algins produtos naturais requiren dun chan e situacién
tan particulares que toda a terra apta para producilos dun gran
pais pode non ser suficiente para satisfacer a demanda efec-
tiva. Polo tanto, a cantidade total que se leva ao mercado pode
venderse a aqueles dispostos a dar pola mesma mdis do preciso
para pagar a renda da terra que a produciu, xunto cos salarios
e beneficios do traballo e o capital empregados en preparala e
levala ao mercado, consonte as siias taxas naturais. Estas merca-
dorfas poden continuar vendéndose a este elevado prezo durante
séculos, e a parte do mesmo correspondente 4 renda é, neste
caso, a que xeralmente se paga por enriba da sta taxa natural.
A renda da terra que proporciona produtos tan singulares e
estimados como algins vifiedos franceses cun chan e situacién
particularmente propicios, non garda unha proporcién uniforme
coa doutras terras igualmente fértiles e ben cultivadas nos seus
arredores. Polo contrario, os salarios e beneficios do traballo e o
capital empregados en levar estas mercadorias ao mercado pou-
cas veces difiren da sda proporcién natural cos outros empregos
do traballo e o capital nos seus arredores.
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25. Estes aumentos do prezo de mercado son, evidentemente,
o efecto de causas naturais que poden impedir que se satisfaga
por completo a demanda efectiva e que, polo tanto, poden conti-
nuar operando sempre.

26. Un monopolio concedido a un individuo ou a unha empresa
ten 0 mesmo efecto que un segredo comercial ou manufactureiro.
Os monopolistas, ao manter o mercado constantemente desabas-
tecido, non satisfacendo nunca totalmente a demanda efectiva,
venden as stias mercadorias moi por enriba do prezo natural, e
elevan os seus emolumentos, sexan salarios ou beneficios, moi
por enriba da sda taxa natural.

27. O prezo de monopolio é sempre o mdis elevado que pode
obterse. Polo contrario, o prezo natural ou prezo de libre com-
petencia é o mdis baixo que pode obterse durante un perfodo
considerable. Un é sempre o mdis alto que pode extraerse dos
compradores, ou o mdis alto que estes consentirdn pagar. O
segundo é o mdis baixo que os vendedores poden permitirse
cobrar sen renunciar ao seu negocio.

28. Os privilexios exclusivos dos gremios, os regulamentos
de aprendizaxe e as leis que restrinxen a competencia en deter-
minadas ocupaciéns tefien a mesma tendencia, ainda que en
menor medida. Son unha especie de monopolios aumentados,
e a middo poden manter o prezo de mercado de determinadas
mercadorias por enriba do prezo natural e manter durante moito
tempo os salarios e beneficios do traballo e o capital empregado
nas mesmas por enriba das sias taxas naturais.

29. Estes aumentos do prezo de mercado poden durar tanto
como a politica que os orixina.

30. Ainda que o prezo de mercado dunha mercadoria deter-
minada pode manterse moito tempo por enriba do seu prezo
natural, raramente manterase por debaixo. Sexa cal sexa a parte
do mesmo que se pague por debaixo da taxa natural, as persoas
afectadas nos seus intereses sentirian a perda inmediatamente,
e retirarfan tanta terra, traballo ou capital deste emprego que a
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cantidade levada ao mercado axifia non serfa mdis que a precisa
para satisfacer a demanda efectiva. En consecuencia, o seu prezo
de mercado elevarfase axifia ata o prezo natural, polo menos
cando haxa total liberdade.

31. Abofé, os mesmos regulamentos de aprendizaxe e outras
leis gremiais que permiten aos traballadores elevar os seus sala-
rios moi por enriba da sda taxa natural cando unha manufactura
é prospera, por veces obriganos a reducilos moi por debaixo da
mesma cando declina. Asi como nun caso exclien a moita xente
do seu emprego, no outro excldenos a eles de moitos empregos.
Agora ben, o efecto destas normas ao reducir os salarios dos tra-
balladores por debaixo da sia taxa natural non é tan duradeiro
como cando os eleva por enriba da mesma. Esta elevacion pode
durar moitos séculos, pero a reducién non pode durar mdis que
as vidas dos traballadores formados para a actividade no tempo
de prosperidade. Cando estes morren, o nimero dos que poste-
riormente se instrien no oficio se axustard 4 demanda efectiva.
Para poder reducir os salarios ou os beneficios por debaixo das
stias taxas naturais nunha ocupacién determinada durante varias
xeracions, unha politica terfa que ser tan violenta como a do
Hindustdn ou a do antigo Exipto (onde cada home estaba obri-
gado a seguir a ocupacién do seu pai por un principio relixioso,
e considerdbase que cometia o mdis horrendo sacrilexio se a
cambiaba por outra).

32. Isto é todo o que creo necesario observar agora sobre as
desviacions, tanto ocasionais como permanentes, do prezo de
mercado das mercadorfas respecto do prezo natural.

33. O prezo natural varfa coa taxa natural de cada unha das
stias partes integrantes: salarios, beneficios e renda; e estas
taxas varfan en todas as sociedades consonte as stias circunstan-
cias, isto €, a sda riqueza ou pobreza, a sia condicién progresiva,
estancada ou decadente. Nos catro capitulos seguintes intentarei
explicar as causas destas variaciéns tan completa e claramente
como poida.
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34. En primeiro lugar, intentarei explicar cales son as cir-
cunstancias que determinan a taxa de salarios, e como inflien
nestas circunstancias a riqueza ou pobreza e o estado progresivo,
estancado ou decadente da sociedade.

35. En segundo lugar, intentarei amosar cales son as cir-
cunstancias que determinan a taxa de beneficio, e como inflden
tamén nestas circunstancias as mesmas variaciéns no estado da
sociedade.

36. Ainda que os salarios e os beneficios monetarios son
moi distintos nos diferentes empregos do traballo e o capital,
tanto os salarios monetarios nos empregos do traballo, como
os beneficios monetarios nos empregos do capital gardan unha
proporcién determinada. Esta proporcién, como se verd mdis
adiante, depende en parte da natureza das distintas ocupaciéns,
e en parte das diferentes leis e politicas da sociedade na que se
levan a cabo. Mais ainda que esta proporcién depende en moitos
aspectos das leis e a politica, non se ve afectada pola riqueza ou
pobreza da sociedade nin pola sta condicién progresiva, estan-
cada ou decadente, manténdose constante ou case constante en
todas estas situaciéns. En terceiro lugar intentarei explicar as
circunstancias que determinan esta proporcion.

37. En cuarto e dltimo lugar, intentarei amosar cales son as
circunstancias que determinan a renda da terra, elevando ou
rebaixando o prezo real das distintas substancias que produce.
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1. O produto do traballo constittie a sia recompensa natural ou
salario.

2. No estado primitivo das cousas que precede & apropiacion
da terra e a acumulacién do capital, todo o produto do traballo
pertence ao traballador. Non ten terratenente nin patrén con
quen compartilo.

3. Se este estado continuase, os salarios aumentarfan coas
melloras na sia capacidade produtiva que ocasiona a divisién do
traballo, e todas as cousas abaratarfanse. Producirfanse cunha
cantidade menor de traballo, e como nesta situacién as mercado-
rias producidas por cantidades de traballo iguais cambiarianse
entre si, mercarfanse tamén co produto dunha cantidade de
traballo menor.

4. Mais ainda que as cousas se abaratasen realmente, moitas
parecerian mdis caras que antes, ou sexa, cambiarfanse apa-
rentemente por mdis cantidade doutros bens. Supofiamos, por
exemplo, que na meirande parte das ocupaciéns a capacidade
produtiva do traballo se decuplicase, ou sexa, que un dia de tra-
ballo producise dez veces o que producia antes, pero que nunha
ocupacién determinada s6 se duplicase, ou sexa, que producise
s6 ddas veces o que producia antes. Ao cambiar o produto dun
dia de traballo na meirande parte das ocupaciéns polo dun dia
de traballo nesta dltima, unha cantidade de produto dez veces
mdis grande que a orixinal na meirande parte das ocupaciéns
mercaria s6 o duplo da cantidade orixinal nesta ocupacién
determinada. En consecuencia, calquera cantidade determinada
deste produto, por exemplo, unha libra de peso, semellaria cinco
veces mdis cara que antes. Porén, en realidade seria dias veces
mdis barata. Ainda que se precisase para mercala cinco veces
mdis cantidade doutros bens que antes, precisariase s6 a metade
do traballo para mercala ou producila. En consecuencia, a sia
compra seria dias veces mdis facil que antes.
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5. Pero este estado primitivo das cousas, no que o traballador
gozaba de todo o produto do seu propio traballo, non podia conti-
nuar coa introducién da apropiacién da terra e a acumulacién do
capital. Polo tanto, desapareceu moito antes de que se fixesen os
progresos mdis importantes na capacidade produtiva do traballo,
e non teria sentido pormenorizar méis cales poderian ter sido os
seus efectos sobre os salarios.

6. En canto a terra pasa a ser propiedade privada, o terrate-
nente esixe unha parte de case todo o produto que o traballador
pode cultivar ou apafiar na mesma. A renda é a primeira dedu-
cién ao produto do traballo empregado na terra.

7. A persoa que labra o chan raramente ten os medios para
manterse a si mesma ata que recolle a colleita. Xeralmente
adidntalle a mantenza o capital dun patrén, o agricultor que o
emprega, que non terfa interese en empregalo agds que participe
no produto do seu traballo ou que se lle repofia o seu capital cun
beneficio. Este beneficio é a segunda deducién ao produto do
traballo ocupado na terra.

8. O produto de case todos os demais traballos estd suxeito
4 mesma deducién do beneficio. Nas artes e manufacturas a
meirande parte dos traballadores necesitan un patrén que lles
adiante as materias primas do seu traballo, xunto cos seus sala-
rios e mantenza, ata que se complete o traballo. O patrén par-
ticipa no produto do seu traballo, ou sexa, no valor que engade
ds materias primas sobre as que se aplica; e nesta participacién
consiste o seu beneficio.

9. Abofé, ds veces un traballador independente ten capital
abondo para mercar as materias primas do seu traballo e man-
terse a si mesmo ata completalo. El é patrén e traballador, e
goza de todo o produto do seu traballo, ou sexa, do valor total
que engade ds materias primas sobre as que se aplica. Este valor
inclde o que habitualmente son dous ingresos distintos e perten-
centes a ddas persoas diferentes: os beneficios e os salarios.

ADAM SMITH



10. Porén, estes casos non son moi frecuentes. En toda
Europa, por cada traballador independente hai vinte que serven
a un patrén, e en todas partes enténdese que os salarios paganse
cando o traballador é unha persoa e o propietario do capital que
o emprega é outra distinta.

11. Os salarios correntes do traballo dependen do contrato
entre estas ddas partes, que non tefien os mesmos intereses.
Os traballadores desexan obter o maximo posible, e os patréns
pagar o minimo posible. Os primeiros estan dispostos a asociarse
para elevar os salarios e os segundos para rebaixalos.

12. Con todo, non é dificil prever cal das ddas partes terd
vantaxe no conflito e forzard 4 outra a acatar as sias condiciéns.
Os patréns poden asociarse mdis facilmente porque son menos,
e tamén porque llo permite a lei, ou polo menos non llo prohibe,
como aos traballadores. Non temos leis contra a asociacién para
rebaixar o prezo do traballo, pero si moitas contra a asociacién
para elevalo. En todos estes conflitos os patréns poden resistir
moito mdis tempo. Un terratenente, un agricultor, un fabricante
ou un comerciante poderian normalmente vivir un ano ou dous
sen empregar nin un s6 traballador, cos capitais adquiridos ante-
riormente. Moitos traballadores non conseguirian subsistir unha
semana sen emprego, poucos subsistirfan un mes, e case ningin
un ano. No longo prazo, o traballador pode ser tan necesario para
0 seu patrén como o patrén para el, pero a necesidade do patrén
non é tan inmediata.

13. Disque é raro ouvir falar das asociaciéns de patréns,
mentres que a mitdo ouvimos falar das asociaciéns de traballa-
dores. Quen pense por isto que os patréns raramente se asocian
non sabe nada do mundo nin deste asunto. Os patréns estdn
sempre e en todas partes nunha especie de asociacién técita,
pero constante e uniforme, para non elevar os salarios por enriba
do seu nivel actual. Vulnerar esta asociacién é moi impopular,
unha especie de deshonra para un patrén entre os seus vecifios e
iguais. Abofé, poucas veces ouvimos falar da mesma, pois nunca
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se fala das situaciéns habituais, ou poderiamos dicir naturais.
As veces, os patréns tamén entran en asociaciéns especificas
para rebaixar os salarios mesmo por debaixo dese nivel. Estas
organizanse sempre co maximo sixilo e segredo ata o momento
de actuar, e cando os traballadores se someten sen resistencia,
como sucede en ocasiéns, nunca se ouve falar das mesmas.
Porén, moitas veces os traballadores resistense mediante asocia-
ciéns defensivas, e ds veces asécianse tamén espontaneamente
para elevar o prezo do traballo sen ningunha provocacién desta
clase. Os seus pretextos habituais son unhas veces os elevados
prezos das provisions, e outras os grandes beneficios que obteiien
0s patréns co seu traballo. Tanto ten que estas asociaciéns sexan
ofensivas ou defensivas, sempre ouvimos falar moito delas. Para
conseguir unha decisién rédpida, os traballadores sempre recorren
ao clamor madis estrondoso e, ds veces, 4 violencia e crueldade
mdis espantosas. Estdn desesperados e actdan coa tolarfa e o
exceso das persoas desesperadas, que pasardn fame se non ame-
drentan aos seus patréns para que acepten inmediatamente as
stias reivindicaciéns. Nestas ocasiéns, os patréns son igualmente
estrondosos e nunca deixan de clamar pola axuda da autoridade
civil e a execucion rigorosa das severas leis promulgadas contra
as asoclaciéns de serventes, traballadores e xornaleiros. En con-
secuencia, os traballadores raramente se benefician da violencia
das asociaciéns tumultuosas, que xeralmente s6 rematan co cas-
tigo ou a rufna dos seus lideres, ben pola intervencién do xuiz,
pola superior firmeza dos patréns, ou pola necesidade que tefien
a maioria dos traballadores de se someter para subsistir.

14. Mais ainda que os patréns tefian xeralmente vantaxe nos
conflitos cos seus traballadores, é imposible reducir os salarios
correntes por debaixo dunha taxa determinada durante un tempo
considerable, mesmo os das clases de traballo menos valiosas.

15. Unha persoa sempre ten que vivir do seu traballo, e os
seus salarios tefien que permitirlle polo menos manterse. En
moitas ocasions tefien que ser ainda madis elevados, pois senén
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serfalle imposible manter unha familia, e a caste dos traballa-
dores non pasarfa da primeira xeracién. Por iso o Sr. Cantillon
sup6n que as clases mdis baixas dos traballadores gafian en
todas partes polo menos o dobre da sia mantenza, para que
poidan manter dous fillos en media, supofiendo que o traballo
da muller, debido a necesidade de coidar os fillos, non serd mais
que o preciso para manterse ela mesma. Calciilase que a metade
dos nenos que nacen morren antes de chegaren 4 idade adulta.
Polo tanto, segundo este cdlculo, os traballadores mais pobres
tefien que intentar criar en media polo menos catro fillos, para
que dous tefian posibilidades de chegar a esa idade. A man-
tenza precisa para catro fillos suponse que é igual 4 dun home.
O mesmo autor engade que o valor do traballo dun escravo san
calculase que é o duplo da sia mantenza, e considera que o do
traballador mdis humilde non pode valer menos. Semella asf
evidente que, para poder manter unha familia, o traballo do
home e da muller xuntos, mesmo nas clases menos valiosas de
traballo, ten que permitirlles gafiar algo médis que o preciso para
a stia propia mantenza, pero non serei eu quen determine se na
proporcién enriba mencionada ou en calquera outra.

16. Porén, determinadas circunstancias 4s veces dan vantaxe
aos traballadores e lles permiten elevar os seus salarios por
enriba desta taxa, que é evidentemente a mdis baixa compatible
cun trato humano.

17. Os traballadores non necesitan asociarse para elevar os
seus salarios cando nun pafs aumenta continuamente a demanda
dos que viven dos salarios: traballadores, xornaleiros, serventes
de toda clase, e cada ano empréganse mdis que no ano anterior.
A escaseza de man de obra provoca a competencia entre os
patréns, que licitardn uns contra os outros para conseguir traba-
lladores, rompendo asi espontaneamente a stia asociacién para
non elevar os salarios.

18. E evidente que a demanda dos que viven dos salarios non
pode aumentar senén proporcionalmente ao aumento dos fondos
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destinados ao pago dos salarios. Estes fondos son de dous tipos:
os Ingresos que exceden o preciso para a mantenza, e o capital
que excede o preciso para o emprego dos seus patrons.

19. Cando o terratenente, censualista ou individuo adifieirado
ten mdis ingresos dos que considera precisos para manter a sia
propia familia, emprega o excedente, ou unha parte do mesmo,
en manter un ou mdis criados. Auméntese este excedente e
aumentard o nimero dos criados.

20. Cando un traballador independente, como un teceldn ou
un zapateiro, ten mais capital do que precisa para mercar as
materias primas do seu propio produto e para manterse ata que
poida vendelo, emprega un ou méis xornaleiros co excedente
para conseguir un beneficio co traballo dos mesmos. Auméntese
este excedente e aumentard o niimero dos xornaleiros.

21. Polo tanto, a demanda dos que viven dos salarios aumenta
co aumento dos ingresos e o capital dun pafs, e non pode aumen-
tar sen eles. O aumento dos ingresos e do capital é o aumento
da riqueza nacional. En consecuencia, a demanda dos que viven
dos salarios aumenta coa riqueza nacional, e non pode aumentar
sen ela.

22. O que causa un aumento nos salarios non é o volume
actual da riqueza nacional, senén o seu aumento continuo. En
consecuencia, non € nos paises mais ricos, senén nos mais pros-
peros, ou sexa, nos que se enriquecen mais rapidamente, onde
os salarios son mdis elevados. Inglaterra é, por suposto, un pais
moito mdis rico na actualidade que calquera parte de América
do Norte. Porén, os salarios son moito mdis elevados en América
do Norte que en calquera parte de Inglaterra. Na provincia de
Nova York os traballadores ordinarios ganan' tres xilins e seis
peniques por dia en moeda local, iguais a dous xilins en ester-
lina; os carpinteiros de ribeira, dez xilins e seis peniques en
moeda local, cunha pinta de ron que vale seis peniques en ester-

1 Isto escribiuse en 1773, antes do comezo dos actuais disturbios.
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lina, iguais en total a seis xilins e seis peniques en esterlina; os
carpinteiros de baloira e os albaneis, oito xilins en moeda local,
igual a catro xilins e seis peniques en esterlina; os xastres, cinco
xilins en moeda local, igual a uns dous xilins e dez peniques en
esterlina. Estes prezos son superiores aos de Londres, e disque
nas demais colonias os salarios son tan elevados como en Nova
York. O prezo das provisiéns é moito mdis baixo en toda América
do Norte que en Inglaterra. Ali nunca se cofieceu unha carestfa.
Nas peores épocas sempre tiveron abondo para si mesmos, ainda
que diminuisen as exportaciéns. Asi, se o prezo monetario do
traballo é mdis elevado que en calquera parte da metrépole, o
seu prezo real, ou sexa, a disposicién real dos bens necesarios e
comodidades que transfire ao traballador, é proporcionalmente
afnda madis elevado.

23. Mais ainda que América do Norte non sexa tan rica como
Inglaterra, é moito méis préspera e progresa moito mais rapida-
mente cara a adquisiciéon de riqueza. O sinal mdis decisivo da
prosperidade dun pais é o aumento do nimero dos seus habitan-
tes. Calctlase que a poboacién de Gran Bretaia e da maiorfa dos
paises europeos non se duplicard en menos de cincocentos anos,
mentres nas colonias britdnicas de América do Norte duplicase
en vinte ou vinte e cinco anos. Ademais, na actualidade este
aumento non se debe principalmente 4 continua importacién de
novos habitantes, senén 4 gran multiplicacién da especie. Disque
os que viven alf ata unha idade avanzada, a miido chegan a ver
de cincuenta a cen descendentes da sta propia carne, e 4s veces
moitos méis. Nestas colonias o traballo estd tan ben remunerado
que unha familia numerosa, no canto de ser unha carga, é unha
fonte de riqueza e prosperidade para os pais. Calcilase que o
traballo de cada fillo, antes de que poida deixar a casa paterna,
vale cen libras de ganancia neta para os pais. Unha vidva nova
con catro ou cinco fillos novos, que entre as clases medias ou
baixas en Europa terfa moi poucas posibilidades de conseguir
un segundo home, ali cortéxase como un bo partido. O valor
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dos fillos é o estimulo mdis grande para o matrimonio, polo que
non é sorprendente que a xente en América do Norte xeralmente
case moi nova. Malia o grande aumento da poboacién que cau-
san estes matrimonios temperdns, hai unha queixa continua de
escaseza de man de obra en América do Norte. Semella que a
demanda de traballadores, ou sexa, o fondo destinado a mante-
los, aumenta mdis rapidamente que o seu nimero.

24. Ainda que a riqueza dun pafs sexa moi grande, se leva
moito tempo estancado non podemos esperar atopar ali salarios
moi elevados. Os fondos destinados ao pago dos salarios, ou sexa,
os ingresos e o capital dos seus habitantes, poden ser enormes,
pero se se mantiveron constantes ou case constantes durante
varios séculos, o nimero de traballadores empregados cada
ano poderfa abastecer ao ndmero requirido para o ano seguinte
mesmo con folgura. Poucas veces haberd escaseza de man
de obra, nin os patréns veranse obrigados a licitar uns contra
outros para conseguila. Ao contrario, neste caso a man de obra
multiplicarfase naturalmente mdis que o emprego, haberia unha
escaseza constante do mesmo, e os traballadores verfanse obri-
gados a licitar uns contra outros para conseguilo. Se os salarios
superasen algunha vez o preciso para manter ao traballador e
permitirlle manter unha familia, a competencia dos traballadores
xunto co interese dos patréns, reducirfaos axiiia 4 taxa minima
compatible cun trato humano. A China é dende hai moito tempo
un dos paises mdis ricos do mundo, ou sexa, un dos madis férti-
les, mellor cultivados, m4is laboriosos e mdis poboados. Porén,
semella que mantense estacionaria dende hai moito. Marco Polo,
que a visitou hai mdis de cincocentos anos, describe os seus
cultivos, laboriosidade e poboacién case nos mesmos termos que
os viaxeiros actuais. Probablemente adquiriu, mesmo antes do
tempo de Marco Polo, toda a riqueza que a natureza das stas leis
e institucions lle permite. Os relatos dos viaxeiros, inconsistentes
en moitos outros aspectos, coinciden no reducido dos salarios e
na dificultade que atopa un traballador na China para manter
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unha familia. Se pode conseguir con que mercar unha pequena
cantidade de arroz cavando na terra un dia enteiro, estard satis-
feito, e a condicién dos artesdns e ainda peor. No canto de agar-
dar indolentemente nos seus obradoiros polas chamadas dos seus
clientes, como en Europa, corren continuamente polas rdas coas
ferramentas dos seus respectivos oficios, ofrecendo o seu ser-
vizo como se pedisen emprego. A pobreza das clases baixas na
China supera con moito 4 das naciéns europeas mdis miserentas.
Disque nos arredores de Cant6n moitos centos, miles, de familias
non tefien morada na terra, senén que viven permanentemente en
pequenos barcos de pesca nos rios e canais. A mantenza que ato-
pan alf é tan escasa que devecen por pescar o lixo mdis noxento
que os barcos europeos botan pola borda, e acollen unha preada,
por exemplo un can ou gato morto medio podre e fedorento, como
noutros paises acéllese o alimento mdis saudable. O incentivo
ao matrimonio na China non é a ganancia que proporcionan os
fillos, senén a liberdade de matalos. En todas as grandes cida-
des cada noite abandénanse varios na ruda, ou aféganse na auga
como se fosen cachorros, e mesmo disque algiins gafian a sia
mantenza con este horrendo oficio como actividade declarada.

25. Con todo, ainda que a China poida estar estancada, non
decae. Os habitantes non abandonan ningunha das sias cidades,
e as terras cultivadas non estdn desatendidas. Asi, continda rea-
lizdndose o mesmo traballo anual, ou case o mesmo, e en con-
secuencia, os fondos destinados a mantelo non poden diminuir.
En consecuencia, a clase inferior dos traballadores, malia a sda
escasa mantenza, ten que amafiarse dunha maneira ou doutra
para manter a sta caste sen que diminda o seu nimero.

26. Non sucederia 0 mesmo nun pais onde minguasen os fon-
dos destinados 4 mantenza do traballo. A demanda de serventes
e traballadores serfa cada ano menor que o anterior en todas as
clases de emprego. Moitos dos que foron criados nas clases supe-
riores buscarfan emprego nas inferiores, ao non atopalo na sda
propia actividade. As clases inferiores non s6 estarian ateigadas
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cos seus propios traballadores, senén cos excedentes das demais
clases, e a competencia polo emprego seria tan grande que os
salarios se reducirfan 4 mdis miserable e escasa mantenza do
traballador. Moitos non poderian atopar emprego mesmo nestas
condicibns tan duras, e pasarfan fame ou buscarfan a sia man-
tenza mendigando ou perpetrando as mdis grandes atrocidades.
Nesta clase imperarian inmediatamente a carencia, a fame e a
mortalidade, que se estenderian 4s clases superiores ata que o
nimero de habitantes do pafs se reducise ao que poderfa man-
terse facilmente cos ingresos e o capital restantes que escapasen
da tiranfa ou calamidade que destrufu ao resto. Este é case o
estado actual de Bengala e algiins outros asentamentos ingleses
nas Indias Orientais. Nun pafs fértil, moi despoboado no pasado,
onde polo tanto a mantenza non deberfa ser moi dificil, e onde,
non obstante, tres ou catro mil persoas morren de fame cada ano,
podemos estar certos de que os fondos destinados 4 mantenza
dos traballadores pobres minguan rapidamente. Non hai mellor
ilustracién da diferenza entre o cardcter da constitucién britanica
que protexe e goberna América do Norte e a da sociedade mer-
cantil que oprime e tiraniza ds Indias Orientais que a distinta
situacién destes pafses.

27. Asi, a remuneracién xenerosa do traballo, ao ser o efecto
do aumento na riqueza nacional, é tamén o seu sintoma. Por
outra banda, a mantenza escasa dos traballadores pobres é o
sintoma do estancamento, e a stda condicién famélica é sintoma
dun répido declive.

28. Os salarios en Gran Bretafia parecen superar o preciso
para permitirlle ao traballador manter unha familia. Para demos-
trar esta cuestién non serd preciso entrar en cdlculos 4ridos ou
dubidosos sobre a suma minima requirida. Hai moitos sintomas
claros de que neste pais os salarios non se determinan en ningu-
res pola taxa minima compatible cun trato humano.

29. En primeiro lugar, en case toda Gran Bretana distinguese
entre salarios de inverno e de verdan, mesmo nas clases inferiores
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de traballo. Os salarios de verdn son sempre mdis elevados. Pero
debido aos gastos extraordinarios en combustible a mantenza
dunha familia é méis cara no inverno. Asi, sendo mdis elevados
os salarios cando os gastos dos traballadores son menores, é
evidente que os salarios non se determinan por este gasto, senén
pola cantidade e suposto valor do traballo. Abofé, pode dicirse
que un traballador ten que aforrar parte dos seus salarios de
verdn para sufragar os seus gastos no inverno, e que no conxunto
do ano os salarios non exceden o preciso para manter 4 sda
familia durante todo o ano. Porén, non se trataria deste xeito
a un escravo nin a quen depende totalmente de nés para a sia
mantenza inmediata, senén que a stia mantenza diaria proporcio-
narfase ds stas necesidades diarias.

30. En segundo lugar, os salarios en Gran Bretafia non flu-
tian co prezo das provisiéns. Este varia en todas partes dun
ano a outro, a middo dun mes a outro. Pero en moitos lugares o
salario monetario mantense invariable 4s veces durante medio
século. Polo tanto, se os traballadores pobres nestes lugares
poden manter 4s sdas familias nos anos de carestia, tefien que
estar folgados no tempo de abundancia moderada, e vivir na
opulencia no de barateza extraordinaria. O elevado prezo das
provisiéns durante os dez tltimos anos non estivo acompafiado,
en moitas partes do reino, por un aumento no prezo monetario
do traballo. Abofé, aumentou nalgunhas, probablemente debido
mdis ao aumento da demanda de traballo que ao do prezo das
provisions.

31. En terceiro lugar, asi como o prezo das provisiéns varia
madis dun ano a outro que os salarios, estes varfan mdis dun lugar
a outro que o prezo das provisiéns. Os prezos do pan e a carne
son xeralmente os mesmos, ou case 0os mesmos, na meirande
parte do Reino Unido. Estas e moitas outras cousas vendidas
ao retallo, que é como mercan todo os traballadores pobres, son
normalmente tan baratas ou méis nas grandes cidades que nos
lugares mdis remotos do pais, por razéns que terei ocasion de
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explicar méis adiante. Os salarios nunha gran cidade e nos seus
arredores son xeralmente unha cuarta ou quinta parte, ou sexa,
un vinte ou vinte e cinco por cento, méis elevados que a unhas
poucas millas de distancia. O prezo real do traballo en Londres
e nos seus arredores pode calcularse en dezaoito peniques por
dfa, e a unhas poucas millas de distancia descende a catorce ou
quince peniques. O prezo en Edimburgo e nos seus arredores
pode calcularse en dez peniques, e a unhas poucas millas de
distancia descende a oito peniques, que é o prezo habitual do
traballo na meirande parte das Terras Baixas de Escocia, onde
varfa bastante menos que en Inglaterra. Esta diferenza de prezos,
que non sempre abonda para que unha persoa se mova dunha
parroquia a outra, causaria un movemento tan grande das merca-
dorfas mdis voluminosas, non s6 dunha parroquia a outra, senén
dun extremo do reino, e case do mundo, ao outro, que axiia des-
aparecerfa. Malia todo o que se dixo da levidade e inconstancia
da natureza humana, é evidente por experiencia que unha persoa
é a clase de equipaxe mdis dificil de trasladar. En consecuencia,
se os traballadores pobres poden manter ds stdas familias nas
rexi6ns do reino onde o prezo do traballo é mais baixo, tefien que
prosperar onde é mdis elevado.

32. En cuarto lugar, non s6 as variaciéns no prezo do traballo
non se corresponden en tempo nin en lugar coas do prezo das
provisiéns, senén que a middo son opostas.

33. O gran, que é o alimento do pobo, é m4is caro en Escocia
que en Inglaterra, e por iso Escocia recebe case todos os anos
grandes cantidades. Pero o gran inglés ten que venderse madis
caro en Escocia, o pais ao que se leva, que en Inglaterra, o pais
do que provén; e en proporcién 4 sta calidade non pode venderse
en Escocia mdis caro que o gran escocés que compite con el no
mesmo mercado. A calidade do gran depende principalmente
da cantidade de farifia que produce no muifio, e neste respecto
o gran inglés é tan superior ao escocés que, ainda que sexa a
middo aparentemente mdis caro en proporcién ao seu volume, en
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realidade é mdis barato en proporcién 4 sia calidade e peso. Polo
contrario, o prezo do traballo é mdis caro en Inglaterra que en
Escocia. Polo tanto, se os traballadores pobres poden manter &s
stias familias en Escocia, deben estar na opulencia en Inglaterra.
Abofé, a farina de avea proporciona ao pobo escocés a meirande
e mellor parte do seu alimento, que é, en xeral, moi inferior ao
dos seus vecifios ingleses da mesma clase. Porén, esta diferenza
na alimentacién non é a causa, senén o efecto, da diferenza
nos seus salarios, ainda que, por unha estraiia equivocacién, a
mitido ouvin dicir que é a causa. Un individuo non € rico porque
mantefia un coche nin o seu vecifio é pobre porque camifie a pé,
senén que un mantén un coche porque é rico, e o outro camifia
a pé porque é pobre.

34. No decurso do pasado século, o gran era en media mdis
caro que no século actual en ambas partes do Reino Unido.
Este é un feito que non admite dibida razoable, e a sia demos-
tracién é ainda mdis concluinte en Escocia que en Inglaterra.
En Escocia apéiase na evidencia das fiars pablicas, avaliaciéns
anuais das distintas clases de cereais feitas baixo xuramento en
todos os condados escoceses, consonte o estado real dos merca-
dos. Se unha proba tan directa requirise evidencia colateral para
confirmala, observarfa que este foi tamén o caso en Francia, e
probablemente en moitos lugares de Europa. As probas mais cla-
ras son as referentes a Francia. Mais ainda que é certo que nas
duas partes do Reino Unido o gran foi algo m4is caro no século
pasado que no actual, é igualmente certo que o traballo foi moito
mdis barato. Polo tanto, se os traballadores pobres podian entén
manter ds sias familias, agora tefien que estar moito mdis folga-
dos. No século pasado, os salarios diarios normais na meirande
parte de Escocia eran de seis peniques no verdn e cinco no
inverno. Ainda hoxe pdgase case o mesmo prezo, tres xilins por
semana, nalgins lugares das Terras Altas e as Illas Occidentais.
Na meirande parte das Terras Baixas os salarios correntes son
hoxe de oito peniques por dia, sendo de dez peniques ou &s
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veces un xilin preto de Edimburgo, nos condados fronteirizos con
Inglaterra, probablemente debido 4 vecifianza, e nalgins outros
lugares onde a demanda de traballo elevouse fai pouco, arredor
de Glasgow, Carron, Ayrshire, etc. En Inglaterra, os adiantos
na agricultura, as manufacturas e o comercio comezaron moito
antes que en Escocia. A demanda de traballo, e consecuente-
mente o seu prezo, tiveron que aumentar necesariamente con
estes adiantos. Asi, tanto no século pasado como no actual os
salarios foron méis elevados en Inglaterra que en Escocia. Dende
entén elevaronse tamén considerablemente, ainda que é madis
dificil determinar canto, xa que ali os salarios varian mdis entre
os distintos lugares. En 1614, a paga dun soldado de infantarfa
era a mesma que na actualidade, oito peniques por dia. Cando se
fixou por primeira vez, determinouse polos salarios normais dos
traballadores correntes, a clase de xente que se adoita recrutar
como soldados de infantarfa. Lord Hales, xuiz presidente, que
escribiu no tempo de Carlos 11 e investigou esta materia moi
coidadosamente?, calcula os gastos necesarios da familia dun
traballador, consistente en seis persoas, o pai e maila nai, dous
fillos capaces de traballar, e dous incapaces de facelo, en dez
xilins por semana, ou vinte e seis libras por ano. Se non pui-
desen gafiar isto co seu traballo, supén que terian que mendigar
ou roubar. En 1688, o Sr. Gregory King, a quen tanto gaba o
Dr. Davenant pola stda pericia na aritmética politica, calculou os
ingresos medios dos traballadores e serventes non domésticos en
quince libras por ano para unha familia que supostamente con-
sistfa en media de tres persoas e media. Asf, o seu cdlculo, ainda
que aparentemente distinto, no fondo achégase moito ao do xuiz
Hales. Ambos estiman que os gastos semanais destas familias
son aproximadamente de vinte peniques por cabeza. Tanto os
ingresos monetarios como os gastos destas familias aumentaron

2 Véxase o seu plan para o mantemento dos pobres, na Historia das leis de pobres
de Burns.
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considerablemente dende entén na meirande parte do reino; nal-
gunhas rexiéns mdis e noutras menos, ainda que en ningunha
tanto como algunhas estimaciéns esaxeradas recentemente
publicadas dos salarios actuais. Ten que observarse que o prezo
do traballo non se pode calcular con exactitude en ningures, pois
moitas veces pédganse distintos prezos no mesmo lugar e polo
mesmo tipo de traballo, non s6 consonte a diferente habilidade
dos traballadores, senén 4 xenerosidade ou cativeza dos patréns.
Onde os salarios non estdn fixados por lei todo o que podemos
pretender determinar son os madis habituais; e a experiencia
amosa que a lei nunca pode regulalos axeitadamente, ainda que
moitas veces pretenda facelo.

35. A recompensa real do traballo, a cantidade real dos bens
necesarios e comodidades que pode proporcionar ao traballador
aumentou mdis que o seu prezo monetario no decurso deste
século. Non s6 o gran, senén moitas outras cousas das que os
traballadores pobres extraen unha alimentacién conveniente e
variada, son moito mdis baratas. Por exemplo, na actualidade
as patacas non custan a metade do que custaban hai trinta ou
corenta anos na meirande parte do reino. O mesmo pode dicirse
dos nabos, cenorias ou repolos: cousas que antes se cultivaban
s6 co sacho, pero que agora se cultivan co arado. Tamén son madis
baratos todos os produtos de horta. A meirande parte das maz4s
e mesmo das cebolas consumidas en Gran Bretafia no século
pasado importdbanse dende Flandres. Os grandes adiantos nas
manufacturas dos panos mdis groseiros de lifio e la fornecen aos
traballadores con roupa mellor e mdis barata, e os adiantos nas
manufacturas dos metais proporciénanlles ferramentas mellores
e madis baratas, asi como mobiliario doméstico mdis conveniente
e c6modo. Abofé, o xabén, o sal, as candeas, o coiro e as bebidas
alcohélicas fermentadas son moito mdis caros, principalmente
polos impostos cos que se gravaron. Porén, a cantidade destes
produtos que os traballadores pobres precisan consumir é tan
pequena que o aumento nos seu prezos non anula a diminucién
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nos de tantas outras cousas. A queixa habitual de que o luxo
se estende mesmo até as clases inferiores do pobo, e de que os
traballadores pobres agora non estarédn satisfeitos co mesmo ali-
mento, vestido e aloxamento que os satisfacia en tempos pasados,
demostra que non s6 aumentou o prezo monetario do traballo,
senén a stia remuneracion real.

36. Debe considerarse esta mellora nas circunstancias das
clases mdis baixas do pobo como unha vantaxe ou como unha
inconveniencia para a sociedade? A resposta é clara a primeira
vista. Toda gran sociedade politica estd composta na sia maioria
de serventes, obreiros e traballadores de distintas clases. E o
que mellora as condiciéns de vida da maiorfa nunca pode consi-
derarse unha inconveniencia para o conxunto. Certamente nin-
gunha sociedade pode ser préspera e feliz se a meirande parte
dos seus membros é pobre e miserable. Ademais, é xusto que os
que alimentan, visten e aloxan ao pobo reciban unha parte do
produto do seu traballo que lles permita estar aceptablemente
ben alimentados, vestidos e aloxados.

37. Ainda que a pobreza frea o matrimonio, non sempre o
impide. Mesmo é favorable & procreacién. Unha muller das Terras
Altas medio morta de fame habitualmente da a luz méis de vinte
fillos, mentres que unha dama refinada e consentida moitas
veces é incapaz de dar a luz ningin, e xeralmente esgétase con
dous ou tres. A esterilidade, tan comiin entre as mulleres elegan-
tes, é moi rara entre as de posicién social inferior. O luxo no belo
sexo, ainda que acenda a paix6n polo pracer, sempre debilita, e a
mitido destrie totalmente, a capacidade de procreacion.

38. Pero ainda que a pobreza non impida a procreacién, é
moi desfavorable para a crianza dos fillos. A tenra planta nace,
pero nun chan tan frio e nun clima tan severo, axifia mirchase
e morre. Ouvin con frecuencia que nas Terras Altas de Escocia
non é estrafio que unha nai que dou a luz vinte fillos non chegue
a ter dous vivos. Varios oficiais de grande experiencia asegu-
rdronme que, cando recrutan os seus rexementos, nunca poden
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provelos de tambores e pinfanos cos fillos dos soldados nacidos
ali. Ainda que en poucos sitios se ven mdis nenos fermosos que
nos arredores dun cuartel de soldados, moi poucos chegan 4
idade de trece ou catorce anos. Nalgtins lugares a metade dos
nenos que nacen morren antes de ter catro anos de idade, en
moitos antes de ter sete, e en case todas partes antes de ter nove
ou dez. Porén, esta gran mortalidade preséntase principalmente
entre os fillos da xente do pobo, que non pode permitirse aten-
delos co mesmo coidado que os de mellor posicién social. Afnda
que os seus matrimonios son xeralmente mdis fecundos que
os da xente elegante, a proporcién dos seus fillos que chega 4
madureza é menor. Nos hospicios, e entre os nenos criados pola
beneficencia parroquial, a mortalidade é ainda mdis elevada que
entre os fillos da xente do pobo.

39. Todas as especies animais multiplicanse en proporcién aos
medios da stia mantenza, e ningunha pode multiplicarse alén dos
mesmos. Pero na sociedade civilizada, a escaseza da mantenza s6
pode fixar limites & multiplicacién da especie humana entre as
clases inferiores do pobo, e s6 pode facelo destruindo a meirande
parte dos fillos que producen os seus fecundos matrimonios.

40. A remuneracién xenerosa do traballo, permitindo manter
mellor aos fillos dos traballadores e, en consecuencia, criando
un maior nimero dos mesmos, tende a estender estes limites.
Obsérvese tamén que este efecto se achega todo o posible 4
proporcién que a demanda de traballo require. Se esta demanda
aumenta continuamente, a remuneracién do traballo impulsard
o matrimonio e a multiplicacién dos traballadores, de xeito que
lles permita satisfacer a demanda continuamente crecente cunha
poboacién continuamente crecente. Se a remuneracién fose en
calquera intre inferior 4 precisa para este propésito, a esca-
seza de man de obra a elevaria rapidamente, e se fose superior
en calquera intre, a excesiva multiplicacién da man de obra a
rebaixarfa rapidamente 4 taxa precisa. O mercado estaria tan
desabastecido de traballo nun caso, e tan ateigado no outro, que
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axifia axustarfa de novo o seu prezo 4 taxa correcta que as cir-
cunstancias da sociedade requirisen. E asf como a demanda de
traballadores, igual que a de calquera outra mercadoria, deter-
mina a producién de traballadores, a acelera cando vai amodo e
a frea cando é demasiado rdpida. Esta demanda é a que deter-
mina o crecemento da poboacién en todos os paises do mundo, a
que fai que progrese rapidamente en América do Norte, lenta e
gradualmente en Europa, e que se estanque totalmente na China.

41. Tense dito que un escravo desgédstase a expensas do seu
amo, pero que un servente libre desgédstase ds stias propias
expensas. Porén, o desgaste do servente é, en realidade, tan a
expensas do seu patrén como o do escravo. Os salarios pagados
aos xornaleiros e serventes de toda clase tefien que permitirlles,
en media, manter a caste dos xornaleiros e serventes, segundo o
que requira a demanda crecente, decrecente ou estacionaria da
sociedade. Mais ainda que o desgaste dun servente libre sexa
igualmente a expensas do seu amo, cistalle xeralmente moito
menos que o dun escravo. Os fondos destinados para repofier
ou reparar, se pode dicirse asf, o desgaste do escravo adoita
administralos un amo neglixente ou un capataz descoidado. Os
destinados a realizar a mesma funcién respecto do home libre
administraos el mesmo. Os problemas que imperan xeralmente
na economia dos ricos se presentan na administracion dos
primeiros, igual que a estrita e frugal atencién dos pobres se
presenta nos segundos. Con estas diferenzas na administracion,
o mesmo propésito requirird distintos niveis de gasto. En conse-
cuencia, creo que pola experiencia de todas as épocas e naciéns,
o traballo feito por persoas libres é mdis barato en dltimo termo
que o realizado por escravos, mesmo onde os salarios correntes
son tan elevados como en Boston, Nova York e Filadelfia.

42. Polo tanto, a remuneracién xenerosa do traballo, asi como
é o efecto do aumento da riqueza, tamén é a causa do aumento
da poboacién. Queixarse dela é laiarse do efecto e causa da
prosperidade publica.
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43. Obsérvese que a condicién dos traballadores pobres, do
conxunto da poboacién, é mdis feliz e cémoda no estado progre-
sivo, mentres a sociedade avanza na adquisicién de riquezas,
que cando xa conseguiu toda a stia riqueza mdxima. No estado
estancado é dura, e no decadente miserable. O estado progresivo
é realmente o mdis feliz e alegre para todas as clases da socie-
dade. O estado estancado é aburrido, e o decadente é triste.

44. A remuneracién xenerosa do traballo, asi como estimula
a procreacion, tamén aumenta a laboriosidade da xente do pobo.
Os salarios son o estimulo da laboriosidade que, como calquera
outra calidade humana, mellora en proporcién ao estimulo que
recibe. Unha mantenza abundante aumenta a forza corporal do
traballador, e a cémoda esperanza de mellorar as stas condiciéns
e rematar os seus dfas na folgura e abundancia, animao a exer-
cela ao médximo. Asf, onde os salarios sexan elevados atoparemos
sempre aos traballadores mdis activos, dilixentes e dispostos
que onde sexan baixos, por exemplo, mdis en Inglaterra que en
Escocia e mdis nos arredores das grandes cidades que nos luga-
res remotos do rural. Abofé, algtins traballadores, se poden gafiar
en catro dfas a mantenza dunha semana, estardn ociosos os tres
restantes. Con todo, estes non son en absoluto a maiorfa. Polo
contrario, cando se lles paga xenerosamente a obra feita, os traba-
lladores tenden a traballar excesivamente e arruinar a sda sadde
e constitucién nuns poucos anos. En Londres e noutros lugares,
considérase que o maximo vigor dun carpinteiro non dura maéis
de oito anos. Algo semellante sucede en moitos outros oficios nos
que se paga aos traballadores a obra feita, como sucede xeral-
mente nas manufacturas, e mesmo no traballo do campo cando
os salarios son superiores ao normal. Case todos os artesdns son
propensos a algunha enfermidade caracteristica causada pola
excesiva dedicacién aos seus traballos respectivos. Ramuzzini,
un eminente médico italiano, escribiu un libro que trata destas
enfermidades. Non consideramos aos nosos soldados como a
xente mdis laboriosa do pais. No entanto, cando se empregaron en
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determinadas clases de traballo e se lles pagou xenerosamente a
obra feita, os seus oficiais vironse obrigados a estipular co empre-
sario que non se lles permitirfa gaflar mdis dunha certa suma
diaria, consonte a taxa a que se lles pagaba, pois a imitacién
mutua e o desexo de gafiar mdis impulsdbaos a traballar excesi-
vamente e prexudicar a sta satide. A dilixencia excesiva durante
catro dias da semana é moitas veces a causa real da ociosidade
dos outros tres, que tantas e tan ruidosas queixas ocasiona. Para
moitas persoas un traballo intenso e continuado, mental ou fisico,
produce un gran desexo de relaxacién que, de non restrinxirse
pola forza ou por algunha forte necesidade, é case irresistible. E
a chamada da natureza, que precisa algunha indulxencia para
calmala, 4s veces s6 de comodidade, pero outras tamén de gasto
e diversién. De non obedecela, as consecuencias son xeralmente
perigosas, algunhas veces fatais, e case sempre provocan, tarde
ou cedo, a enfermidade caracteristica do oficio. Se os patréns
seguisen sempre os ditados da razén e a humanidade, tenderian
frecuentemente méis a moderar que a afoutar a dilixencia de
moitos dos seus traballadores. Creo que en todos os oficios a
persoa que traballa coa moderacién precisa para poder traballar
continuamente non sé conserva a stia satde por mdis tempo senén
que executa mdis traballo no decurso dun ano.

45. Suponse que nos anos baratos os traballadores son mdis
lacazdns e nos caros mdis laboriosos do normal, do que se
conclie que unha mantenza abundante relaxa e unha escasa
estimula a sda laboriosidade. Sen dibida, un pouco méis de
abundancia do normal pode tornar lacazans a algtins traballado-
res, pero non é moi probable que tefia este efecto sobre a maiorfa,
nin que as persoas traballen mellor cando estdn mal alimenta-
das que cando se alimentan ben, cando estdn desanimadas que
cando estdn de bo humor, ou cando estdan enfermas a mitdo que
cando gozan habitualmente de boa saide. Obsérvese que os anos
de carestia son xeralmente anos de enfermidade e mortaldade
para o pobo, o que ten que diminuir o produto da sia actividade.
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46. Nos anos de abundancia, os serventes adoitan deixar
aos seus patréns e confiar a sia mantenza 4 sda actividade
independente. Pero a mesma baratura das provisiéns impulsa
aos patréns, especialmente aos agricultores, a empregar mdis
serventes, ao aumentar os fondos destinados 4 sia mantenza. En
tales ocasi6ns, os agricultores esperan mdis beneficios do seu
gran empregando a mdis serventes que vendéndoo a un prezo
baixo no mercado. A demanda de serventes aumenta, mentres o
numero dos que se ofrecen a satisfacer esta demanda diminde.
Polo tanto, o prezo do traballo adoita elevarse nos anos baratos.

47. Nos anos de escaseza, a dificultade e incerteza da man-
tenza fai a toda esta xente desexosa de volver a servir. Pero o
prezo elevado das provisiéns, ao diminuir os fondos destinados 4
mantenza dos serventes, dispén aos patréns mdis a diminuir que
a incrementar o ndmero dos que tefien. Ademais, nos anos caros
os traballadores independentes pobres consumen os pequenos
capitais cos que adoitaban proverse das materias primas do seu
traballo, e vense obrigados a converterse en xornaleiros para
subsistir. Mdis xente busca emprego da que realmente pode aca-
dalo con facilidade, polo que moitas persoas estdn dispostas a
aceptalo en condiciéns inferiores 4s normais, e en consecuencia
descenden os salarios tanto dos serventes como dos xornaleiros.

48. Polo tanto, todos os patréns tenden a facer tratos madis
favorables cos seus serventes e atépanos mdis humildes e depen-
dentes nos anos caros que nos baratos. Por iso os patréns gaban
o0s anos caros como mdis favorables para a industria. Ademais, os
terratenentes e agricultores, dias das clases méis numerosas de
patréns, tefien outra razén para estar satisfeitos nos anos caros,
xa que as rendas duns e os beneficios dos outros dependen moito
do prezo das provisiéns. Porén, é absurdo pensar que as persoas
traballardn menos para si mesmas que cando traballan para
outros. Un traballador independente é xeralmente m4is laborioso
mesmo que un xornaleiro que traballa a obra feita. O primeiro
goza do produto total da sia actividade e o segundo comparteo
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co seu patrén. Un é menos propenso no seu estado independente
e separado ds tentaciéns das mds compaiifas, que tantas veces
arrufnan a moral do outro nas grandes fdbricas. A superioridade
do traballador independente sobre os serventes que se contratan
por mes ou por ano polos mesmos salarios e mantenza, fagan
moito ou fagan pouco, é ainda mdis grande. Os anos de abun-
dancia tenden a aumentar a proporcién dos traballadores inde-
pendentes respecto dos xornaleiros e serventes, e os de escaseza
a diminufla.

49. O Sr. Messance, un autor francés de gran cofiecemento e
enxefio, recadador de impostos na circunscricién de St. Etienne,
intenta amosar que os pobres traballan mdis nos anos de abun-
dancia que nos de carestia comparando a cantidade e o valor dos
bens producidos nesas distintas ocasiéns en tres manufacturas
diferentes: unha de panos groseiros de la realizados en Elbeuf, e
outras ddas, unha de lifio, e outra de seda, estendidas pola xene-
ralidade de Ruén. Esta comparacién, recompilada dos rexistros
das oficinas publicas, amosa que a cantidade e o valor dos bens
producidos nas tres manufacturas foron xeralmente mdis grandes
nos anos baratos que nos caros, e que sempre foron maximos nos
anos mais baratos e mfnimos nos mdis caros. As tres son indus-
trias estancadas, ou sexa, que ainda que o seu produto varfe de
ano en ano, non progresan nin decaen en media.

50. A manufactura do lifio en Escocia e a dos panos groseiros
de la na rexién occidental de Yorkshire son manufacturas en
crecemento, e o seu produto, con algunhas variaciéns, aumenta
tanto en cantidade como en valor. Porén, ao examinar as con-
tas publicadas do seu produto anual, non fun quen de apreciar
conexi6n algunha entre as stas variaciéns e a abundancia ou
escaseza da época. En 1740, un ano de gran escaseza, ambas
manufacturas verdadeiramente declinaron moito. Pero en 1756,
outro ano de gran escaseza, a manufactura escocesa progresou
mdis do normal. Abofé, a manufactura de Yorkshire declinou,
e o seu produto non acadou o nivel de 1755 ata 1766, despois
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que se derrogou a lei americana do timbre. Nese ano e mais no
seguinte excedeu en moito os valores anteriores, e dende entén
continuou progresando.

51. O produto de todas as grandes manufacturas que se ven-
den en mercados distantes non depende tanto da abundancia
ou escaseza nos paises onde se producen, como das circuns-
tancias que afectan 4 demanda nos paises onde se consumen,
a saber: da guerra ou a paz, a prosperidade ou o declive de
manufacturas rivais, € o bo ou mal humor dos seus principais
clientes. Ademais, moito do traballo extraordinario que se fai
nos anos abundantes nunca entra nos rexistros ptblicos das
manufacturas. Os serventes que deixan aos seus patréns fanse
traballadores independentes. As mulleres volven cos seus pais, e
tecen roupa para elas e as sdas familias. Mesmo os traballadores
independentes non sempre traballan para a venda publica, senén
os seus vecifios empréganos en manufacturas para uso familiar.
Por iso, o produto do seu traballo non figura en moitos casos nos
rexistros ptblicos que ds veces se publican con tanto alarde, e
cos que tantas veces o0s nosos comerciantes e fabricantes pre-
tenden anunciar inutilmente a prosperidade ou declive dos mais
grandes imperios.

52. Ainda que as variaciéns no prezo do traballo non sem-
pre se correspondan coas do prezo das provisiéns, senén que
moitas veces sexan opostas, non temos que pensar que o prezo
das provisiéns non inflde sobre o do traballo. O prezo monetario
do traballo determinase por ddas circunstancias: a demanda
de traballo, e o prezo dos bens necesarios e comodidades. A
demanda de traballo, segundo estea aumentando, estancada, ou
diminuindo, ou sexa, segundo requira unha poboacién crecente,
estancada ou minguante, determina a cantidade dos bens nece-
sarios e comodidades que hai que proporcionar aos traballado-
res. Asi mesmo, o prezo monetario do traballo estd determinado
polo preciso para mercar esta cantidade. Asi, ainda que o prezo
monetario do traballo sexa ds veces elevado cando o prezo das
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provisiéns € baixo, serfa ainda mdis elevado, para unha mesma
demanda, se o prezo das provisions fose elevado.

53. O prezo monetario do traballo unhas veces aumenta e
outras diminte, porque a demanda de traballo aumenta nos anos
de abundancia stbita e extraordinaria e diminde nos de escaseza
stibita e extraordinaria.

54. Nun ano de abundancia siibita e extraordinaria, moitos
dos empresarios dispofien de fondos suficientes para manter e
ocupar méis xente laboriosa que no ano anterior, pero estes tra-
balladores extraordinarios non sempre se conseguen. Polo tanto,
os empresarios que desexan mdis traballadores compiten uns
contra outros para conseguilos, o que 4s veces eleva o prezo do
seu traballo, tanto monetario como real.

55. Nun ano de escaseza sibita e extraordinaria sucede o
contrario. Os fondos destinados a empregar traballadores son
menores que no ano anterior. Despidense a moitas persoas que
compiten entre si para conseguir emprego, reducindo ds veces
tanto o prezo monetario como o real do traballo. En 1740, un ano
de escaseza extraordinaria, moita xente estaba disposta a traba-
llar s6 pola mantenza, pero nos anos de abundancia posteriores
foi mdis dificil conseguir traballadores e serventes.

56. A escaseza dun ano de carestia, ao diminuir a demanda
de traballo, tende a baixar o seu prezo, igual que o prezo elevado
das provisiéns tende a elevalo. Polo contrario, a abundancia dun
ano de prezos baixos, a0 aumentar a demanda, tende a elevar o
prezo do traballo, 0 mesmo que a barateza das provisiéns tende a
rebaixalo. Nas variaciéns habituais do prezo das provisiéns, estas
dias causas opostas compénsanse entre si, o que é, en parte, a
razon de que os salarios sexan moito mdis estables e permanen-
tes que o prezo das provisions.

57. O aumento nos salarios aumenta o prezo de moitas mer-
cadorias, ao aumentar a parte do mesmo correspondente aos
salarios, e asf tende a diminuir o seu consumo tanto interior
como exterior. Porén, o aumento do capital, a mesma causa que

ADAM SMITH



eleva os salarios, tende a aumentar a sta capacidade produtiva
e a obter mdis cantidade de produto con menos traballo. O pro-
pietario do capital que emprega moitos traballadores intenta,
polo seu propio beneficio, dividir e distribuir o emprego de xeito
que permita aos traballadores producir o mdximo posible, e
pola mesma razén intenta proporcionarlles a mellor maquinaria
posible. O que sucede cos traballadores dunha fébrica sucede
pola mesma razén cos traballadores de toda a sociedade. Cantos
madis son, mdis se dividen en distintas clases e subdivisiéns do
emprego, e se hai mdis cabezas ocupadas en inventar a maquina-
ria axeitada para executar o traballo de cada un, mdis probable
é que se invente. En consecuencia, hai tantas mercadorias que,
grazas a estas melloras, requiren menos traballo que antes, que a
reducion da cantidade de traballo mdis que compensa o aumento

no seu prezo.
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1. O aumento e a diminucién dos beneficios dependen das
mesmas causas que o aumento e a diminucién dos salarios, ou
sexa, do aumento ou diminucién da riqueza da sociedade, pero
estas causas afectan a uns e outros de maneira moi distinta.

2. O aumento do capital, que eleva os salarios, tende a reducir
os beneficios. Cando moitos comerciantes ricos invisten o seu
capital na mesma actividade, a competencia tende a rebaixar os
seus beneficios, e cando o capital aumenta en todas as activida-
des que se realizan nunha sociedade, esa mesma competencia
ten que producir o mesmo efecto en todas.

3. Como xa se observou, non é doado determinar cales son
os salarios medios, pois mesmo nun lugar e intre determinados.
poucas veces podemos determinar méis que os salarios habituais.
Pero para os beneficios nin sequera isto é posible. O beneficio é
tan variable que a persoa que se dedica a unha actividade deter-
minada non sempre pode dicir cal é o seu beneficio anual en
media. Non s6 lle afectan as variaciéns no prezo das mercadorias
que vende, sen6n a boa ou mala fortuna tanto dos seus rivais como
dos seus clientes e moitos outros accidentes aos que estdn suxeitos
os bens cando se transportan por mar ou terra, ou mesmo cando
se gardan nun almacén. Polo tanto, o beneficio non s6 varia de ano
en ano, senén de dia en dia, e case de hora en hora. Determinar
o beneficio medio das distintas actividades realizadas nun gran
reino é moito mdis dificil, e calcular con certa precisiéon o seu
valor pasado ou en épocas remotas é totalmente imposible.

4. Mais ainda que poida ser imposible determinar con preci-
si6n cales son ou cales foron os beneficios medios actuais ou pasa-
dos, podemos formarnos unha idea sobre os mesmos a partir dos
xuros do difieiro. Pode establecerse como principio que onde se
poida gafiar moito co uso do difieiro pagarase moito por el, e onde
se poida gafiar pouco pagarase menos. Deste xeito, podemos estar
seguros que conforme varfe o tipo de xuro de mercado en cada
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pais, asf variardn os beneficios medios. En consecuencia, a evolu-
cién dos xuros pode darnos unha idea da evolucién do beneficio.

5. 0 37° decreto de Henrique vinr declarou ilegal todo xuro
superior ao dez por cento. Semella que en ocasiéns cobrdbanse
xuros mdis elevados antes deste decreto. No reinado de Eduardo
V1, o celo relixioso prohibiu os xuros. Porén, disque esta prohi-
bicién, como todas as da mesma clase, non tivo ningtin efecto,
e probablemente aumentou o mal da usura, no canto de dimi-
nuflo. O 13° decreto de Isabel, capitulo 8, restableceu o decreto
de Henrique viii, e o dez por cento continuou sendo o tipo de
xuro legal ata o 21° decreto de Xacobe 1, que o reduciu ao 8 por
cento. Despois da restauracién reduciuse ao 6 por cento, e polo
12° decreto da raifia Ana ao 5 por cento. Todas estas leis foron
pertinentes, pois seguiron, non precederon, ao tipo de xuro de
mercado, ou sexa, a taxa 4 que piden prestado as persoas de bo
crédito. Dende o tempo da raffia Ana, un cinco por cento estaba
mdis por enriba que por debaixo do tipo de mercado, mentres
que antes da tdltima guerra, o goberno pedia prestado ao tres por
cento e as persoas de bo crédito na capital e noutras moitas par-
tes do reino, ao tres e medio, o catro e o catro e medio por cento.

6. Dende o tempo de Henrique viII, a riqueza e os ingresos
do pafs aumentaron continuamente e, no decurso desta evolucién
aceleraron gradualmente o seu ritmo e medraron cada vez méis
rapido. Os salarios aumentaron continuamente durante o mesmo
periodo, e na meirande parte dos ramos do comercio e a industria
os beneficios diminuiron.

7. Requirese xeralmente mdis capital para levar a cabo cal-
quera actividade nunha gran cidade que nunha pequena aldea.
Os grandes capitais empregados nos diversos ramos de actividade
e mailo nimero de competidores ricos reducen por regra xeral
a taxa de beneficio nas cidades por debaixo da existente nas
aldeas. Pero os salarios son normalmente mdis elevados nunha
gran cidade que nunha pequena aldea. Nunha cidade préspera
as persoas con grandes capitais moitas veces non conseguen
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empregar o nimero de traballadores que precisan, e compiten
entre si para conseguir tantos como poidan, elevando asf os sala-
rios e reducindo os beneficios. En cambio, nas rexiéns remotas
do pais moitas veces non hai capital dabondo para empregar a
todas as persoas, que compiten entre si para conseguir emprego,
reducindo asf os salarios e elevando os beneficios.

8. En Escocia, ainda que o tipo de xuro legal é o mesmo que
en Inglaterra, o tipo de mercado é ben mais elevado, e as persoas
con mellor crédito poucas veces piden prestado por debaixo do
cinco por cento. En Edimburgo, mesmo os banqueiros pagan
o catro por cento polas stias notas promisorias, das que pode
esixirse o pago, total ou parcial, a discrecién, mentres que en
Londres os banqueiros non pagan xuros polos cartos que reciben
en depésito. Hai poucas actividades que non poidan realizarse
cun capital menor en Escocia que en Inglaterra, polo que a
taxa media de beneficio ten que ser mdis elevada. Como xa se
observou, os salarios son algo mdis baixos en Escocia que en
Inglaterra, pois o pafs non s6 e moito mdis pobre, senén que
0s pasos cos que progresa cara a unha situacién mellor, xa que
evidentemente progresa, son mdis lentos e serodios.

9. En Francia, o tipo de xuro de mercado non sempre deter-
minou o tipo de xuro legal no decurso do século actual. En 1720,
o tipo de xuro reduciuse dende o vixésimo ao quincuaxésimo
penique, ou sexa, do cinco ao dous por cento. En 1724 elevouse
ao trixésimo penique, ou sexa, ao 3 e ¥4 por cento, en 1725 ele-
vouse de novo ao vixésimo penique, ou sexa, ao cinco por cento,
e en 1766, durante a administracién do Sr. Laverdy, reduciuse ao
vixésimo quinto penique, ou sexa, ao catro por cento. O abade
Terray elevouno despois ao vello tipo do cinco por cento. O
suposto propésito de moitas destas reduciéns violentas do tipo de
xuro era o de preparar o camifio para reducir os xuros da débeda
publica, o que se conseguiu varias veces. Na actualidade, qui-
zais Francia non sexa un pafs tan rico como Inglaterra, e ainda
que o tipo de xuro legal en Francia foi a middo menor que en

ADAM SMITH



Inglaterra, o tipo de mercado foi xeralmente méis elevado, xa que
en Francia, como noutros paises, dispofien de varios métodos
doados e moi seguros para evadir a lei. Comerciantes britdnicos
que operaron nos dous paises asegtiranme que os beneficios do
comercio son mdis elevados en Francia que en Inglaterra, e por
iso moitos sibditos britdnicos prefiren empregar os seus capitais
nun pafs onde o comercio caeu en desgraza e non noutro onde
é moi respectado. Os salarios son menores en Francia que en
Inglaterra, e cando un viaxa de Escocia a Inglaterra, a diferenza
que se observa entre a vestimenta e o aspecto da xente do pobo
nun pafs e noutro abonda para indicar a diferenza na sia situa-
cién. O contraste é ainda méis claro cando un retorna de Francia
que, sendo sen ddbida un pais mdis rico que Escocia, non pro-
gresa tan répido. E unha opinién comtn e mesmo popular en
Francia que o pafs estd en decadencia, unha opinién que entendo
que é infundada, pero que ninguén que vexa o pais agora € o
vise hai vinte ou trinta anos consideraria con respecto a Escocia.

10. Por outra banda, a provincia de Holanda é mais rica que
Inglaterra en proporcién & extension do seu territorio e 4 sda
poboacién. Ali o goberno pide prestado ao dous por cento, e os
particulares de bo crédito ao tres. Disque os salarios son mais
elevados en Holanda que en Inglaterra, e é ben sabido que os
holandeses comercian cos menores beneficios de Europa. Hai
quen afirma que o comercio holandés estd en decadencia, e pode
que sexa verdade para algiins ramos determinados, pero estes sin-
tomas indican que non hai unha decadencia xeral. Cando o bene-
ficio diminte, os comerciantes son moi propensos a queixarse do
declive da actividade, ainda que a reducién dos beneficios sexa o
efecto natural da sia prosperidade ou do emprego de mdis capital.
Durante a dltima guerra os holandeses gafiaron todo o comercio
de transito de Francia, do que retefien ainda unha gran parte. A
gran riqueza que postien tanto en fondos franceses como ingleses,
disque uns corenta milléns nestes tltimos (porén, sospeito que
esaxeradamente), e as grandes sumas que prestan aos particula-
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res en paises onde o tipo de xuro é mdis elevado que o seu, son
circunstancias que demostran sen dibida o seu exceso de capital,
ou sexa, que o capital aumentou alén do que pode empregarse
na actividade do seu propio pafs cun beneficio aceptable, pero
non demostran que a actividade diminuise. O capital dunha gran
nacién, como o dun particular, ainda que adquirido nunha activi-
dade especifica, pode aumentar alén do que pode empregarse na
mesma sen que esta deixe de medrar.

11. Nas nosas colonias de América do Norte e as Indias
Occidentais, tanto os salarios como os xuros e, en consecuencia,
os beneficios, son méis elevados que en Inglaterra. Nas distintas
colonias, tanto o tipo de xuro legal como o de mercado van do
seis ao oito por cento. Porén, os salarios e os beneficios eleva-
dos case nunca van unidos, agds nas circunstancias especiais
das novas colonias. Unha nova colonia sempre ten que estar por
algtin tempo mdis desabastecida de capital e méis escasamente
poboada, en proporcién 4 extensién do seu territorio, que a mei-
rande parte dos demais paises. Tefien mdis terra que capital para
cultivala, polo que aplican o seu capital s6 ao cultivo da terra
mais fértil e mellor situada: as terras preto da beiramar e ao longo
das ribeiras dos rios navegables. Ademais, esta terra mércase a
un prezo por debaixo do valor mesmo do seu produto natural. O
capital empregado na compra e mellora destas terras produce un
beneficio moi grande e, en consecuencia, permite pagar xuros
moi grandes. A sta rédpida acumulacién nun emprego tan lucra-
tivo permite ao colono aumentar o nimero de traballadores mdis
rapidamente do que se poden atopar nun novo asentamento, e por
iso remunera moi xenerosamente aos que atopa. Conforme a colo-
nia aumenta, os beneficios diminden gradualmente, pois cando
as terras mdis fértiles e mellor situadas xa estdn ocupadas, o
beneficio que pode facerse cultivando as que son inferiores tanto
en chan como en situacién é menor, e tamén serdn menores os
xuros que pode permitir pagarse polo capital. En consecuencia,
na meirande parte das nosas colonias tanto o tipo de xuro legal
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como o de mercado reducironse no decurso do presente século.
Conforme a riqueza, as melloras e a poboacién aumentaron, os
xuros diminufron. En cambio, os salarios non se reducen cos
beneficios, pois a demanda de traballo aumenta ao aumentar o
capital sexan cales sexan os beneficios, e o capital non s6 pode
continuar aumentando cando os beneficios se reducen, senén que
pode facelo moito méis rdpido que antes. Sucede coas naciéns
laboriosas que progresan na adquisicién de riqueza o mesmo
que cos individuos laboriosos. Un capital grande con pequenos
beneficios aumenta en xeral mdis rapidamente que outro pequeno
con beneficios elevados. Di o refran que o difieiro chama un polo
outro. Cando se consegue un pouco, é doado conseguir mdis, e a
gran dificultade é conseguir este pouco. Xa se explicou en parte
a conexion entre o aumento do capital e o da actividade, ou sexa,
o da demanda de traballo dtil, pero mdis adiante explicarase de
xeito mdis completo ao tratar da acumulacién do capital.

12. A adquisicién de novos territorios ou ramos de comercio
pode, &s veces, elevar os beneficios, e con eles, os xuros, mesmo
nun pafs que progresa rapidamente na adquisicién de riqueza. Ao
non chegar o capital do pafs para os negocios que estas adqui-
sicibns presentan aos seus posuidores, se emprega s6 nos ramos
que proporcionan mdis beneficio e se retira parte do que antes se
empregaba noutras ocupacions para investilo nos novos ramos, mdis
lucrativos. Asi, redicese a competencia nas antigas ocupacions, o
mercado estard peor abastecido de moitas clases de bens, e os
seus prezos aumentardn, proporcionando mdis beneficios aos que
comercian nos mesmos, que en consecuencia poderdn permitirse
pedir prestado a xuros mdis elevados. Durante un tempo despois do
remate da tltima guerra, non s6 os particulares con mellor crédito,
senén algunhas das compariifas médis grandes de Londres pedian
prestado a mitido ao cinco por cento, cando antes non pagaban mais
que o catro e o catro e medio por cento, o que pode explicarse pola
grande expansion, tanto do territorio como do comercio, debida 4s
nosas adquisiciéns en América do Norte e as Indias Occidentais
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sen ter que supofier ningunha diminucién no capital da sociedade.
Unha expansién tan grande de novos negocios, realizada co capital
antigo, ten que diminuir a cantidade de capital empregada en moi-
tos ramos, nos que se elevardn os beneficios ao reducirse a com-
petencia. Mdis adiante terei oportunidade de mencionar as razéns
que me levan a crer que o capital de Gran Bretafia non diminufu
nin sequera cos enormes gastos da dltima guerra.

13. Con todo, a diminucién do capital da sociedade, ou sexa,
dos fondos destinados a manter a industria, asi como reduce os
salarios tamén aumenta os beneficios e, en consecuencia, os
xuros. A reducién dos salarios permite aos propietarios do capital
restante levar os seus bens ao mercado con menores gastos e, ao
empregar menos capital que antes en abastecer o mercado, poden
vendelos mdis caros, de xeito que poden cobrar mais por bens
que lles custaron menos. Xa que os seus beneficios aumentan por
ambos lados, poden permitirse xuros grandes. As grandes fortu-
nas adquiridas tan rdpida e facilmente en Bengala e nos demais
asentamentos britdnicos nas Indias Orientais demostran que nos
pafses arruinados con salarios moi baixos, os beneficios son moi
elevados, e proporcionalmente tamén os xuros. En Bengala, o
difieiro adoita prestarse aos agricultores a un corenta, cincuenta
e sesenta por cento, e para pagalo hipotecan a colleita seguinte.
Asi como os beneficios que poden permitir estes xuros tefien que
consumir case toda a renda do terratenente, tamén esta enorme
usura ten que consumir a meirande parte dos beneficios. Unha
usura desta clase era habitual nas provincias romanas antes da
caida da Republica, baixo a ruinosa administracién dos seus pro-
cénsules. Sabemos polas cartas de Cicerén que o virtuoso Bruto
prestou difieiro en Chipre ao oitenta e catro por cento.

14. Nun pais que non progrese mdis porque xa adquirise
toda a riqueza que lle permite a natureza do seu chan, clima e
situacién respecto doutros paifses, e que non declinase, tanto os
salarios como os beneficios serfan probablemente moi baixos.
Nun pais totalmente poboado en proporcion ao que puidese
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manter o seu territorio ou ao que puidese empregar o seu capi-
tal, a competencia polo emprego serfa tan grande que reduciria
os salarios ao minimo suficiente para manter os traballadores,
que non aumentarian en ndmero. Nun pais totalmente provisto
de capital en proporcién aos negocios que tivese que realizar,
empregariase en cada ramo o maximo capital que a natureza e
o tamafio do negocio admitisen, e polo tanto a competencia seria
méxima, e o beneficio minimo, en todos.

15. Quizais ningtn pafs chegase ainda a este nivel de riqueza.
A China leva moito tempo estancada, e probablemente hai moito
que adquiriu toda a riqueza compatible coa natureza das stas
leis e instituciéns, que pode ser moi inferior 4 que poderfa admi-
tir a natureza do seu chan, clima e localizacién con outras leis e
instituciéns distintas. Un pais que descoida ou despreza o comer-
cio exterior, e que s6 admite os buques de naciéns estranxeiras
nun ou dous dos seus portos, non pode realizar o mesmo volume
de negocio que se tivese outras leis e instituciéns. Ademais, a
cantidade de capital empregada nos ramos de negocio realizados
nun pais onde, ainda que os ricos ou os propietarios de grandes
capitais gocen de moita seguridade, os pobres ou os propietarios
de pequenos capitais case non tefien ningunha, senén que estdn
suxeitos, baixo o pretexto da xustiza, ao saqueo e a rapina dos
mandarins de rango inferior, nunca pode ser igual ao que admi-
tirian a natureza e a extensién destes negocios. En cada ramo, o
monopolio dos ricos, que fan beneficios moi grandes absorbendo
todo o negocio para si mesmos, aséntase sobre a opresién dos
pobres. En consecuencia, disque o tipo de xuro medio na China
é do doce por cento, e os beneficios medios tefien que ser sufi-
cientes para permitir estes xuros tan grandes.

16. As veces, un defecto na lei pode elevar o tipo de xuro moi
por enriba do que requiriria a situacién de riqueza ou pobreza do
pais. Cando a lei non fai respectar a execucién dos contratos, pon
aos prestameiros case ao mesmo nivel dos insolventes ou a xente
de dubidoso crédito en paises mellor regulados. Entre as naciéns
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barbaras que invadiron as provincias occidentais do Imperio
Romano, a execucién dos contratos deixouse durante moito
tempo 4 boa fe das partes contratantes. Os tribunais de xustiza
dos seus reis poucas veces intervifian na mesma. O elevado tipo
de xuro entén vixente pode explicarse en parte por esta causa.

17. Cando a lei prohibe totalmente os xuros non consegue
evitalos. Moita xente ten que pedir prestado, e ninguén prestard
sen unha remuneracién polo uso de seu difeiro, axeitada non s6
ao que poida facerse con el, senén 4 dificultade e o perigo de
evadir a lei. O Sr. Montesquieu explica o elevado tipo de xuro
nas naciéns mahometanas en parte por isto e en parte pola difi-
cultade de recuperar o difieiro, non pola sta pobreza.

18. A taxa minima de beneficio ten que ser sempre madis
que suficiente para compensar as perdas ocasionais ds que se
expon todo emprego do capital. S6 este excedente é un beneficio
neto. O chamado beneficio bruto habitualmente inclie tamén as
retenciéns para compensar as perdas extraordinarias. Os xuros
que o prestameiro pode permitirse pagar son proporcionais s6 ao
beneficio neto.

19. Igualmente, o tipo de xuro minimo ten que ser mdis que
suficiente para compensar as perdas ocasionais 4s que se expo-
fien os prestamistas, mesmo cunha prudencia aceptable. Senén,
os tinicos motivos para prestar serfan a caridade ou a amizade.

20. Nun pafs que adquirise o médximo da sta riqueza e no
que cada ramo de negocio dispuxese da médxima cantidade de
capital que se poida empregar no mesmo, a taxa media de bene-
ficio neto serfa moi pequena, polo que o tipo de xuro de mercado
serfa tan baixo como para facer imposible vivir dos xuros do seu
difieiro agds as persoas mdis ricas. Aquelas con fortunas peque-
nas ou medianas estarian obrigadas a supervisar elas mesmas o
emprego dos seus capitais, polo que serfa preciso que case todas
fosen homes de negocios ou realizasen algunha clase de comer-
cio. A provincia de Holanda estd achegdndose a esta situacion.
Alf estd mal visto non ser un home de negocios. A necesidade fai

ADAM SMITH



normal que o sexan case todos, e o costume determina a moda en
todas partes. Asi como é ridiculo non vestirse como os demais,
tamén o € ata certo punto non empregarse como os demais. A un
individuo ocioso entre homes de negocios sucédelle o mesmo que
a un individuo de profesién civil nun campamento ou gornicién:
parece torpe e corre perigo de que o desprecen.

21. A taxa méxima de beneficio pode consumir toda a parte
correspondente & renda no prezo da meirande parte das merca-
dorfas e deixar s6 o suficiente para pagar o traballo de preparalas
e levalas ao mercado consonte a taxa minima que se pode pagar
polo traballo en calquera parte, ou sexa, a simple mantenza do
traballador. O traballador sempre ten que alimentarse dalgiin
xeito mentres traballa, pero non sempre hai por que pagarlle ao
terratenente. Os beneficios do comercio que realizan os serventes
da Compaififa das Indias Orientais en Bengala poden non afas-
tarse moito desta taxa.

22. A proporcién que deberfa manter o tipo de xuro de mer-
cado coa taxa media de beneficio neto varia cando o beneficio
aumenta ou diminte. En Gran Bretafia os comerciantes conside-
ran un beneficio que sexa o duplo dos xuros como bo, moderado
e razoable, termos que entendo que non significan mdis que un
beneficio corrente ou habitual. Nun pafs onde a taxa media de
beneficio neto é do oito ou dez por cento pode ser razoable que
a metade do mesmo se destine a xuros se o negocio se realiza
con difieiro prestado. O prestameiro corre co risco do capital e,
por dicilo asf, asegtrallo ao prestamista. Na meirande parte dos
negocios, un catro ou cinco por cento pode ser tanto un beneficio
suficiente sobre o risco deste seguro como unha compensacién
suficiente pola molestia de empregar o capital. Pero a proporcién
entre os xuros e o beneficio neto poderfa non ser a mesma en
paises onde a taxa de beneficio media fose moito méis baixa ou
moito mdis elevada. Se fose moito méis baixa, quizais non pode-
ria destinarse a xuros a metade da mesma, e se fose moito méis
elevada poderia destinarse mais.
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23. En paises que progresan rapidamente cara a riqueza, unha
taxa de beneficio baixa pode compensar os elevados salarios no
prezo de moitas mercadorias e permitirlles vender tan barato como
0s seus vecifios menos présperos que tefien menores salarios.

24. En realidade, os beneficios elevados tenden a aumentar
o prezo do traballo moito mdis que os salarios elevados. Se, por
exemplo, na manufactura do lifio aumentasen en dous peniques
por dia os salarios dos distintos traballadores: cardadores, fian-
deiras, teceldns, etc., s6 serfa preciso elevar o prezo dunha peza
de lifio en dous peniques por un nimero igual 4 cantidade de
persoas empregadas na sia producién multiplicada polo nimero
de dias durante os que estivesen empregadas. A parte do prezo
da mercadoria correspondente aos salarios elevariase, en todas
as etapas da producién, s6 en proporcién aritmética a este
aumento dos salarios. Pero se os beneficios dos patréns destes
traballadores se elevasen un cinco por cento, a parte do prezo da
mercadoria correspondente ao beneficio elevariase, en todas as
etapas da producién, en proporcién xeométrica a este aumento
dos beneficios. O patrén dos curtidores esixirfa ao vender o seu
lifio un cinco por cento adicional sobre o valor total das materias
primas, xunto cos salarios que adiantou aos seus traballadores.
O patrén das fiandeiras esixirfa un cinco por cento adicional,
tanto sobre o prezo que adiantou polo lifio como sobre os salarios
das fiandeiras. E o patrén dos teceldns esixiria igualmente un
cinco por cento, tanto sobre o prezo adiantado polo pano de lifio
como sobre os salarios dos teceldns. Ao elevar o prezo das mer-
cadorfas, o aumento dos salarios opera como os xuros simples na
acumulaciéon da débeda. O aumento dos beneficios opera como
os xuros compostos. Os nosos comerciantes e fabricantes ldianse
moito do efecto dos salarios elevados no aumento dos prezos, e
polo tanto, na diminucién das vendas dos seus bens tanto no inte-
rior como no estranxeiro. Nada din sobre o efecto dos beneficios
elevados. Calan sobre os efectos perniciosos das stas propias
ganancias e ldianse s6 das ganancias dos demais.
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1. No seu conxunto, as vantaxes e desvantaxes totais dos diver-
sos empregos do traballo e o capital na mesma zona tefien que
ser iguais ou tender & igualdade. Se houbese na mesma zona
algiin emprego evidentemente médis ou menos vantaxoso que
os demais, acudirfa tanta xente nun caso, ou abandonarfao no
outro, que as sdas vantaxes axifia volverian ao nivel dos demais
empregos. Polo menos este serfa o caso nunha sociedade onde as
cousas seguisen o seu curso natural, houbese liberdade total, e
as persoas fosen libres de escoller a ocupacién que considerasen
oportuna, e de cambiala sempre que o considerasen oportuno. O
interese de cada individuo levarfao a buscar o emprego vanta-
x0s0 e esquivar o desfavorable.

2. Abofé, en toda Europa os salarios e os beneficios moneta-
rios son moi distintos consonte os diferentes empregos do traballo
e o capital. Pero esta diferenza xorde en parte de determinadas
circunstancias nos propios empregos que nalgins compensan
unha pequena ganancia monetaria, e noutros equilibran unha
ganancia grande, real ou polo menos supostamente; e en parte da
politica europea, que non permite a liberdade total en ningures.

3. A consideracién especifica desas circunstancias e desta
politica dividird este capitulo en ddas partes.

Parte I. Desigualdades que xorden da natureza dos
propios empregos

1. As principais circunstancias que, ata onde puiden observar,
compensan unha pequena ganancia monetaria nalgins empregos
e equilibran unha ganancia grande noutros, son as cinco seguin-
tes: o agradable ou desagradable dos propios empregos, a sia
facilidade ou dificultade e o custo de aprendelos, a sda constancia
ou inconstancia, a pequena ou gran confianza que hai que depo-
sitar nos que os exercen, e a probabilidade ou incerteza de éxito.
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2. En primeiro lugar, os salarios varfan co cardcter do
emprego: a sta facilidade ou dificultade, limpeza ou sucidade,
e honorabilidade ou deshonra. Asi, en moitos lugares, tomando
o0 ano enteiro, un xastre gafia menos que un teceldn, pois o seu
traballo é moito méis doado; e un teceldn menos que un ferreiro,
xa que o seu traballo é moito m4is limpo, ainda que non sempre
mdis doado. Un forxador, ainda que é un artesdn, poucas veces
gafia en doce horas o que un mineiro, que é un traballador non
cualificado, gafa en oito, posto que o seu traballo nin é tan sucio
nin tan perigoso, e realizase na superficie 4 luz do dia. A honra é
a meirande parte da recompensa das profesions honorédbeis que,
en conxunto, estdn mal recompensadas pecuniariamente, como
tentarei amosar mdis adiante. A deshonra ten o efecto contrario.
O oficio dun carniceiro é un negocio brutal e odioso, pero en
moitos lugares é dos méis beneficiosos. A mdis detestable das
ocupacions, a de verdugo piblico, estd mellor pagada que ningtin
outro oficio en proporcién a cantidade de traballo a realizar.

3. Cazar e pescar, as ocupaciéns méis importantes da huma-
nidade no estado primitivo da sociedade, convértense nas diver-
sions madis agraddbeis no seu estado adiantado, e as persoas
procuran por pracer o que antes facfan por necesidade. Por iso,
os que tefien por oficio o que outros procuran como pasatempo
son xente moi pobre no estado adiantado da sociedade. Os pesca-
dores son pobres dende o tempo de Tedcrito, e un cazador furtivo
é moi pobre en toda Gran Bretafia. Nos paises onde o rigor da lei
non permite o furtivismo o cazador con licenza non estd nunha
situacién moito mellor. A afeccién natural por estas ocupaciéns
fai que traballen nelas mdis persoas das que poden gafiarse a
vida comodamente, e o produto do seu traballo lévase ao mer-
cado tan barato en proporcién 4 sda cantidade que non permite
mdis que a minima mantenza dos traballadores.

4. O desagrado e a deshonra afectan aos beneficios igual que
aos salarios. O pousadeiro ou taberneiro, que nunca é o sefior da
stia propia casa e estd exposto 4 brutalidade de calquera borra-
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cho, non realiza unha actividade moi agradable nin loable. Pero
non hai case ningtin outro oficio onde un capital pequeno renda
un beneficio tan grande.

5. En segundo lugar, os salarios varfan coa facilidade ou difi-
cultade e o custo de aprender o negocio.

6. Cando se constrie unha mdquina cara, espérase que o
traballo que realizard antes de desgastarse repofia o capital
investido na mesma, polo menos cos beneficios correntes. Un
individuo formado con moito tempo e traballo en calquera dos
empregos que requiren destreza e habilidade extraordinarias
pode compararse a unha destas mdquinas caras. Espera que
o traballo que aprende a realizar lle repoia os gastos totais da
stia educacién por enriba dos salarios habituais polo menos cos
beneficios correntes dun capital do mesmo valor, e que o faga
ademais nun tempo razoable, tendo en conta a grande incerteza
na duracién da vida humana igual que terfa en conta a duracién
mdis certa da maquina.

7. A diferenza entre os salarios do traballo cualificado e os do
traballo non cualificado descansa sobre este principio.

8. A politica europea considera como traballo cualificado o
dos mecdnicos, artesdns e operarios, e como traballo non cualifi-
cado o dos traballadores do campo. Parece supoiier que o traba-
llo dos primeiros é mdis agradable e delicado que o dos tltimos,
e pode que sexa asf nalgtins casos, pero xeralmente é ao contra-
rio, como tentarel amosar méis adiante. En consecuencia, as leis
e costumes europeos impofien a necesidade dunha aprendizaxe
para cualificar a unha persoa no exercicio desta clase de traba-
llos, ainda que con distinto rigor en diferentes lugares, mentres
deixan a outra libre e aberta para todos. Durante o perfodo de
aprendizaxe, todo o traballo do aprendiz pertence ao seu mestre.
En moitos casos os seus pais ou familiares tefien que mantelo
entrementres, e en case todos tefien que vestilo. Tamén é habi-
tual pagarlle ao mestre por ensinarlle o oficio. Os que non poden
pagar con cartos pagan con tempo, ou sexa, comprométense por
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mdis anos do habitual, unha situacién sempre desfavorable para
o aprendiz, ainda que non sempre favorable para o mestre, debido
4 preguiza habitual dos aprendices. Polo contrario, no traballo do
campo o traballador aprende as tarefas mais dificiles mentres
se ocupa nas mdis doadas, e mantense co seu propio traballo ao
longo das distintas etapas do seu emprego. E, pois, razoable que
en Europa os salarios dos mecdnicos, artesdns e operarios sexan
algo méis elevados que os dos traballadores non cualificados, e
efectivamente asi son. En moitos lugares considerdselles como
unha clase superior, xa que gafian mdis, pero esta superioridade
é xeralmente moi pequena, e na meirande parte dos lugares as
ganancias diarias ou semanais dos xornaleiros nas manufacturas
mdis simples, como as dos panos lisos de lifio e la, son pouco
mdis en media que os salarios diarios dos traballadores non
cualificados. Abofé, o seu emprego é mdis continuo e uniforme,
e pode que a diferenza nas stas ganancias sexa mdis grande
tomando o ano enteiro, pero evidentemente non é mdis que o
suficiente para compensar o superior custo da stia educacién.

9. A educacién nas artes e profesions liberais é afnda mdis
longa e cara. Por iso a recompensa pecuniaria dos pintores,
escultores, avogados e médicos debe ser moito mdis xenerosa,
como efectivamente é.

10. A facilidade ou dificultade de aprender o oficio afecta
moi pouco aos beneficios. Todos os empregos do capital nas
cidades son, en realidade, case igualmente doados ou dificiles de
aprender. Ningin ramo do comercio exterior ou interior é méis
complicado que outro.

11. En terceiro lugar, os salarios en distintas ocupaciéns
varfan coa constancia ou inconstancia do emprego.

12. O emprego é moito méis constante nuns oficios que nou-
tros. Na meirande parte das manufacturas, un xornaleiro pode
estar ben seguro de ter emprego case cada dia do ano que poida
traballar. Polo contrario, un canteiro ou un albanel non pode
traballar cando hai xeada nin con mal tempo, e o seu emprego
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nos demais dfas depende das chamadas ocasionais dos seus
clientes. En consecuencia, é propenso a estar sen emprego.
Polo tanto, o que gafia mentres estd empregado non s6 ten que
mantelo mentres estd ocioso, senén tamén compensarlle polos
momentos de devezo e desdnimo que ds veces lle ocasiona pen-
sar nunha situacién tan precaria. Por iso, mentres as ganancias
da meirande parte dos operarios son case iguais aos salarios
diarios dos traballadores non cualificados, as dos canteiros e
albaneis estdn xeralmente entre unha metade mdis e o duplo
destes salarios. Onde os traballadores sen cualificar gafian catro
e cinco xilins por semana, os canteiros e albaneis a middo gafian
sete e oito; onde os primeiros gafian seis, os tltimos gafian nove
e dez, e onde, como en Londres, os primeiros gafian nove e dez,
os ultimos adoitan ganar quince e dezaoito. Con todo, non hai
traballo cualificado mdis doado de aprender que o dos cantei-
ros e albaneis. Disque os portadores de cadeiras de Londres se
empregan ds veces como albaneis durante o verdn. En conse-
cuencia, os elevados salarios destes traballadores non son tanto
a recompensa pola sda habilidade como a compensacién pola
inconstancia do seu emprego.

13. Un carpinteiro realiza un oficio bastante mdis agradable
e enxefloso que un canteiro. Porén, en moitos lugares, ainda que
non en todos, os seus salarios diarios son mdis baixos. O seu
emprego non depende tanto, ainda que moito, das chamadas
ocasionais dos seus clientes, e non estd suxeito ds interrupciéns
polo mal tempo.

14.. Cando os oficios que xeralmente proporcionan un emprego
constante nun lugar determinado deixan de facelo, os salarios
dos traballadores que empregan sempre aumentan moi por
enriba do normal. En Londres case todos os artesdns poden ser
contratados e despedidos polos seus patréns dun dia para outro e
dunha semana para outra, igual que os xornaleiros noutros luga-
res. En consecuencia, os xastres, a clase méis baixa de artesans,
gafian ali media coroa ao dia, ainda que se calcule o salario
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do traballo non cualificado en dezaoito peniques. Nas vilas e
aldeas, os salarios dos xastres apenas igualan os do traballo non
cualificado, pero en Londres adoitan estar moitas semanas sen
emprego, en particular durante o verén.

15. Cando a inconstancia do emprego combinase coa dureza,
o desagrado e a sucidade do traballo, ds veces eleva os salarios
do traballo non cualificado por enriba dos salarios dos arteséns
mdis hdbiles. Un mineiro traballando a obra feita pode ganar
habitualmente arredor do duplo dos salarios do traballo non
cualificado en Newcastle, e o triplo en moitas partes de Escocia.
Os seus elevados salarios xorden da dureza, desagrado e suci-
dade do seu traballo, e case sempre pode estar empregado tanto
como queira. Os cargadores de carbén en Londres exercen un
oficio que en dureza, sucidade e desagrado case iguala ao dos
mineiros, pero a inevitable irregularidade nas chegadas dos bar-
cos de carbén fai que o emprego da meirande parte dos mesmos
sexa moi eventual. Asi, se os mineiros gafian habitualmente o
duplo e o triplo dos salarios do traballo non cualificado, deberia
parecer razoable que os cargadores de carbén gafien ds veces
catro e cinco veces estes salarios. Na enquisa feita hai poucos
anos sobre a sda condicién atopouse que, 4 taxa 4 que entén se
lles pagaba, podian ganar de seis a dez xilins por dia. Seis xilins
son unhas catro veces os salarios do traballo non cualificado
en Londres, e pode considerarse sempre que en cada oficio as
ganancias mais pequenas son ds da maiorfa dos traballadores.
Por xenerosos que parezan estes salarios, se excedesen o preciso
para compensar as circunstancias desagradables do oficio, axina
haberfa un nimero tan grande de competidores que, nun oficio
sen privilexios exclusivos, rapidamente se reducirfan a unha
taxa menor.

16. A estabilidade ou eventualidade do emprego non pode
afectar aos beneficios correntes en ningtin oficio. Que o capital
se empregue ou non constantemente non depende do negocio,
senén do negociante.
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17. En cuarto lugar, os salarios varfan consonte a pequena ou
gran confianza que ten que depositarse nos traballadores.

18. Os salarios dos ourives e xoieiros superan en todas partes
aos de moitos outros traballadores, non s6 do mesmo, senén de
moi superior enxefio, debido aos materiais preciosos que se lles
confian.

19. Confiamos a nosa satde ao médico, a nosa fortuna, e ds
veces a nosa vida e reputacién, ao avogado e o procurador. Esta
confianza seguramente non poderia depositarse en xente de
condicién baixa e humilde. Por iso a sia recompensa ten que
proporcionarlles o rango na sociedade que require esta impor-
tante confianza. O tempo e os gastos que tefien que investir na
sia educacién, combinados con esta circunstancia, elevan ainda
mdis o prezo do seu traballo.

20. Cando unha persoa emprega s6 o seu propio capital no
negocio, non hai confianza, e o crédito que pode conseguir
doutra xente non depende da natureza do seu negocio, senén
da opinién que esta xente ten sobre a stia fortuna, probidade e
prudencia. En consecuencia, as distintas taxas de beneficio nos
diferentes ramos de negocio non poden xurdir dos distintos graos
de confianza depositados nos negociantes.

21. En quinto lugar, os salarios varian en distintos empregos
consonte a probabilidade ou incerteza do éxito.

22. A probabilidade de que unha persoa acade a cualificacién
para o emprego no que estd formado é moi distinta en diferentes
ocupaciéns. Na meirande parte dos oficios mecédnicos o éxito é
case seguro, pero é moi incerto nas profesiéns liberais. Pona
vostede ao seu fillo de aprendiz de zapateiro e non hai dibida de
que aprenderd a facer un par de zapatos, pero envieo a estudar
leis e a probabilidade de que chegue algunha vez 4 proficiencia
que lle permita vivir do negocio é polo menos de vinte a un.
Nunha loterfa totalmente xusta, os que gafian os premios debe-
rian gafiar o que perden os que non conseguen premio. Nunha
profesién onde fracasan vinte por cada un que ten éxito, este
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deberia gafiar o que terfan ganado os vinte fracasados. O avo-
gado que aos corenta anos de idade comeza a gaiar algo coa sia
profesién deberia recibir a retribucién, non s6 da sia longa e cara
educacién, senén a dos outros vinte que nunca gafiardn nada
con ela. Por mdis exorbitantes que ds veces parezan os honora-
rios dos avogados, a stda retribucién nunca chega a este nivel.
Calculese en calquera lugar o que ganan e gastan anualmente
os traballadores nun oficio calquera, como o de zapateiro ou
teceldn, e atoparase que a primeira cantidade excede xeralmente
a segunda. Pero fidgase o mesmo cédlculo para os avogados e
estudantes de dereito, e atoparase que as sias ganancias anuais
gardan unha proporcién moi pequena cos seus gastos anuais,
afnda que as primeiras se valoren tanto e os segundos tan pouco
como sexa razoable. Polo tanto, a loteria do dereito est4 moi lonxe
de ser totalmente xusta, e esta profesion liberal e honorable estd
mal recompensada pecuniariamente, como moitas outras.

23. Porén, estas profesiéns mantefien o seu nivel con outras
ocupacions, e malia estes atrancos, os espiritos mais xenerosos e
liberais ansfan entrar nelas. Dous motivos distintos as estimulan:
o devezo da fama que acompaiia 4 excelencia en calquera delas,
e a confianza natural que toda persoa ten nas sias capacidades
e boa fortuna.

24. Sobresair nunha profesién na que moitos non chegan
nin 4 mediocridade é o sinal mdis evidente do chamado xenio
ou talento superior. A admiracién piblica que acompafia estas

2

eminentes capacidades é sempre parte da sta recompensa, en
proporcién & sda importancia. E unha parte considerable da
recompensa na profesién de médico, pode que ainda méis na de
avogado, e constitie practicamente toda a recompensa na poesfa
e na filosoffa.

25. Hai algins talentos moi agradables e fermosos que provo-
can admiraci6n cara a quen os poste, pero dos que se considera,
sexa con razén ou por prexuizo, que exercelos para conseguir

unha ganancia é como unha especie de prostitucién publica. En
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consecuencia, a recompensa monetaria dos que asf os exercitan
ten que ser suficiente para pagar non s6 o tempo, traballo e
gastos de adquirir estes talentos, senén o desprestixio que acom-
pafia ao seu emprego como medio de subsistencia. As desorbi-
tadas recompensas dos actores, cantantes de 6pera, bailarins de
oOpera, etc. aséntase sobre dous principios: a rareza e beleza dos
talentos, e o desprestixio de empregalos deste xeito. A primeira
vista parece absurdo que os desprecemos e ao mesmo tempo
recompensemos os seus talentos coa mdis profusa xenerosidade.
Pero mentres fagamos unha destas cousas, temos que facer a
outra. Se algunha vez se alterase a opinién ou o prexuizo piblico
sobre estas ocupacions, a stia recompensa pecuniaria reduciriase
rapidamente. M4is xente as exercerfa, e a competencia reduciria
axifia o prezo do seu traballo. Estes talentos, ainda que lonxe de
ser habituais, non son en absoluto tan raros como se pensa. Moita
xente que os postie desdefia utilizalos deste xeito, e moita m4is
serfa capaz de adquirilos se puidese utilizalos honorablemente.

26. A desmesurada fachenda da maiorfa das persoas respecto
das stas capacidades é un mal antigo observado por filésofos
e moralistas de todas as épocas. Prestéuselle menos atenciéon 4
absurda presuncién na boa fortuna que é, se cadra, ainda madis
xeneralizada, pois non hai persoa con satde e dnimo acepta-
bles que non a comparta. Todas sobreestiman a posibilidade de
gafiar, e a maiorfa subestiman a de perder, que case ninguén
estima por enriba do seu valor real.

27. O éxito universal das loterfas demostra que se sobreestima
a posibilidade de ganancia. O mundo nunca viu, nin nunca ver4,
unha loterfa totalmente xusta, ou sexa, unha na que as ganan-
cias totals compensen as perdas totais, porque o emprendedor
non gafiaria nada coa mesma. Nas loterias do Estado os billetes
non valen realmente o prezo que pagan os compradores orixinais
e, no entanto, véndense normalmente no mercado por un vinte,
trinta ou corenta por cento mdis. A va esperanza de gafiar un dos
premios grandes é a tinica causa desta demanda. Mesmo a xente
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mdis sobria poucas veces considera unha tolerfa pagar unha
pequena cantidade pola posibilidade de gainar dez ou vinte mil
libras, ainda que saiban que esta pequena cantidade é talvez un
vinte ou un trinta por cento mdis do que vale a posibilidade. Unha
loterfa na que ningtin premio excedese as vinte libras, ainda que
se achegase mdis a unha loterfa totalmente xusta que as actuais
loterfas do Estado, non terfa a mesma demanda de billetes. Hai
persoas que mercan varios billetes para ter mdis posibilidades
de conseguir un dos grandes premios, e outras mercan pequenas
participaciéns en nimeros adicionais. Con todo, non hai propo-
sicién mdis certa en mateméticas como a que afirma que cantos
mdis billetes se xogan, mdis probable é perder. X6guese a todos
os billetes da loterfa e perderase seguro, e cantos mdis billetes
xogamos, mais nos achegamos a esta certeza.

28. Os beneficios moi moderados dos aseguradores demostran
que a middo se subestima a posibilidade de perda, e case nunca
se estima en mdis do que vale. Para que os seguros contra o lume
ou o risco maritimo poidan ser un negocio a prima media ten que
ser suficiente para compensar as perdas medias, pagar os gastos
de administracién e proporcionar un beneficio como o que se
obterfa empregando o mesmo capital en calquera outro negocio.
A persoa que non paga mdis que esta prima, evidentemente
non paga mdis que o valor real do risco, ou sexa, o prezo mais
baixo ao que razoablemente pode esperar aseguralo. Ainda que
moita xente fixo difieiro cos seguros, moi poucos fixeron grandes
fortunas, e s6 por isto resulta evidente que o equilibrio entre os
beneficios e as perdas non é mdis vantaxoso neste negocio que
noutros cos que moita xente fai fortuna. Porén, ainda que a prima
do seguro adoita ser moderada, moita xente despreza tanto o risco
que non se preocupa de pagala. Tomando a media de todo o reino,
dezanove casas de vinte, ou quizais noventa e nove de cen, non
estdn aseguradas contra o lume. O risco maritimo alarma mdis 4
meirande parte das persoas, e a proporcién de barcos asegurados
respecto dos non asegurados é moito mdis elevada. Asi a todo,
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moitos navegan, en todas as épocas e mesmo en tempo de guerra,
sen seguro ningtin. As veces, isto non é ningunha imprudencia.
Cando unha gran compaiifa ou un gran comerciante ten vinte
ou trinta barcos no mar pode que se aseguren, por dicilo asf,
mutuamente. A prima aforrada sobre todos eles pode mdis que
compensar as perdas probables en circunstancias normais. Con
todo, o descoido dos seguros na navegacién, o mesmo que nas
casas, non é, na maiorfa dos casos, o efecto dun célculo preciso,
senén da temeridade inconsciente e o atrevido desprezo do risco.

29. En ningun periodo da vida estdn mdis activos o desprezo
do risco e a ousada esperanza de éxito que na idade en que a
xente nova escolle a sia profesiéon. O pouco que o medo 4 des-
graza compensa nesta idade & esperanza de boa fortuna faise
afnda madis evidente pola boa disposicién do pobo a alistarse ou
safr ao mar que polo afdn dos de mellor posicién por entrar nas
chamadas profesiéns liberais.

30. O que pode perder un soldado é obvio. Porén, nunca se
alistan novos voluntarios tan facilmente como ao comezo dunha
nova guerra. Ainda que apenas tefien posibilidades de promo-
ci6én, imaxinan para si mesmos nas sdas fantasfas xuvenis un
milleiro de oportunidades de adquirir honra e distincién, que
nunca chegan a ocorrer. Estas romdnticas esperanzas consti-
tden o prezo total do seu sangue. A stia paga é menor que a dos
traballadores non cualificados, e no servizo activo tefien moitas
madis tarefas.

31. A loterfa do mar non é, en conxunto, tan desfavorable como
a do exército. O fillo dun traballador ou artesédn respectable pode
obter o consentimento do seu pai para ir ao mar, pero nunca para
alistarse como soldado. Outras persoas ven algunha posibilidade
de gafiar algo no primeiro negocio, pero ninguén madis que el
mesmo a ve no segundo. O gran almirante é obxecto dunha admi-
raciéon publica menor que o gran xeneral, e 0 maximo éxito no
servizo maritimo promete unha fama e fortuna menos brillantes
que outro semellante na terra. A mesma diferenza esténdese ao
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longo dos graos inferiores de promocién nas dias profesiéns. Un
capitdn na armada equipdrase cun coronel no exército nas regras
da xerarquia, pero non na estima popular. Xa que os premios
grandes na loterfa son menos, os pequenos tefien que ser mdis
numerosos. Polo tanto, os marifieiros conseguen fortuna e promo-
cién mdis habitualmente que os soldados, e a esperanza destes
premios é o estimulo principal da profesién. Ainda que a sia
pericia e destreza son moi superiores ds de case calquera arte-
sdn, e que toda a sda vida e unha escena continua de privacién
e perigo, mentres permanecen na condicién de marifieiros non
reciben mdis recompensa que o pracer de exercer as primeiras e
vencer os segundos. Os seus salarios non son méis elevados que
os dos traballadores do porto, que determinan a taxa de salario
dos marifieiros. Como van continuamente de porto en porto, a
paga mensual dos que navegan dende os distintos portos de Gran
Bretafia estd mdis nivelada que a dos que traballan nos mesmos,
e a taxa do porto de Londres, dende o que navegan a maioria,
determina as demais. En Londres, os salarios da meirande parte
dos traballadores son arredor do duplo que en Edimburgo, pero
é raro que os marifieiros que navegan dende o porto de Londres
gafien mdis de tres ou catro xilins por mes alén do que gafian
os que navegan dende o porto de Leith, e a diferenza moitas
veces é menor. En tempo de paz e no servizo mercante, o prezo
de Londres vai dende unha guinea até uns vinte e sete xilins
por mes. Un traballador non cualificado pode gafiar nun mes en
Londres de corenta a corenta e cinco xilins, 4 taxa de nove ou dez
xilins por semana. Abofé, o marifieiro recibe provisiéns ademais
da sta paga, pero o seu valor non sempre excede a diferenza
entre a sta paga e a dun traballador non cualificado, e cando a
excede, o exceso non é unha ganancia neta para o marifieiro, xa
que non pode compartila coa stia muller e familia, aos que ten
que manter cos seus salarios.

32. Os perigos e riscos dunha vida de aventuras, no canto de
desalentar 4 xente nova, fan atractiva unha profesién. Entre as
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clases mdis baixas da sociedade, unha nai agarimosa a mitdo
teme enviar o seu fillo 4 escola nunha vila portuaria, non vaia
ser que a visién dos barcos e a conversacién e aventuras dos
marifieiros o atraian a sair ao mar. A perspectiva de perigos
distantes dos que podemos esperar zafarnos grazas 4 coraxe
e a habilidade non nos desagrada, e non eleva os salarios en
ningunha ocupacién. Sucede o contrario nas ocupaciéns en que
a coraxe e a habilidade son indtiles. Os salarios son sempre
notablemente elevados nos oficios cofiecidos por ser moi insa-
lubres. A insalubridade fai desagradable unha ocupacién, e os
seus efectos sobre os salarios tefien que clasificarse baixo este
encabezamento xeral.

33. Nos diversos empregos do capital, a taxa corrente de
beneficio varia coa certeza ou incerteza dos rendementos. Estes
son xeralmente menos incertos no comercio interior que no
exterior, e nalgins ramos do comercio exterior que noutros. Por
exemplo, son menos incertos no comercio con América do Norte
que con Xamaica. A taxa corrente de beneficio sempre aumenta
co risco, pero non proporcionalmente, ou sexa, non tanto como
para compensalo totalmente. As bancarrotas son mdis frecuentes
nos negocios mais arriscados. O madis arriscado de todos, o do
contrabandista, ainda que é probablemente o mdis beneficioso
cando ten éxito, é o camifio infalible 4 bancarrota. A ousada
esperanza de éxito actia aqui como nas demais ocasiéns, e atrae
tantos emprendedores a este negocio arriscado que a competen-
cia reduce o beneficio por debaixo do preciso para compensar o
risco. Para compensalo totalmente, os rendementos normais non
s6 deberian repofer as perdas ocasionais por enriba dos benefi-
cios correntes, senén proporcionar aos emprendedores un benefi-
cio excedente, da mesma natureza que o dos aseguradores. Pero
se os rendementos normais chegasen para todo isto, as banca-
rrotas non serian mdis frecuentes neste negocio que nos demais.

34. Polo tanto, das cinco circunstancias que varfan os sala-
rios, s6 ddas afectan aos beneficios: o agradable ou desagra-
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dable do negocio e o risco ou a seguridade que lle acompaiia.
No referente ao primeiro non hai case diferenza na maiorfa dos
diversos empregos do capital, pero moita nos do traballo, e o
beneficio corrente, ainda que aumenta co risco, non sempre
aumenta proporcionalmente. De todo isto deberia concluirse que,
na mesma sociedade ou rexién, os beneficios medios e correntes
nos diversos empregos do capital deberian estar mais nivelados
que os salarios monetarios das distintas clases de traballo, e
efectivamente asi sucede. A diferenza entre as ganancias dun
traballador non cualificado e dun avogado ou médico ben situa-
dos é evidentemente moito mdis grande que a existente entre
os beneficios correntes en dous ramos de negocio distintos.
Ademais, a diferenza aparente nos beneficios dos diversos nego-
cios é, xeralmente, unha confusién que xorde de non distinguir o
que debe considerarse como salarios e como beneficios.

35. O proverbial beneficio de boticario representa algo anor-
malmente extravagante. Porén, este gran beneficio aparente
moitas veces non é mdis que un salario razoable. A pericia dun
boticario é mdis sutil e delicada que a dun artesédn, e a confianza
que se deposita no mesmo é moito mdis importante. O boticario é
sempre o médico dos pobres, e tamén o dos ricos cando a enfer-
midade ou o risco non son moi grandes. Polo tanto, a sida recom-
pensa deberia axeitarse & sda pericia e confianza, e obtense
xeralmente do prezo ao que vende as stias mencifias. Pero as
mencifias que vende anualmente o boticario méis demandado
nunha cidade non lle custan mdis de trinta ou corenta libras. En
consecuencia, ainda que as venda por trescentas ou catrocentas,
ou sexa, cun beneficio do mil por cen, isto a mitdo non é méis
que o salario razoable do seu traballo, cobrado do tnico xeito
que pode cobralo, ou sexa, no prezo das mencifias. A meirande
parte do beneficio aparente son realmente salarios disfrazados
co traxe de beneficios.

36. Nunha pequena vila portuaria, un pequeno tendeiro fard
un beneficio do corenta ou cincuenta por cento sobre un capital
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de cen libras, mentres un importante comerciante por xunto ape-
nas fard un oito ou dez por cento sobre un capital de dez mil. O
negocio do tendeiro pode ser necesario para a comodidade dos
habitantes, e a estreiteza do mercado pode non admitir o emprego
de mdis capital no negocio. Con todo, unha persoa non sé ten que
vivir do seu oficio, senén vivir de acordo coas cualificaciéns que
require. Ademais de posuir un pequeno capital, ten que saber
ler, escribir e contar, e tamén ten que cofiecer aceptablemente
cincuenta ou sesenta clases distintas de bens, os seus prezos e
calidades e os mercados onde poden conseguirse mdis baratos.
En resumo, ten que cofiecer o mesmo que un gran comerciante,
pois s6 a falla de capital suficiente impidelle selo. Trinta ou
corenta libras ao ano non poden considerarse demasiada recom-
pensa para o traballo dunha persoa tan destra. Se as deducimos
dos beneficios aparentes do seu capital, pouco mdis queda que
os beneficios correntes. Tamén neste caso, a meirande parte do
beneficio son realmente salarios.

37. A diferenza entre o beneficio aparente do comercio a
retallo e do comercio por xunto e moito menor na capital que nas
vilas e aldeas do rural. Onde poden empregarse dez mil libras
no comercio de comestibles, os salarios do tendeiro constittien
un engadido insignificante aos beneficios reais dun capital tan
grande. Asi, os beneficios aparentes do retallista rico estdn ali
mdis nivelados que os do comerciante por xunto, e por iso os
bens vendidos a retallo son xeralmente tan baratos, e a middo
mdis, na capital que nas vilas e aldeas do rural. Por exemplo,
os produtos comestibles son xeralmente moito mdis baratos, e o
pan e a carne a mitdo tefien os mesmos prezos. Non custa mdis
levar os produtos comestibles 4 cidade que a aldea, pero si levar
cereais e gando, pois na sia meirande parte tefien que transpor-
tarse dende unha distancia moito méis grande. En consecuencia,
ao ser o mesmo o custo principal dos produtos comestibles, serdn
mdis baratos onde se lles engada un menor beneficio. O custo
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principal do pan e a carne é mdis elevado na cidade que na
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aldea, e asf, ainda que o beneficio é menor, non sempre son mdis
baratos, senén que a miido tefien o mesmo prezo. En produtos
como o pan e a carne, a mesma causa que diminde o beneficio
aparente aumenta o custo principal, contrapesdndose un co outro
en moitos casos, o que probablemente é a razén pola que, ainda
que os prezos dos cereais e o gando son habitualmente moi dis-
tintos en diferentes partes do reino, os do pan e a carne son case
os mesmos en todas partes.

38. Ainda que os beneficios do capital, tanto no comercio
polo xunto como a retallo, son xeralmente menores na capital
que nas vilas e aldeas do rural, as grandes fortunas adquirense a
mitido na primeira e case nunca nas tltimas. Nas pequenas vilas
e aldeas do rural, o comercio non pode ampliarse sempre que
aumente o capital debido 4 estreiteza do mercado. En consecuen-
cia, nestes lugares, ainda que a taxa de beneficio dunha persoa
determinada poida ser moi elevada, nin a suma dos beneficios
nin a acumulacién anual poden ser moi grandes. Polo contrario,
o comercio pode ampliarse nas cidades cando aumenta o capital,
e o crédito dunha persoa frugal e préspera aumenta moito méis
rapido que o seu capital. O negocio ampliase proporcionalmente
tanto 4 suma dos beneficios, que é proporcional ao tamano do
negocio, como 4 acumulacién anual, que é proporcional aos
beneficios totais. Porén, mesmo nas cidades as grandes fortunas
nun ramo de negocio establecido ou ben cofiecido son raras, agds
a consecuencia dunha longa vida de laboriosidade, frugalidade e
coidado. Abofé, nas cidades ds veces fanse fortunas répidas no
chamado negocio da especulacién. O comerciante especulador
non exerce un oficio establecido nin ben cofiecido: é comer-
ciante de cereais este ano, de vifios o ano que ven, e de azucre,
tabaco ou té o ano seguinte. Entra nun negocio cando prevé que
serd mdis beneficioso do normal, e sae del cando prevé que os
seus beneficios retornardn ao nivel dos demais negocios. En
consecuencia, os seus beneficios e perdas non gardan ningunha
proporcién fixa cos de ningtin ramo de negocio establecido e ben
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cofecido. Un emprendedor afouto pode ds veces adquirir unha
fortuna considerable grazas a ddas ou tres especulaciéns afortu-
nadas, pero é igualmente probable que a perda en dudas ou tres
fracasadas. Este negocio s6 pode realizarse nas cidades, porque
a informacién que precisa s6 pode conseguirse onde o comercio
e a comunicacion estdn moi estendidos.

39. As cinco circunstancias mencionadas enriba, ainda que
ocasionan importantes desigualdades nos salarios e os benefi-
cios, non ocasionan ningunha no conxunto de vantaxes e desvan-
taxes, reais ou imaxinarias, dos diversos empregos do traballo e
o capital. A natureza destas circunstancias é tal que compensan
dunha pequena ganancia pecuniaria nalgins empregos, e con-
trapesan unha ganancia grande noutros.

40. Porén, para que haxa igualdade no conxunto de vantaxes
ou desvantaxes requirense tres cousas, mesmo onde hai total
liberdade: os empregos deben ser ben cofiecidos e estar longa-
mente establecidos na zona, deben estar no que poderia cha-
marse o seu estado ordinario ou natural, e deben ser o emprego
tnico ou principal de quen estd ocupado nos mesmos.

41. En primeiro lugar, esta igualdade s6 pode producirse
nos empregos ben cofiecidos que levan moito tempo estableci-
dos na zona.

42. A igualdade das demais circunstancias, os salarios son
xeralmente mdis elevados nos novos negocios que nos vellos.
Cando alguén intenta establecer unha nova manufactura, pri-
meiro ten que atraer aos traballadores dende outros empregos,
con salarios superiores aos que reciben nos seus empregos
actuais ou aos requiridos pola natureza do seu traballo, e ten que
pasar un tempo considerable antes de que poida aventurarse a
reducilos ao nivel normal. As manufacturas nas que a demanda
depende totalmente da moda e o capricho estdn cambiando conti-
nuamente, e poucas veces duran o suficiente para seren conside-
radas vellas industrias establecidas. Polo contrario, aquelas nas
que a demanda xorde principalmente do uso ou a necesidade son
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menos propensas ao cambio, e o0 mesmo modelo ou produto pode
continuar demanddndose durante séculos. Polo tanto, os salarios
tenden a ser mdis elevados nas primeiras que nas segundas. En
Birmingham hai principalmente manufacturas do primeiro tipo
e en Sheffield das do segundo, e disque os salarios nestes dous
lugares axustanse 4 diferenza na natureza das stias manufacturas.

43. O establecemento dunha manufactura nova, un novo ramo
do comercio ou unha préctica nova na agricultura é sempre unha
especulaciéon da que o promotor espera beneficios extraordina-
rios. Estes ds veces son moi grandes, pero mdis a miido son todo
o contrario, e xeralmente non gardan relacién cos dos demais
negocios na rexion. Se o proxecto ten éxito, habitualmente son
moi elevados ao inicio, pero cando o negocio ou prictica estd
totalmente establecido e é ben cofiecido, a competencia reduce
os seus beneficios ao nivel dos demais.

44. En segundo lugar, esta igualdade no conxunto de vanta-
xes e desvantaxes dos diversos empregos do traballo e o capital
s6 pode producirse no que poderfa chamarse o seu estado normal
ou natural.

45. A demanda de case todas as clases de traballo é unhas
veces superior e outras inferior ao normal. No primeiro caso as
vantaxes do emprego elévanse por enriba do nivel normal, e
no segundo descenden por debaixo. Demédndase mdis traballo
no campo no tempo de recoller a herba seca e na colleita que
durante a meirande parte do ano, e os salarios aumentan coa
demanda. En tempo de guerra, cando corenta ou cincuenta mil
marifieiros vense obrigados a pasar do servizo mercante ao do
rei, a demanda de marifieiros para os barcos mercantes aumenta
coa sta escaseza, e os seus salarios habitualmente aumentan
dende unha guinea e vinte e sete xilins ata tres libras e corenta
xilins por mes. Polo contrario, nunha manufactura en declive
moitos traballadores conférmanse con salarios mdis pequenos
dos que corresponderian 4 natureza da stia ocupacién antes de
abandonar o seu emprego.
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46. Os beneficios do capital varfan co prezo das mercadorias
nas que se emprega. Cando o prezo dunha mercadorfa aumenta
por enriba do seu valor medio ou corrente, os beneficios de polo
menos unha parte do capital empregado en levala ao mercado
elévanse por enriba do seu nivel normal, e cando diminde des-
cenden por debaixo deste nivel. Todas as mercadorias estdn
suxeitas a variaciéns no seu prezo, pero unhas moito méis que
outras. Nas mercadorias que produce a actividade humana, o
nivel de actividade empregado anualmente se determina pola
demanda anual, de xeito que o produto medio anual se achegue
todo o posible ao consumo anual medio. Como xa se observou,
nalgiins empregos o mesmo nivel de actividade producird sem-
pre a mesma, ou case a mesma, cantidade de mercadorias. Por
exemplo, nas manufacturas dos panos de lifio e la, a mesma man
de obra producird anualmente case a mesma cantidade de pano.
Polo tanto, as variaciéns no prezo de mercado destas mercadorias
s6 poden xurdir dunha variacién accidental na demanda, como
un loito publico que aumente o prezo do pano negro. Pero asi
como a demanda da meirande parte dos panos lisos de lifio e la
é moi uniforme, tamén é uniforme o prezo. Hai outros empregos
nos que o mesmo nivel de actividade non produce sempre a
mesma cantidade de mercadorias. Por exemplo, 0 mesmo nivel
de actividade producird, en anos distintos, cantidades moi dife-
rentes de cereais, vifio, ldpulo, azucre, tabaco, etc. En conse-
cuencia, o prezo destas mercadorias non s6 varfa coas alteracions
da demanda, senén tamén coas variaciéns moito mdis grandes
e frecuentes na cantidade, e polo tanto flutda moito, e con el o
beneficio dos comerciantes. As operaciéns do comerciante espe-
culador dedicanse principalmente a esta clase de mercadorias.
Intenta mercalas cando prevé que o seu prezo aumente, e vende-
las cando é probable que diminua.

47. En terceiro lugar, a igualdade no conxunto das vantaxes
e desvantaxes dos diversos empregos do traballo e o capital s6
pode ter lugar cando estes son o emprego tinico ou principal dos
que os ocupan.
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48. Cando unha persoa obtén a sia mantenza dun emprego
que non ocupa a meirande parte do seu tempo, moitas veces estd
disposta a aceptar outros traballos no seu tempo de lecer por
salarios inferiores aos que corresponden 4 sda natureza.

49. En moitas rexiéns de Escocia subsiste un grupo de per-
soas chamadas cotters ou cottagers, ainda que eran mdis comuns
hai algins anos do que son agora. Son unha especie de serven-
tes dos terratenentes e agricultores. A recompensa habitual que
reciben dos seus patréns é unha casa, unha pequena horta para
hortalizas, herba para manter unha vaca, e pode que un acre
ou dous de terra cultivable ruin. Cando o patrén precisa do seu
traballo, délles ademais ddas tegas de avea por semana, cun
valor de uns dezaseis peniques en esterlina, pero durante boa
parte do ano non hai necesidade do seu traballo, e o cultivo das
stias pequenas posesiéns non abonda para ocupar o tempo de
que dispofien. Antes, cando eran méis numerosos, diciase que
estaban dispostos a cederlle o seu tempo libre a calquera por
unha recompensa moi pequena, e que traballaban por salarios
inferiores aos dos demais traballadores. Nos tempos antigos eran
moi comins por toda Europa, pois en paises mal cultivados e
peor poboados a meirande parte dos terratenentes e agricultores
non podian conseguir doutro xeito a man de obra extraordinaria
que o traballo do campo precisa en determinadas épocas. A
recompensa diaria ou semanal que recibian ocasionalmente dos
seus patrons estes traballadores non era, evidentemente, o prezo
total do seu traballo, do que as stas pequenas vivendas eran
unha parte importante. Con todo, moitos autores que recompi-
laron os prezos do traballo e as provisiéns nos tempos antigos
consideraron esta recompensa diaria ou semanal como o prezo
total do seu traballo, e compracéronse en representalo como sor-
prendentemente baixo.

50. O produto deste traballo a mitddo lévase ao mercado madis
barato do que corresponderfa 4 sta natureza. En moitas partes
de Escocia as medias técense mdis baratas do que pode facerse
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en ningures cun tear, pois son o traballo de serventes e traba-
lladores que obtefien a parte principal da stia mantenza noutro
emprego. En Leith impértanse anualmente méis de mil pares de
medias de Shetland a un prezo de cinco a sete peniques por par.
Asegliranme que o prezo corrente do traballo non cualificado en
Learwick, a pequena capital das illas Shetland, é de dez peni-
ques por dfa, e nestas mesmas illas tecen medias de estame polo
valor dunha guinea por par e mdis caras.

51. En Escocia, a fibra de lifio fiase de xeito semellante a
como se tecen as medias, por serventes contratados principal-
mente para outros propésitos. Quen intenta vivir dalgin destes
oficios gafia unha mantenza moi escasa, e na meirande parte de
Escocia é unha boa fiandeira a que pode gafiar vinte peniques
por semana.

52. Nos paises ricos o mercado é xeralmente tan amplo que
calquera negocio abonda para empregar todo o traballo e o
capital dos que se dedican a el. Os casos de persoas que viven
dun emprego e ao mesmo tempo gafian algo noutro suceden
principalmente nos paises pobres. Porén, o seguinte exemplo
da mesma clase atépase na capital dun pais moi rico. Creo que
non hai cidade europea onde a renda das casas sexa mdis cara
que en Londres, pero non cofiezo outra capital na que se poida
alugar un cuarto amoblado tan barato. O aloxamento non s6 é
moito mdis barato, para unha mesma calidade, en Londres que
en Parfs, senén tamén moito mdis que en Edimburgo e, o que
pode parecer extraordinario, a carestia do aluguer das casas
é a causa da barateza do aloxamento. A carestia da renda das
casas en Londres xorde non s6 das mesmas causas que noutras
grandes capitais, a saber: da carestia do traballo e os materiais
de construcién, que xeralmente tefien que traerse dende unha
gran distancia, e sobre todo da renda dos soares, pois cada
terratenente actiia como monopolista e extrae moitas veces unha
renda mdis elevada por un s6 acre de terra ruin nunha cidade
da que pode cobrarse por un cento de acres no campo; senén
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que xorde en parte dos hdbitos e costumes particulares da xente,
que obrigan a todo cabeza de familia a alugar unha casa enteira.
En Inglaterra, unha vivenda significa todo o que estd baixo un
mesmo tellado, mentres en Francia, Escocia e moitas outras
partes de Europa, a mitido non significa méis que un s6 andar.
Un comerciante en Londres estd obrigado a alugar unha casa
enteira na parte da cidade onde viven os seus clientes. A sia
tenda estd na planta baixa, el e a sia familia dormen no faiado,
e intenta pagar unha parte da renda alugando os dous andares
intermedios a inquilinos, mentres que en Paris e en Edimburgo,
quen aluga cuartos non adoita ter outros medios para manterse, e
o prezo do aloxamento debe pagar non s6 a renda da casa, senén
os gastos totais da familia.

Parte II. Desigualdades ocasionadas pola
politica europea

1. A ausencia de calquera dos tres requisitos enriba menciona-
dos ten que ocasionar desigualdades no conxunto das vantaxes
e desvantaxes dos diversos empregos do traballo e o capital
mesmo onde hai total liberdade. Pero a politica europea, ao non
permitir a liberdade total, ocasiona outras desigualdades moito
madis importantes.

2. Faino principalmente das tres maneiras seguintes: restrin-
xindo a competencia nalgins empregos, aumentdndoa noutros
por enriba do que serfa natural, e empecendo a libre circulacion
do traballo e o capital, tanto dun emprego a outro como dun lugar
a outro.

3. En primeiro lugar, a politica europea ocasiona unha des-
igualdade moi importante no conxunto das vantaxes e desvanta-
xes dos diversos empregos do traballo e o capital restrinxindo a
competencia nalgiins dos mesmos.

4. Os privilexios exclusivos dos gremios son o principal medio
utilizado para este propésito.
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5. O privilexio exclusivo dun oficio gremial restrinxe a com-
petencia aos que son libres para exercer o oficio na cidade onde
se establece o gremio. O requisito necesario para acadar esta
liberdade consiste en servir unha aprendizaxe na cidade baixo
un mestre debidamente cualificado. En ocasiéns, os estatutos do
gremio regulan o nimero de aprendices que un mestre pode ter,
e case sempre o nimero de anos que cada aprendiz estd obrigado
a servir. A intencién de ambas regras é restrinxir a competencia,
e a limitacién do nimero de aprendices consigueo directamente.
Un periodo longo de aprendizaxe restrinxea mdis indirectamente,
pero coa mesma efectividade, aumentando os gastos da educacion.

6. En Sheffield, segundo o estatuto do gremio, ningtin mestre
coiteleiro pode ter mais dun aprendiz ao tempo. En Norfolk e
Norwich o mestre teceldn que tefia mais de dous aprendices debe
pagar cinco libras por mes ao rei. Ninglin mestre sombreireiro
pode ter méis de dous aprendices en Inglaterra nin nas colonias
inglesas, so pena de pagar cinco libras por mes, a metade ao rei
e a outra metade a quen o denuncie diante dun tribunal. Estas
dias regras ditdronse evidentemente co mesmo espirito gremial
que promulgou o estatuto de Sheffield, ainda que despois se
confirmasen mediante unha lei do reino. Os teceldns de seda de
Londres apenas levaban un ano constituidos como gremio cando
promulgaron un estatuto restrinxindo a calquera mestre a non ter
mdis de dous aprendices a un tempo. Para abolir este estatuto
precisouse unha lei parlamentaria.

7. O perfodo normal de aprendizaxes na meirande parte dos
oficios gremiais en toda Europa era antigamente de sete anos.
Acostumdbase entén chamar a todos estes gremios universida-
des, que abofé e o nome correcto en latin para un gremio. A
universidade dos ferreiros, a dos xastres, etc. son expresiéns que
atopamos a mitdo nos antigos foros das cidades. Cando se fun-
daron os gremios que hoxe se chaman especificamente universi-
dades, o niimero de anos que era preciso estudar para conseguir
o grao de mestre de artes copiouse evidentemente do periodo de
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aprendizaxe nos oficios correntes con gremios moito mais anti-
20s. Asf como era preciso traballar sete anos cun mestre debida-
mente cualificado nun oficio para intitular a alguén como mestre
e ter aprendices, tamén nas artes liberais era preciso estudar
sete anos cun mestre debidamente cualificado para intitulalo
como mestre, profesor ou doutor (palabras que antigamente eran
sin6nimas) e para ter estudantes ou aprendices (palabras igual-
mente sin6nimas na sta orixe).

8. Polo 5° decreto da raffia Isabel, chamado o Estatuto da
Aprendizaxe, promulgouse que ninguén poderia exercer no
futuro ningtin oficio, arte ou mester que se practicase entén en
Inglaterra, a menos que previamente servise no mesmo unha
aprendizaxe de polo menos sete anos. Asi, o que antes eran os
estatutos de moitos gremios particulares convertéronse na lei
publica e xeral dos oficios realizados nas cidades inglesas. Ainda
que os termos do estatuto son moi xerais e parecen incluir todo
o reino, interpretouse que a sta aplicacién estaba restrinxida ds
cidades. Nas aldeas, unha persoa pode seguir exercendo varios
oficios distintos sen servir unha aprendizaxe de sete anos en
cada un dos mesmos, para comodidade dos seus habitantes, xa
que moitas veces non hai poboacién suficiente para proporcionar
man de obra especializada a cada oficio.

9. Unha interpretacion estrita dos termos deste estatuto
restrinxiu tamén a sda aplicacién aos oficios xa establecidos
en Inglaterra antes do 5° decreto da raifia Isabel, e nunca se
estendeu aos que se introduciron despois. Esta restricién orixi-
nou distinciéns que, consideradas como regras de politica, son
tan fatas como poida imaxinarse. Por exemplo, decretouse que
un fabricante de carruaxes non pode fabricar por si mesmo as
rodas das sdas carruaxes nin empregar xornaleiros para facelo,
senén que ten que mercalas a un mestre carpinteiro de rodas,
oficio que se exercia en Inglaterra antes do 5° decreto da raifia
Isabel. Pero un carpinteiro de rodas, ainda que nunca servise
unha aprendizaxe cun fabricante de carruaxes, pode fabricalos

ADAM SMITH



por si mesmo, ou empregar xornaleiros para facelo, pois o oficio
de fabricante de carruaxes non se exercia en Inglaterra cando
se promulgou o estatuto e non estd sometido ao mesmo. A conta
disto, moitas das manufacturas de Manchester, Birmingham e
Wolverhampton estédn féra do estatuto, porque non se exercian en
Inglaterra antes do 5° decreto da raifia Isabel.

10. En Francia, a duracién das aprendizaxes é distinta
segundo as diferentes cidades e oficios. En Parfs, o perfodo
requirido na meirande parte dos oficios é de cinco anos, pero en
moitos unha persoa ten que servir cinco anos mdis como xorna-
leiro antes de cualificarse para exercer como mestre. Durante
este tdltimo perfodo chdmaselle companeiro do mestre, e o
periodo chdmase a compaiia.

11. Non hai unha lei xeral que regule universalmente a
duraciéon das aprendizaxes en Escocia, senén que o periodo
é distinto segundo os diferentes gremios. Onde é longo, pode
redimirse parte pagando unha pequena taxa, e na maioria das
cidades tamén abonda o pago dunha taxa moi pequena para
mercar a liberdade de calquera gremio. Os teceldns de lifio e
pano de cédnabo, as principais manufacturas do pafs, xunto cos
demais artesdans subordinados aos mesmos, como os fabricantes
de rodas, bobinas, etc. poden exercer os seus oficios en calquera
cidade gremial sen pagar taxa algunha; e todas as persoas tefien
liberdade para vender carne calquera dia hdbil da semana. Tres
anos é un perfodo de aprendizaxe normal en Escocia, mesmo
nalgins oficios moi delicados, e non cofiezo outro pais europeo
onde as leis gremiais sexan, en xeral, tan pouco opresivas.

12. A propiedade madis sagrada e inviolable dunha persoa
é o seu propio traballo, o fundamento orixinal das demais. O
patrimonio dunha persoa pobre é a forza e destreza das stas
mans, e impedirlle empregalas como considere oportuno, sen
prexudicar ao seu vecifo, é unha clara violacién da méis sagrada
das propiedades, asi como unha intromisién manifesta na xusta
liberdade tanto do traballador como dos que poderian estar dis-
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postos a empregalo. Asf como impide a un traballar no que con-
sidere oportuno, impide aos outros empregar a quen consideren
oportuno. Certamente, pode confiarse 4 discrecién dos patréns
decidir se poden empregar a unha persoa, xa que afecta moito
ao seu interese. A finxida preocupacién do lexislador en impedir
que empreguen a unha persoa inadecuada é tan impertinente
como opresiva.

13. A institucién das aprendizaxes longas non pode garantir
que non se pofian 4 venda artigos de calidade insuficiente. Cando
isto sucede débese xeralmente ao fraude, non 4 incapacidade, e
nin a mdis longa das aprendizaxes pode dar garantia contra o
fraude. Precisanse normas moi distintas para prever este abuso.
A marca esterlina sobre as pranchas metélicas e os selos sobre
os panos de lifio e la dan moita méis seguridade ao comprador
que calquera estatuto de aprendizaxe. O comprador xeralmente
examina estas marcas, pero nunca considera que pague a pena
inquirir se o traballador serviu sete anos de aprendizaxe.

14. A institucién das aprendizaxes longas non tende a formar
xente nova laboriosa. Un xornaleiro que traballa a obra feita pro-
bablemente serd laborioso, porque consegue un beneficio cada
vez que exerce a sda actividade. Un aprendiz é probable que
estea ocioso, e case sempre o estd, porque non ten un interese
directo en non selo. Nas ocupaciéns inferiores, a recompensa
do traballo é o seu tinico atractivo. Os que antes estean en con-
diciéns de gozar destes atractivos serdn probablemente os que
desenvolverdn antes o gusto polos mesmos e adquirirdn o habito
da laboriosidade. Se un rapaz non obtén beneficios do seu traba-
llo durante moito tempo desenvolverd unha aversién ao mesmo.
Os rapaces dos asilos ptblicos que se colocan como aprendices
adoitan comprometerse por mdis anos dos habituais, e convér-
tense xeralmente en moi preguiceiros e indtiles.

15. As aprendizaxes eran totalmente descoiecidas para os
antigos. Os deberes reciprocos do mestre e o aprendiz consti-
tien unha parte considerable dos cédigos modernos, pero a lei
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romana non di unha palabra deste asunto. Non cofiezo palabra
grega ou latina (creo que poderia aventurarme a afirmar que non
hai ningunha) que exprese a idea que hoxe asociamos 4 palabra
aprendiz: un servente vencellado a traballar durante anos nun
oficio determinado para o beneficio dun mestre, baixo a condi-
cién de que o mestre lle ensine o oficio.

16. As aprendizaxes longas son totalmente innecesarias. As
artes como a do reloxeiro, que son moi superiores aos oficios, non
contefien segredos que precisen dun longo curso de instrucion.
Abofé, a invencién de maquinas tan fermosas e mesmo dalgtins
dos instrumentos empregados en fabricalas tivo que ser, sen
dubida, produto dunha fonda e longa reflexién, e pode conside-
rarse xustamente un dos esforzos mdis afortunados do enxefio
humano. Pero unha vez inventadas e ben comprendidas, expli-
carlle a un rapaz da forma m4is completa como aplicar os ins-
trumentos e construir as maquinas non precisa mdis que unhas
poucas semanas e pode que basten uns poucos dfas, o que cer-
tamente sucede nos oficios mecdnicos. Abofé, a destreza manual
non pode adquirirse sen moita préctica e experiencia, mesmo
nos oficios mdis simples. Pero un rapaz practicaria con moita
mdis dilixencia e atencién se traballase dende o comezo como
un xornaleiro, cobrando en proporcién ao pouco traballo que rea-
lizase, e pagando polas materias primas que ds veces estragase
por torpeza e inexperiencia. Deste xeito, a stia educacién seria
xeralmente mdis efectiva, e sempre menos aburrida e cara. En
realidade, o mestre perderfa os salarios do aprendiz, que agora
aforra durante sete anos completos, e pode que o aprendiz tamén
saia perdendo en tltimo termo, pois nun oficio que se aprendese
tan facilmente terfa mdis competidores e os seus salarios, cando
se convertese nun traballador corrente, serfan moito mais baixos
que os actuais. Este mesmo aumento na competencia reducirfa os
beneficios dos mestres e os salarios dos traballadores. Os oficios,
artes e mesteres perderian, pero o publico gafiaria, pois o traba-
llo de todos os artesédns chegaria ao mercado moito mdis barato.
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17. Todos os gremios e a meirande parte das leis gremiais
establecéronse para evitar a reducién dos prezos e, en conse-
cuencia, dos salarios e os beneficios, restrinxido a libre com-
petencia que sen dibida ocasionaria esta reducién. Nos tempos
antigos, en moitas partes de Europa non se requiria outra auto-
ridade para instituir un gremio que a do concello da cidade.
Abofé, en Inglaterra precisdbase tamén un foro do rei, pero esta
prerrogativa da coroa destindbase mdis a recadar difieiro dos
stibditos que a defender a liberdade comtin fronte a monopo-
lios tan opresivos. En xeral, outorgdbase o foro sen problemas
pagando unha taxa ao rei, e cando unha clase de artesdns ou
comerciantes cria conveniente actuar como un gremio sen un
foro, estes chamados gremios espurios non sempre perdian os
seus dereitos, senén que se lles obrigaba a pagar unha taxa anual
ao rei polo permiso para exercer os seus usurpados privilexios.'
Ao concello da cidade gremial, do que eran partes ou membros,
e non ao rei, correspondialle a inspeccién directa dos gremios
establecidos na mesma e dos estatutos que promulgaban para o
seu propio goberno, asi como a imposicién de sanciéns.

18. O goberno do concello das cidades estaba totalmente en
mans dos comerciantes e artesdns, e cada unha destas clases
tifia interese manifesto en evitar ateigar o mercado, como din
eles, coa sia propia actividade particular, o que na realidade
significaba mantelo sempre desabastecido. Cada clase devecia
por establecer normas para este propésito e estaba disposta a
consentir que as demais tamén as establecesen con tal de que
llo permitisen. Abofé, a consecuencia destas normas cada clase
viase obrigada a mercar mdis caros dentro da cidade os bens que
precisaba. Pero en compensaciéon podian vender os seus igual-
mente caros, de xeito que, como adoita dicirse, unha man lava
4 outra, e nos tratos entre as distintas clases dentro da cidade
ningunha perdia con estas normas. Pero todas safan gafiando

T Véxase Madox, Firma Burgi, p.26 et ss.
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moito nos seus tratos co campo, nos que consiste o comercio que
sostén e enriquece ds cidades.

19. Unha cidade obtén do campo a sda mantenza e as mate-
rias primas para a sta actividade. Paga por elas principalmente
de dias maneiras: devolvendo ao campo unha parte das materias
primas elaboradas e manufacturadas, co seu prezo aumentado
nos salarios dos traballadores e os beneficios dos seus mestres
e patréns directos; e enviando unha parte dos produtos tanto
primarios como manufacturados que a propia cidade importa
doutros paises ou de partes distantes do mesmo pais. O seu prezo
orixinal tamén aumenta nos salarios dos transportistas ou mari-
fieiros e os beneficios dos comerciantes que os empregan. A van-
taxe que a cidade obtén das manufacturas consiste no que gafia
no primeiro dos dous ramos, e a vantaxe do seu comercio interior
e exterior no que gafia no segundo. Os salarios dos traballadores
e os beneficios dos patréns constitden o total do que gana en
ambos. Asi, calquera norma que tenda a aumentar os salarios
e beneficios tende a permitir que a cidade merque o produto de
mdis cantidade de traballo do campo con menos cantidade do
seu propio traballo. Estas normas dan unha vantaxe aos comer-
ciantes e artesdns da cidade sobre os terratenentes, agricultores
e traballadores do campo e racha coa igualdade natural no
comercio entre eles. O produto anual do traballo da sociedade
dividese entre estes dous grupos de persoas, e grazas a estas
normas os habitantes da cidade reciben unha parte méis grande,
e os do campo unha m4is pequena, da que lles corresponderfa.

20. O prezo real que a cidade paga polas provisiéns e materias
primas que importa anualmente é a cantidade de manufacturas
e outros bens que exporta anualmente. Canto mdis caros vende
estes tltimos, mdis barato merca os primeiros. A actividade da
cidade resulta mdis vantaxosa e a do campo menos.

21. Sen entrar en cdlculos sofisticados, unha observacién moi
simple e evidente demostra como en toda Europa as actividades
das cidades son mdis vantaxosas que as do campo. En calquera
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pafs europeo atopamos polo menos cen persoas que adquiriron
grandes fortunas partindo de pequenos comezos no comercio e
nas manufacturas, actividades propias das cidades, por cada
unha que a conseguiu cos produtos primarios da mellora e o
cultivo da terra, a actividade propia do campo. Polo tanto, a acti-
vidade estd mellor recompensada e os salarios e os beneficios
son evidentemente méis elevados nun caso que no outro. Como o
capital e o traballo buscan o emprego mdis vantaxoso, acoden na
medida do posible 4 cidade e abandonan o campo.

22. Os habitantes dunha cidade, ao estar reunidos nun mesmo
lugar, poden asociarse facilmente. Por iso, ata os oficios mais
insignificantes realizados nas cidades formaron gremios, e o
espirito gremial, a envexa dos forasteiros e a aversién a coller
aprendices ou a comunicar os segredos do seu oficio prevalecen
mesmo nos que nunca o fixeron. Acotio evitan mediante asocia-
ciéns e acordos voluntarios a libre competencia que non poidan
prohibir con estatutos. Os oficios que empregan poucos traballa-
dores son os que mais facilmente chegan a estes acordos. Abonda
talvez media ducia de cardadores de la para empregar un millar
de fiandeiras e teceldns. Acordando non coller aprendices, non
s6 poden acaparar o emprego, senén que reducen toda a manu-
factura a unha especie de escravitude, elevando o prezo do seu
traballo moi por enriba do que corresponde 4 sta natureza.

23. Os habitantes do campo, espallados en lugares distantes,
non poden asociarse facilmente. Non s6 nunca formaron gremios,
senén que nunca prevaleceu entre eles o espirito gremial, nin
consideraron precisa aprendizaxe algunha para cualificarse na
labranza, o gran oficio do campo. Porén, despois das chamadas
belas artes e as profesiéns liberais, non hai oficio que requira tal
variedade de cofiecemento e experiencia. Os innumerables volu-
mes sobre a labranza escritos en todas as linguas amosan que
nunca se considerou unha cuestién facil de comprender entre as
naciéns mdis sabias e cultas. Intentaremos inutilmente reunir a
partir destes volumes o cofiecemento das variadas e complicadas
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operaciéns da labranza que poste calquera agricultor, por moi
despectivamente que pretendan tratalo os seus moi desprezables
autores. Polo contrario, non hai oficio mecdnico no que un pan-
fleto de moi poucas pédxinas non explique completa e claramente
as sias operacibns, xa que é posible explicalas con palabras e
ilustralas con debuxos. De feito, a historia das artes recente-
mente publicada pola Academia das Ciencias francesa explica
varios oficios deste xeito. Ademais, ao variar a direccién das
operacions con cada cambio de clima e moitos outros accidentes,
a labranza precisa moito mdis xuizo e discrecién que os oficios
nos (ue as operacions son sempre, ou case sempre, as mesmas.

24. Non s6 o arte do agricultor, a direccién xeral das opera-
ciéns de labranza, senén moitas labores inferiores do traballo no
campo requiren moita mais pericia e experiencia que a maioria
dos oficios mecdnicos. A persoa que traballa o latén e o ferro,
traballa con instrumentos e sobre materias primas sempre do
mesmo, ou case o mesmo, tempero. Pero a que ara a terra cunha
xugada de cabalos ou bois, traballa con instrumentos de satde,
forza e tempero moi variables segundo as ocasiéns. A condicion
das materias primas que traballa é tan variable como a dos
instrumentos, e ambos requiren administrarse con moito xuizo e
discrecion, que poucas veces lle faltan ao labrador, ainda que se
lle considere xeralmente como modelo de estupidez e ignorancia.
Abofé, o labrador estd menos afeito ds relaciéns sociais que o
mecdnico que vive na cidade, e a sta voz e linguaxe son mdis
rudos e dificiles de comprender para os que non estdn afeitos 4s
mesmas. Porén, o seu entendemento, afeito a considerar unha
gran variedade de obxectos, é xeralmente moi superior ao do
mecdnico ocupado da mafid 4 noite en realizar unha ou dias ope-
raciéns moi sinxelas. As clases inferiores do pobo son realmente
superiores no campo que na cidade, como ben sabe calquera que
converse moito con elas por negocios ou curiosidade. Asi, disque
na China e no Hindustén, tanto o rango como os salarios dos tra-
balladores do campo son superiores aos da maioria dos artesdns
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e obreiros. Probablemente sucederfa asi en todas partes se non o
impedisen as leis gremiais e o espirito corporativo.

25. A superioridade que goza a actividade das cidades sobre a
do campo en toda Europa non se debe s6 aos gremios e as leis gre-
miais, senén que se asenta en moitas outras normas. Os elevados
aranceis sobre as manufacturas estranxeiras e os bens importa-
dos por comerciantes estranxeiros serven ao mesmo propésito. As
leis gremiais permiten aos habitantes das cidades elevar os seus
prezos sen medo a que a libre competencia dos seus concidaddns
venda mdis barato. Estas outras normas protéxenlles igualmente
da competencia dos estranxeiros, ocasionando un aumento nos
prezos que pagan en dltimo termo os terratenentes, agricultores
e traballadores do campo, que raramente se opofien 4 creacién
destes monopolios. Non tefien inclinacién nin aptitude para
asoclarse, e o clamor e sofismas dos comerciantes e fabricantes
convéncenos facilmente de que o interese particular dunha parte
subordinada da sociedade € o interese xeral do conxunto.

26. En Gran Bretafia, a superioridade da actividade das
cidades sobre a do campo era mdis grande antigamente que
na actualidade. Os salarios no campo achéganse mdis aos das
manufacturas, e os beneficios do capital empregado na agricul-
tura aos do empregado no comercio e as manufacturas, do que
disque se achegaban no século pasado ou ao comezo do actual.
Este cambio pode considerarse como a consecuencia, ainda que
moi serodia, do extraordinario impulso dado 4 actividade das
cidades. O capital acumulado nas mesmas faise tan grande que
non pode seguir empregdndose cos mesmos beneficios na clase
de actividade caracteristica das cidades. Esta ten limites como
calquera outra, e 0 aumento do capital, ao aumentar a competen-
cia, reduce os beneficios, expulsando capital cara o campo, onde
crea unha nova demanda para o traballo no campo e asf eleva os
seus salarios. Polo tanto espéllase, se pode dicirse asi, pola face
da terra, e ao empregarse na agricultura restitiese en parte ao
campo. Intentarei amosar mdis adiante que en toda Europa as
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melloras mdis importantes no campo debéronse a estes desbor-
damentos do capital acumulado orixinariamente nas cidades e,
ao mesmo tempo, que ainda que algins paises conseguiron asi
unha riqueza considerable, é un camifio lento, incerto, propenso
a ser perturbado e interrompido por innumerables accidentes e
contrario en todos os sentidos 4 orde da natureza e a razén. Nos
libros terceiro e cuarto desta investigacion intentarei explicar tan
completa e claramente como poida os intereses, prexuizos, leis e
costumes que o provocaron.

27. E raro que os membros dun mesmo oficio se retinan sen
que a conversa remate nunha conspiraciéon contra o publico ou
nalgunha mana para elevar os prezos, mesmo cando a reunién é
para divertirse e entreterse. Abofé, é imposible que ningunha lei
efectiva ou compatible coa liberdade e a xustiza poida impedir
estas reuniéns. Pero ainda que a lei non poida impedir que os
membros dun mesmo oficio se retinan, non deberfa de facilitar
estas asembleas, e moito menos facelas necesarias.

28. Unha norma que obriga aos que exercen un mesmo oficio
nunha cidade a inscribir os seus nomes e domicilios nun rexis-
tro publico facilita estas asembleas, pois conecta a persoas que
doutro xeito poderian non cofiecerse e proporciona a cada unha
os enderezos onde atopar 4s demais.

29. Unha norma que permita aos que exercen un mesmo
oficio impofierse unha contribucién para soster aos seus pobres,
doentes, vitdvas e orfos converte en necesarias estas asembleas
ao proporcionarlles un interese comin que administrar.

30. Un gremio non s6 as converte en necesarias, senén que
fai que as decisiéns da maioria sexan vinculantes para todos.
Nun oficio libre non se pode establecer un acordo efectivo se
non é co consentimento undnime de cada un dos que o exercen,
e este acordo mantense mentres ningtin deles cambie de opinién.
Nun gremio, a maiorfa pode promulgar un estatuto con sanciéns
axeitadas que restrinxan a competencia de xeito mdis efectivo e
permanente que calquera acordo voluntario.

A'RIQUEZA DAS NACIONS



31. A pretensién de que os gremios son necesarios para o
mellor goberno dun oficio non ten ningtin fundamento. A disci-
plina real e efectiva que se exerce sobre un traballador non é a
do gremio, senén a dos clientes. E 0 medo a perder o emprego o
que limita os fraudes e corrixe a neglixencia. Un gremio exclu-
sivo debilita a forza desta disciplina, pois nestas circunstancias
un grupo determinado de traballadores ten que empregarse sexa
cal sexa o seu comportamento. Por iso en moitas cidades gre-
miais non se atopan traballadores aceptables nin nos oficios méis
necesarios. Cando se quere un traballo aceptablemente rematado
hai que encargalo nos suburbios, onde os traballadores, ao non
ter privilexios exclusivos, s6 dependen da sia calidade, e intro-
ducilo despois de contrabando na cidade como mellor se poida.

32. E asf como a politica europea ocasiona unha desigualdade
moi importante no conxunto das vantaxes e desvantaxes dos
diversos empregos do traballo e o capital, restrinxindo a compe-
tencia nalgins dos mesmos.

33. En segundo lugar, a politica europea, ao aumentar a
competencia nalgunhas ocupaciéns, ocasiona outra desigualdade
de sentido oposto no conxunto das vantaxes e desvantaxes dos
distintos empregos do traballo e o capital.

34. Considerdbase tan importante educar a un nimero sufi-
ciente de mozos en determinadas profesiéns que o estado e a
compaixén dos doantes privados estableceron para este propésito
moitas pensions, bolsas de estudos, exhibiciéns, legados, etc.,
atraendo moita xente a estes oficios. Creo que asf se paga a edu-
cacién da meirande parte dos eclesidsticos nos paises cristidns,
onde moi poucos se educan ds sdas propias expensas. A sda
longa, aburrida e cara educacién non sempre lles recompensa
adecuadamente, pois a igrexa estd ateigada de xente disposta
a aceptar unha recompensa inferior 4 correspondente coa sda
educacién con tal de empregarse. Asi, a competencia dos pobres
elimina a recompensa dos ricos. Sen dibida, serfa indecente
comparar tanto a un cura como a un capeldn cun xornaleiro dun
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oficio calquera. Porén, a paga dun cura ou capeldn pode consi-
derarse como da mesma natureza que os salarios dun xornaleiro,
xa que aos tres pagaselles polo seu traballo consonte o contrato
subscrito cos seus respectivos superiores. A paga habitual dun
coadxutor ou pérroco estipendiario inglés era de cinco marcos
até a metade do século catorce, segundo atopamos estipulado
nos decretos de varios concilios nacionais, contendo case tanta
prata como dez libras da nosa moeda actual. No mesmo periodo,
declarouse que a paga dun mestre canteiro fose de catro peni-
ques por dia, contendo a mesma cantidade de prata que un xilin
da nosa moeda actual, e a dun canteiro xornaleiro, de tres peni-
ques por dia, iguais a nove peniques da nosa moeda actual.? Asf,
os salarios de ambos, supofiendo que estivesen constantemente
empregados, eran moi superiores aos do cura. Os salarios do
mestre canteiro, supofiendo que estivese sen emprego un terzo do
ano, serfan equivalentes aos do cura. Polo 12° decreto da raifia
Ana, capitulo 12, declédrase: Que onde por falla da mantenza e
esttmulo precisos aos coadxutores, as coadxutorias non estean
debidamente atendidas, se autorice ao bispo a designar, por
escrito da stia man e selo, un estipendio ou asignacion sufictente
e segura que non exceda de cincuenta e non sexa menos de vinte
libras por ano. Corenta libras por ano considérase na actualidade
unha moi boa paga para un cura, e a pesar desta lei parlamenta-
ria, hai moitas parroquias de menos de vinte libras por ano. Hai
zapateiros a xornal en Londres que gafian corenta libras por ano,
e case ningtn traballador laborioso nesta metrépole gafia menos
de vinte. Abofé, esta cantidade non supera o que gafian nor-
malmente os traballadores en moitas parroquias do campo, pois
cando a lei intentou regular os salarios dos traballadores sempre
foi m4is para reducilos que para elevalos. Pero a lei intentou en
moitas ocasiéns elevar os salarios dos coadxutores e obrigar aos
pérrocos, pola dignidade da Igrexa, a darlles mdis que a misera-

2 Véxase o Estatuto dos Traballadores, 25° de Eduardo .
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ble mantenza que estaban dispostos a aceptar. En ambos casos
a lei foi igualmente ineficaz, e nunca puido elevar os salarios
dos coadxutores nin reducir os dos traballadores como preten-
dia, pois nunca puido impedir, nin que uns estivesen dispostos
a aceptar menos da asignacién legal debido 4 indixencia da sia
situacién e 4 multitude de competidores, nin que outros recibisen
mdis da asignacién legal debido 4 competencia oposta dos que
esperaban obter beneficio ou pracer ao empregalos.

35. Os grandes beneficios e outras dignidades eclesidsticas
mantefien a honra da Igrexa a pesar das miseras circunstancias
dalgins dos seus membros inferiores. O respecto concedido 4
profesién tamén lles compensa da miseria da stia recompensa
pecuniaria. En realidade, en Inglaterra e mais nos paises caté-
licos romanos, a loterfa da Igrexa é mdis vantaxosa do preciso.
O exemplo das igrexas de Escocia, Xenebra e outras igrexas
protestantes, amosa que, nunha profesién tan loable e na que
a educacién é tan accesible, as esperanzas de beneficios moito
mdis moderados abondan para atraer un ndmero suficiente de
homes cultos, decentes e respectables ds ordes sagradas.

36. Se nas profesiéns que non gozan de beneficios, como
o dereito e a medicina, se educase unha proporcién igual de
persoas a expensas do estado, a competencia axifia serfa tan
grande que reducirfa moito a sta recompensa monetaria. En
tales circunstancias, poderia non pagarlle a pena a ninguén
educar ao seu fillo en calquera destas profesions 4s sdas propias
expensas. Quedarfan totalmente abandonadas aos educados pola
beneficencia piiblica, que polo seu niimero e necesidades confor-
marfanse en xeral cunha recompensa moi miserable, degradando
totalmente as hoxe respectables profesions de avogado e médico.

37. A pobre caste de individuos chamados habitualmente
letrados estd case na mesma situacién na que estarian os avo-
gados e os médicos no suposto anterior. En toda Europa, a
meirande parte deles educdronse para a Igrexa, pero impediron-
selles tomar as sagradas ordes por distintos motivos. Polo tanto,
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educdronse xeralmente ds expensas ptblicas, e son tantos en
todas partes como para reducir o prezo do seu traballo a unha
recompensa moi ruin.

38. Antes da invencién da arte da impresion, a tinica ocu-
pacién na que un letrado poderia utilizar o seu talento era a
de profesor publico ou privado, ou sexa, comunicando a outros
o cofiecemento curioso e ttil que el mesmo adquiriu. E esta é
seguramente unha ocupaciéon mdis honrosa, util e mesmo xeral-
mente lucrativa que a de escribir para un editor, 4 que deu lugar
a arte da impresién. O tempo e estudo, o caricter, cofiecemento
e aplicacién precisos para cualificar a un eminente profesor de
ciencias son polo menos iguais aos que precisan os mellores
avogados e médicos. Pero a recompensa habitual do profesor
eminente non estd proporcionada 4 do avogado ou o médico,
porque o seu oficio estd ateigado de persoas indixentes educadas
ds expensas publicas, mentres os outros dous cargan con moi
poucas que non se educasen ds sias propias expensas. Porén,
a recompensa habitual dos profesores piblicos e privados, por
pequena que pareza, serfa sen dibida ainda menor se non des-
aparecese do mercado a competencia dos letrados, mesmo dos
mdis indixentes que escriben para gafiar o pan. Antes da inven-
cién do arte da impresion, estudante e mendigo eran termos case
sinénimos, e os reitores das universidades a miido concedian
permisos para mendigar aos estudantes.

39. Nos tempos antigos, antes de que se establecesen axudas
para a educacién das persoas indixentes nas profesiéns cultas,
as recompensas dos profesores eminentes eran moito mdis consi-
derables. Isécrates, no seu chamado discurso contra os sofistas,
recrimina a inconsistencia dos profesores da sta propia época.
Fan as promesas mdis magnificas aos seus estudantes, di, e ensi-
nanlles a ser sabios, felices e xustos, e en troco por tan importante
servizo estipulan a misera retribucion de catro ou cinco minas.
Abofé, os que ensinan a sabedoria, continta, deberian ser eles
mesmos sabios, pero se alguén vendese este ben a este prezo, seria
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declarado culpable da mdis evidente tolarta. Sen dibida non
pretendia esaxerar a recompensa, e podemos estar certos que
non era menor da que describe. Catro minas eran iguais a trece
libras, seis xilins e oito peniques, cinco minas a dezaseis libras,
trece xilins e catro peniques. Por iso, a paga habitual dos méis
eminentes profesores de Atenas non debia ser inferior 4 mais
elevada das dias sumas. O mesmo Isécrates esixia dez minas, ou
trinta e tres libras, seis xilins e oito peniques, a cada estudante.
Cando ensinou en Atenas, disque tifia un cento. Entendo que
este era o nimero dos estudantes que ensinaba a un tempo, ou
dos que asistian ao que poderiamos chamar un curso, un nimero
que non semella extraordinario para un profesor tan famoso,
que ensinaba o que entén era a ciencia mdis 4 moda de todas,
a retérica. En consecuencia, tifia que gafiar por cada curso mil
minas, ou tres mil trescentas trinta e tres libras, seis xilins e oito
peniques. Tamén Plutarco afirma noutro lugar que mil minas era
o seu didactron, ou prezo habitual das sdas ensinanzas. Naquel
tempo moitos outros profesores eminentes adquiriron grandes
fortunas. Gorgias regalou ao templo de Delfos a sia propia esta-
tua en ouro, ainda que supofio que non era de tamafio natural.
Platén describiu a stia maneira de vivir como espléndida, mesmo
ostentosa, asf como a de Hipias e Protdgoras, outros dous profe-
sores eminentes. Disque o mesmo Platén vivia con moita mag-
nificencia. Aristételes, despois de ter sido titor de Alexandre,
e ser recompensado moi magnanimamente tanto por este como
polo seu pai Filipo, achou que pagaba a pena, a pesar de todo,
retornar a Atenas para continuar ensinando na sta escola. Os
profesores das ciencias eran menos comins entén do que foron
en épocas posteriores, cando a competencia reduciu tanto o prezo
do seu traballo como a admiracién polas sdas persoas. Con todo,
0s mdis eminentes sempre gozaron dunha consideracién moi
superior 4 de calquera profesién actual semellante. Os atenien-
ses enviaron a Roma a Carnéades o académico e a Diéxenes o
estoico nunha solemne embaixada e, ainda que a sda cidade xa
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declinaba da sda prosperidade anterior, era ainda unha repd-
blica independente e importante. Ademais, Carnéades era babi-
lonio de nacemento, e posto que nunca houbo xente mdis remisa
a admitir estranxeiros nos cargos publicos que os atenienses, a
consideracién que lle tifian debeu ser moi grande.

40. En conxunto, esta desigualdade é m4is vantaxosa que
prexudicial para o publico. Pode degradar a profesién de mestre
ptblico, pero a barateza da educacién é certamente unha van-
taxe mdis grande que compensa amplamente esta insignificante
inconveniencia. Ademais, o publico poderia conseguir ainda
mdis vantaxes se a constituciéon das escolas e colexios onde se
realiza a educacién fose mdis razoable do que é actualmente na
meirande parte de Europa.

41. En terceiro lugar, a politica europea, empecendo a libre
circulacién do traballo e do capital, tanto dunha ocupacién a
outra como dun lugar a outro, ocasiona nalgins casos desigual-
dades moi inconvenientes no conxunto das vantaxes e desvanta-
xes dos empregos.

42. O estatuto de aprendizaxe empece a libre circulacién do
traballo dunha ocupacién a outra, incluso no mesmo lugar. Os
privilexios exclusivos dos gremios empécena dun lugar a outro,
incluso na mesma ocupacion.

43. Acontece con frecuencia que mentres se pagan salarios
elevados aos traballadores dunha clase de manufactura, os
que traballan noutra distinta estdn obrigados a conformarse
coa simple mantenza. A primeira estd nun estado progresivo e,
polo tanto, ten unha demanda continua de novos traballadores,
mentres a outra estd nun estado decadente, e fai que a super-
abundancia de traballadores aumente continuamente. Estas
dias manufacturas poden estar na mesma cidade ou rexién sen
poder axudarse mutuamente. Nun caso impideo o estatuto de
aprendizaxe, e no outro impideno tanto este como un gremio
exclusivo. Porén, as operaciéns en moitas manufacturas son tan
semellantes que os traballadores poderfan facilmente cambiar os
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seus oficios uns cos outros se non fose por estas leis absurdas.
Por exemplo, as artes de tecer pano de lifio liso e seda lisa son
case as mesmas. A de tecer la lisa é algo distinta, pero a dife-
renza é tan insignificante que un teceldn de lifio ou un teceldn
de seda poderfan converterse en moi poucos dias nun traballa-
dor aceptable. Polo tanto, se calquera destas tres manufacturas
capitais declinase, os traballadores poderian acudir a calquera
das outras dias que estivese nunha situacién mdis préspera, e
nin se elevarian demasiado os salarios na manufactura préspera
nin se reducirian demasiado na decadente. Abofé, a manufactura
do lifio estd aberta para todo o mundo en Inglaterra grazas a un
estatuto especial, pero como non se cultiva moito lifio na mei-
rande parte do pafs, non pode proporcionar unha solucién xeral
aos traballadores doutras manufacturas decadentes. Onde esta
vixente o estatuto de aprendizaxe, a tnica solucién para estes
traballadores é acudir 4 caridade da parroquia ou traballar como
peéns, para o que os seus hdbitos cualificanos moito peor que
para calquera outra manufactura semellante 4 sia propia. Por iso
xeralmente escollen acudir 4 caridade da parroquia.

44. Todo o que empece a libre circulacién do traballo dun
emprego a outro, empece tamén a do capital, xa que a cantidade
de capital que pode empregarse nun ramo de negocio depende
moito do traballo que pode empregarse no mesmo. Con todo, as
leis gremiais empecen menos a libre circulacién do capital dun
lugar a outro que a do traballo. En todas partes é mais doado
para un comerciante rico acadar o privilexio de comerciar nunha
cidade gremial que para un artesan pobre acadar o de traballar
na mesma.

45. Creo que os atrancos que as leis gremiais impofien &
libre circulacién do traballo son comins en toda Europa. Os que
pofien as leis de pobres son, ata onde chega o meu cofiecemento,
especificos de Inglaterra. Consisten nas dificultades que atopan
os pobres para residir, ou mesmo para poder exercer a sda activi-
dade, nunha parroquia distinta daquela 4 que pertencen. As leis
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gremiais s6 empecen a libre circulacién do traballo dos artesdns
e operarios. A dificultade de conseguir a residencia empece
mesmo a dos pedns. Pode pagar a pena dar conta da orixe, pro-
greso e estado actual desta inconveniencia, a mdis importante de
todas na politica inglesa.

46. Cando a destrucién dos mosteiros privou aos pobres da
caridade das casas relixiosas e despois dalgiins intentos inefi-
caces para socorrelos, promulgouse polo decreto 43° da raifia
Isabel, capitulo 2, que cada parroquia estaba obrigada a socorrer
aos seus pobres, e que deberfa nomear anualmente supervisores
dos pobres que recadasen, xunto cos sancristdns, as sumas nece-
sarias para este propésito mediante unha taxa parroquial.

47. Este decreto impuxo a todas as parroquias a obriga
indispensable de socorrer aos seus pobres. En consecuencia,
converteuse nunha cuestién moi importante determinar a quen
se consideraba pobre en cada parroquia. Esta cuestion, despois
dalgunhas variaciéns, determinouse finalmente polos decretos
13° e 14° de Carlos 1. Promulgouse que corenta dias de perma-
nencia ininterrompida darfan dereito a residir nunha parroquia,
pero que durante este perfodo serfa legal que dous xuices de paz,
a requirimento dos sancristdns ou dos supervisores dos pobres,
levasen a calquera novo habitante 4 ultima parroquia onde
residiu legalmente a menos que arrendase unha vivenda por
dez libras anuais, ou puidese dar unha garantia que os xuices
considerasen suficiente de non ser unha carga para a parroquia
onde se atopase.

48. Disque se cometeron fraudes a consecuencia deste
decreto. As veces os funcionarios da parroquia subornaban aos
seus pobres para que marchasen clandestinamente a outra e
obtivesen residencia ali manténdose ocultos por corenta dias,
descargando das stias obrigas 4 parroquia 4 que realmente per-
tencian. En consecuencia, promulgouse no 1° decreto de Xacobe
1l que os corenta dfas de permanencia ininterrompida necesa-
rios para conseguir a residencia deberfan contarse s6 dende o
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momento no que a persoa notificase por escrito o seu domicilio
e o nimero de membros da sda familia a un dos sancristdns ou
supervisores da parroquia onde vifiese a residir.

49. Pero os funcionarios das parroquias non sempre eran mais
honestos coa stia propia parroquia que coas outras, e ds veces
eran complices destas intrusiéns, recibindo a notificacién e non
actuando en consecuencia. Polo tanto, como se supofifa que as
persoas dunha parroquia tifian interese en evitar a carga destes
intrusos, promulgouse de novo no 3° decreto de Guillerme 111 que
os corenta dfas de permanencia deberfan contarse s6 dende a
publicacién da notificacién escrita un domingo na igrexa inme-
diatamente despois do oficio divino.

50. A fin e ao cabo, di o Dr. Burn, esta clase de residencia,
permanecendo corenta dias ininterrompidos despois da publica-
cton da notificacion escrita, conséguese poucas veces, e o desig-
nio dos decretos non € tanto obter residencia para as persoas que
entran clandestinamente nunha parroquia, como evitalo, xa que
notificar € forzar d parroquia a expulsalas. Pero se a situacion
dunha persoa fixese dubidosa a sia expulsion, a notificacion
obriga d parroquia a proporcionarlle unha residencia indiscuti-
ble, permitindo que continiie corenta dias, ou exercer o seu dereito
a expulsala.

51. Polo tanto, este decreto fixo case imposible que unha
persoa pobre puidese obter a residencia no xeito tradicional,
polos corenta dias de permanencia. Pero para que non parecese
que exclufa totalmente 4 xente dunha parroquia de establecerse
con seguridade noutra, nomeédbanse outras catro formas de obter
residencia sen entregar nin publicar notificacién algunha: pagar
as taxas parroquiais, ser elixido para un cargo parroquial anual
e exercelo durante un ano, servir unha aprendizaxe na parro-
quia, e ser contratado como servente na mesma durante un ano,
sen cambiar de ocupacién durante o mesmo.

52. Ninguén pode conseguir residencia mediante unha das
duas primeiras formas sen o consentimento piblico dos membros
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da parroquia, que coilecen demasiado ben as consecuencias de
adoptar a un descofiecido que non posie nada mdis que o seu
traballo para manterse.

53. Ningtin home casado pode obter residencia de ningunha
das ddas dltimas formas. Un aprendiz poucas veces estd casado,
e promulgouse expresamente que ningtin servente casado pode-
ria obter residencia sendo contratado durante un ano. O efecto
principal de introducir a residencia por servizo foi o de extinguir
practicamente o antigo costume de contratar por un ano. Este
era tan habitual en Inglaterra que mesmo na actualidade, de
non acordarse ningtin prazo determinado, a lei entende que un
servente contrdtase por un ano. Pero nin os patréns estdn sempre
dispostos a dar residencia aos seus serventes, nin os serventes
estdn sempre dispostos a que os contrate asi porque, como a
dltima residencia anula ds anteriores, poderian perder a residen-
cia orixinal nos seus lugares de nacemento, onde viven os seus
pais e parentes.

54. E evidente que ningtn traballador nin artesdn inde-
pendente, pode obter unha residencia nova por aprendizaxe ou
servizo. Asi, cando esta persoa leva a sta actividade a unha nova
parroquia, por saudable e laboriosa que sexa, pode ser expulsada
ao antollo de calquera sancristdn ou supervisor a menos que
arrende unha vivenda por dez libras anuais, cousa imposible para
quen non ten mais que o seu traballo do que vivir, ou poida dar
garantia, que dous xuices de paz consideren suficiente, de non
ser unha carga para a parroquia. Abofé, déixase totalmente 4 sia
discrecion a clase de garantia, pero non pode ser menos de trinta
libras, pois promulgouse que a compra de bens raices por valor
de menos de trinta libras non da dereito 4 residencia, por non ser
suficientes para non resultar unha carga para a parroquia. Esta
é unha garantia que case ninguén que viva do seu traballo pode
dar, e xeralmente esixense garantfas ainda m4s grandes.

55. Para restaurar ata certo punto a libre circulacién do tra-
ballo que estes decretos eliminaran case totalmente, recorreuse
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4 invencién dos certificados. Polos decretos 8° e 9° de Guillerme
111 promulgouse que se unha persoa presentase un certificado da
parroquia onde residise ultimamente, asinado polos sancristdns
e os supervisores dos pobres e autorizado por dous xuices de paz,
as demais parroquias estarfan obrigadas a recibilo e non poderia
expulsarse porque fose unha carga potencial para a parroquia,
senén s6 cando fose unha carga efectiva. Neste caso, a parroquia
que emitiu o certificado terfa que pagar os gastos tanto da sia
mantenza como da expulsion. Para darlle a méxima garantia 4
parroquia onde a persoa certificada fose a residir, o decreto esta-
blecia ademais que non obterfa residencia mais que alugando
unha vivenda por dez libras anuais ou servindo pola stia propia
conta nun cargo parroquial durante un ano completo e, en conse-
cuencia, non por notificacién, servizo, aprendizaxe nin pagando
taxas parroquiais. Promulgouse ademais, polo decreto 12° da
raffia Ana, estatuto I, capitulo 18, que nin os serventes nin os
aprendices dunha persoa certificada poderian obter residencia
na parroquia onde esta residise baixo certificado.

56. Podemos aprender das seguintes e asisadas observacions
do Dr. Burn ata que punto esta invencién restaurou a libre
circulacién do traballo que os decretos anteriores eliminaran
totalmente. E evidente, di el, que hai diversas boas razéns para
requirir certificados ds persoas que vefien a residir nun lugar, a
saber: que as persoas que permanecen grazas a eles non poden
conseguir residencia por aprendizaxe nin servizo, nin notificando,
nin pagando taxas parroquiats, que non poden domiciliar apren-
dices nin serventes, que de converterse nunha carga para a parro-
quia sdbese con certeza a onde expulsalos, e que se lle pagard d
parroquia pola expulsion e a siia mantenza durante este tempo, e
que se enferman e non poden expulsarse, a parroquia que esten-
deu o certificado debe mantelos. Ningunha destas cousas pode
conseguirse sen un certificado. Estas razons serdn valedoiras na
mesma medida para que as parroquias non outorguen certifica-
dos en circunstancias normais, pois é mdis que probable que se
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tefian que facer cargo de novo das persoas certificadas, e en peores
condicions que antes. A ensinanza moral desta observacién é que
os certificados deberian requirirse sempre pola parroquia onde
ven a residir unha persoa pobre, e concederse moi poucas veces
pola parroquia que se propén abandonar. Hai algo de crueldade
neste asunto dos certificados di o0 mesmo e moi intelixente autor
na sta «Historia das leis de pobres», ao darlle a un functonario
da parroquia o poder de, como se fose, encarcerar de por vida a
unha persoa, por incémodo que sexa para esta continuar no lugar
onde tiwo a desgraza de adquirir a chamada residencia, ou sexa
cal sexa a vantaxe que puidese conseguir vivindo noutra parte.

57. Ainda que un certificado non da testemufio de bo com-
portamento e non certifica nada méis que a pertenza da persoa
4 parroquia, fica totalmente a discrecién dos funcionarios outor-
galo ou denegalo. Di o Dr. Burn que nunha ocasién se propuxo
un requirimento para obrigar aos sancristins e supervisores a
asinar certificados, pero que o tribunal do rei rexeitou a mocién
considerdndoa féra de lugar.

58. A gran desigualdade no prezo do traballo que se atopa
habitualmente en lugares de Inglaterra non moi distantes entre
si débese probablemente aos atrancos que a lei de residencia
imp6n 4 persoa pobre que queira levar a sta actividade dunha
parroquia a outra sen un certificado. Abofé, ds veces acéptase
que resida sen certificado un home solteiro saudable e laborioso,
pero un home con muller e familia que intentase facelo serfa
seguramente expulsado na meirande parte das parroquias, igual
que se o home solteiro casase despois. Polo tanto, a escaseza
de man de obra nunha parroquia non sempre pode aliviarse
coa superabundancia doutra, como ocorre sempre en Escocia e
penso que nos demais paises onde non hai atrancos 4 residencia.
Nestes nunca atopamos as stibitas e inexplicables diferenzas nos
salarios de lugares vecifios que ds veces atopamos en Inglaterra,
ainda que os salarios poidan elevarse un pouco nos arredores
dunha gran cidade ou onde haxa unha demanda extraordina-
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ria de traballo, e reducirse gradualmente, conforme aumenta a
distancia a estes lugares, ata chegar 4 taxa media do pafs. En
Inglaterra é méis dificil para un pobre pasar a fronteira artificial
dunha parroquia que un brazo do mar ou unha cadea de altas
montafias, fronteiras naturais que ds veces separan moi clara-
mente as taxas de salarios noutros paises.

59. Expulsar da parroquia onde escolleu residir a unha per-
soa que non cometeu ningtin delito é unha violacién evidente da
liberdade e xustiza naturais. Con todo, o pobo inglés, tan celoso
da sta liberdade, pero que como o de moitos outros paises nunca
sabe ben en que consiste, soportou esta opresién por mdis dun
século sen buscarlle remedio. Ainda que os pensadores tamén se
laiaron da lei de residencia como un agravio publico, nunca foi
obxecto dun clamor popular xeral, como sucedeu coas garantias
xerais, sen dibida unha practica abusiva, pero que non ocasio-
nou ningtln asoballamento xeral. Aventirome a dicir que case
non hai un pobre de corenta anos de idade en Inglaterra que non
se sentise moi cruelmente asoballado nalgiin momento da sia
vida por esta pouco asisada lei de residencia.

60. Concluirei este longo capitulo observando que ainda que
antigamente era habitual fixar os salarios, primeiro mediante leis
xerais extensivas a todo o reino, e despois mediante disposiciéns
especificas dos xuices de paz en cada condado; ambas précticas
estdn hoxe totalmente en desuso. Pola experiencia de mdis de
catrocentos anos, di o Dr. Burn, parece tempo de deixar a un lado
os intentos de regular estritamente o que pola siia propia natureza
semella imposible restrinxir minuctosamente, pots se todas as per-
soas coa mesma clase de traballo recibisen salarios iguais, non
haberia emulacion e non quedaria espazo para a laboriosidade
ou o enxerio.

61. Con todo, ainda hai leis que intentan regular os salarios
en determinados oficios e lugares. Asi, o decreto 8° de Xurxo 11
prohibe, baixo fortes sanciéns, aos xastres de Londres e aos de
cinco millas da redonda pagar mdis de dous xilins e sete peni-
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ques e medio por dia, e aos seus traballadores aceptalos, agds
no caso dun loito xeral. Cando a lexislatura intenta regular as
diferenzas entre os patréns e os seus traballadores, consultan
sempre aos patréns. Polo tanto, a regulacién sempre é xusta e
equitativa cando é favorable aos traballadores, pero non cando é
favorable aos patréns. Asi, a lei que obriga aos patréns en varios
oficios a pagar en difeiro, e non en bens, aos seus traballadores,
é bastante xusta e equitativa. Non impén dificultades reais aos
patréns, s6 lles obriga a pagar en difieiro o valor que pretendian
pagar en bens pero que non sempre pagaban. Esta lei é favorable
aos traballadores, pero o decreto 8° de Xurxo 111 é favorable aos
patréns. Cando os patréns se asocian para reducir os salarios
dos traballadores normalmente entran en acordos ou compro-
misos privados de non pagar mdis dun certo salario baixo unha
determinada sancién. Se os traballadores entrasen nun acordo
oposto da mesma clase, non aceptando un certo salario baixo
unha sancién determinada, a lei castigariaos moi severamente.
Se a lei fose imparcial, tratarfa aos patréns do mesmo xeito, pero
o decreto 8° de Xurxo 111 impén por lei a mesma norma que ds
veces intentan establecer os patréns mediante acordos privados.
A queixa dos traballadores de que pon en pé de igualdade aos
traballadores mdis capaces e laboriosos cos non cualificados é
totalmente fundada.

62. Nos tempos antigos tamén era habitual intentar regular
os beneficios dos comerciantes e outros tratantes fixando o prezo
tanto das provisiéns como doutros bens. Ata onde chega o meu
cofiecemento, o prezo legal do pan é o tnico resto deste antigo
costume. Onde hai un gremio exclusivo pode ser conveniente
regular o prezo dos bens de primeira necesidade, pero onde
non o hai a competencia regilao moito mellor que calquera
lei. O método para fixar o prezo legal do pan establecido polo
decreto 31° de Xurxo 11 non puido aplicarse en Escocia debido a
un defecto na lei: a sta execucién dependia do secretariado do
mercado, que alf non existe. Este defecto non se remediou ata o

A'RTQUEZA DAS NACIONS



decreto 3° de Xurxo 111. A ausencia dun prezo legal non ocasionou
inconveniencias apreciables, e o establecemento dun, nos poucos
lugares onde xa sucedeu, non produciu vantaxes apreciables.
Porén, na meirande parte das cidades escocesas hai un gremio
de panadeiros que reclama privilexios exclusivos, ainda que
estes non se observen moi estritamente.

63. Como xa se observou, nin a riqueza ou pobreza da socie-
dade nin o seu estado progresivo, estancado ou decadente, afec-
tan moito 4 proporcién entre as distintas taxas tanto de salarios
como de beneficios nos diversos empregos do traballo. Estas alte-
raciéns no benestar ptblico, ainda que afectan 4s taxas xerais
tanto dos salarios como dos beneficios, tefien que afectalas por
igual en todas as ocupaciéns. En consecuencia, ten que manterse
a mesma proporcién entre elas, que estes cambios non poden
alterar, polo menos durante un periodo de tempo considerable.
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1. A renda, considerada como o prezo pagado polo uso da terra,
é o prezo mdis elevado que o rendeiro pode permitirse pagar nas
circunstancias nas que se atopa a terra. Ao estipular os termos
do arrendo, o terratenente intenta non deixarlle méis produto do
preciso para manter o capital co que fornece a semente, paga
o traballo e merca e mantén o gando e outros instrumentos de
labranza, xunto cos beneficios medios do capital agricola nos
seus arredores. Este é, evidentemente, o minimo co que pode
conformarse o rendeiro sen sair prexudicado, e o terratenente
poucas veces estard disposto a deixarlle mdis, senén que inten-
tard reservar todo o produto excedente ou, o que é 0o mesmo, o
seu prezo, para a renda, que serd a maxima que o rendeiro pode
permitirse pagar nas circunstancias nas que se atopa a terra.
Abofé, unhas veces o terratenente acepta menos, por xenerosi-
dade e mdis a miido por ignorancia, e outras, ainda que madis
raramente, a ignorancia do rendeiro faille comprometerse a pagar
madis, ou sexa, a conformarse con menos dos beneficios medios
do capital agricola nos arredores. Asi a todo, este prezo pode
considerarse como a renda natural da terra, ou sexa, a renda pola
que deberfa arrendarse a terra en circunstancias normais.

2. Poderia pensarse que a renda non é mdis que os beneficios
ou xuros razoables sobre o capital que gasta o terratenente para
a mellora da terra. Sen didbida, ds veces pode ser asi, pero case
sempre s6 en parte. O terratenente esixe unha renda mesmo
pola terra que non mellorou, e os supostos xuros ou beneficios
sobre os gastos nas melloras adoitan engadirse a esta renda ori-
xinal. Ademais, estas melloras non sempre se fan co capital do
terratenente, senén ds veces co do rendeiro. Porén, cando chega
o momento de renovar o arrendo, o terratenente adoita esixir o
mesmo aumento da renda que se todas se fixesen co seu capital.

3. As veces, o terratenente esixe unha renda por algo que é
totalmente imposible de mellorar. Por exemplo, as laminaridceas
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son unha especie de algas marifias que, ao queimalas, produ-
cen un sal alcalino, dtil para fabricar vidro e xabén, e para
outros propositos. Medran en distintas partes de Gran Bretana,
especialmente en Escocia, s6 sobre as rochas que a marea alta
somerxe e que o mar cubre dias veces ao dia. En consecuencia,
a actividade humana non aumenta a stda producién. Porén, o
dono dunha propiedade que linda cunha costa de laminaridceas
desta clase esixe unha renda pola mesma, igual que polos seus
campos de cerealis.

4. O mar nos arredores das illas Shetland é moi abundante
en peixe, que constitie unha gran parte da mantenza dos seus
habitantes. Pero para beneficiarse do produto do mar deben ter
unha vivenda na beiramar. A renda do terratenente non é pro-
porcional ao que o agricultor pode extraer da terra, senén ao que
pode extraer tanto da terra como do mar. Pdgase unha parte en
peixe, e esta rexién é un dos poucos exemplos nos que a renda
forma parte do prezo desta mercadoria.

5. Polo tanto, a renda, considerada como o prezo pagado polo
uso da terra, é un prezo de monopolio. Non é proporcional ao que
poida ter gastado o terratenente na mellora da terra, nin ao que
poida permitirse cobrar, senén ao que pode permitirse pagar o
agricultor.

6. O produto da terra s6 pode levarse ao mercado se o seu
prezo corrente é suficiente para repofier o capital empregado en
levalo ali, xunto cos beneficios correntes. Se é mdis elevado, o
excedente ird 4 renda, e se non o é, ainda que a mercadorfa poida
levarse ao mercado non proporcionara renda ao terratenente. Que
sexa madis elevado ou non depende da demanda.

7. A demanda dalgiins produtos da terra proporciona sempre
un prezo mais elevado do preciso para levalos ao mercado, e
a doutros pode proporcionalo ou non. Os primeiros tefien que
proporcionar sempre unha renda ao terratenente, e os segundos
unhas veces proporcionan renda e outras non, consonte a distin-
tas circunstancias.
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8. Polo tanto, debe observarse que a renda entra na compo-
sicién do prezo das mercadorias dun xeito distinto aos salarios
e os beneficios. Os salarios e beneficios elevados ou reducidos
son as causas dos prezos elevados ou reducidos; a renda elevada
ou reducida é o seu efecto. O prezo dunha mercadoria é elevado
ou reducido porque tefien que pagarse salarios e beneficios ele-
vados ou reducidos para levala ao mercado, pero é porque este
prezo é elevado ou reducido, moito, pouco ou non mdis do preciso
para pagar os salarios e beneficios, polo que proporciona unha
renda elevada ou reducida, ou ningunha en absoluto.

9. Este capitulo dividese en tres partes nas que se conside-
rardn especificamente os produtos da terra que sempre propor-
cionan renda, os que unhas veces proporcionan renda e outras
non, e as variacions no valor relativo dos dous tipos de produtos
primarios que se producen nas distintas etapas do progreso, un
respecto do outro e respecto das mercadorias manufacturadas.

Parte 1. Dos produtos da terra que sempre
proporcionan renda

1. Xa que os seres humanos se multiplican consonte os seus
medios de subsistencia como o resto dos animais, os alimentos
sempre tefien demanda. Sempre poden mercar traballo ou dispor
do mesmo e sempre se atopa alguén disposto a facer algo para
conseguilos. Abofé, debido aos elevados salarios que ds veces se
pagan, a cantidade de traballo que poden mercar non sempre é
igual & que poderian manter cunha administracion mdis econé-
mica, pero sempre é igual 4 que poden manter consonte a taxa
coa que se mantén esta clase de traballo nos arredores.

2. En xeral, a terra produce mdis alimentos dos precisos para
manter do xeito mdis xeneroso posible o traballo que os leva ao
mercado. Ademais, o excedente é sempre mdis que suficiente
para repoiler o capital que empregou este traballo xunto cos
seus beneficios. Polo tanto, sempre queda algo para a renda do
terratenente.
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3. Os paramos mdis desertos de Noruega e de Escocia produ-
cen pasto para o gando, que sempre ten leite e crias abondo para
proporcionar unha pequena renda ao terratenente, manter o tra-
ballo que o atende e pagar os beneficios correntes ao agricultor
ou ao propietario da manda ou rabafio. A renda aumenta en pro-
porcién 4 bondade do pasto, xa que non s6 a mesma extensién de
terreo mantén mdis cabezas de gando, senén que ao concentralas
nunha extensién méis reducida precisase menos traballo para
atendelas e recoller o seu produto. O terratenente gafia das didas
maneiras: tanto polo aumento do produto como pola diminucién
do traballo que ten que manter co mesmo.

4. A renda non sé6 varia coa fertilidade da terra, sexa cal sexa
o seu produto, senén coa sida situacion, sexa cal sexa a sta fer-
tilidade. A terra nos arredores dunha cidade proporciona mais
renda que outra igualmente fértil nunha parte distante do pafs.
Ainda que o traballo de cultivar unha pode non custar méis que
o de cultivar a outra, sempre custard mdis levar o produto da
terra mdis afastada ao mercado, polo que terd que manter mais
traballo e o excedente do que proceden tanto o beneficio do
agricultor como a renda do terratenente diminuird. Como xa se
amosou, nas partes remotas do pafs a taxa de beneficio é xeral-
mente mdis elevada que nos arredores dunha gran cidade, polo
que ao terratenente lle pertence unha parte mais pequena deste
reducido excedente.

5. As boas estradas, canles e rios navegables, ao diminuir os
gastos de transporte, igualan as partes remotas do pafs coas que
estdn nos arredores das cidades. Por iso son as melloras méis
importantes, xa que estimulan o cultivo das zonas remotas, que
sempre son as mdis extensas dun pais. Son vantaxosas para as
cidades, ao rachar co monopolio dos campos veciios, e mesmo
son vantaxosas para estes, pois ainda que introducen merca-
dorfas rivais no antigo mercado, abren moitos mercados novos
para o seu produto. Ademais, o monopolio é un gran inimigo
da boa administracién, que s6 pode estenderse grazas 4 com-
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petencia libre e universal que obriga a cada un a recorrer a ela
para defenderse. Hai menos de cincuenta anos que algtins dos
condados nos arredores de Londres presentaron unha mocién ao
Parlamento contra a extensién das estradas de peaxe nos conda-
dos mdis remotos. Aducian que estes, pola barateza do seu traba-
llo, poderian vender o pasto e o gran méis baratos no mercado de
Londres, e polo tanto reducirian as sias rendas e arruinarian os
seus cultivos. Porén, as stas rendas elevdronse e os seus cultivos
melloraron dende entén.

6. Un campo de cereais de fertilidade moderada produce
unha cantidade de alimento para o ser humano moito maéis
grande que os mellores pastos dunha mesma extensién. Ainda
que o seu cultivo precisa moito mdis traballo, o excedente que
queda despois de mantelo e repofier a semente é tamén moito
mdis grande. Polo tanto, se unha libra de carne non valese méis
que unha de pan, este excedente mdis grande teria mais valor e
constituiria un fondo mdis grande tanto para o beneficio do agri-
cultor como para a renda do terratenente. Semella que sucedeu
asf nos primitivos comezos da agricultura.

7. Os valores relativos destas ddas clases de alimentos, pan e
carne, son moi distintos nas diferentes etapas da agricultura. Nos
seus primitivos comezos, as terras virxes sen cultivar que ocu-
paban a meirande parte do pafs, estaban todas abandonadas ao
gando. Habfa mdis carne que pan e, en consecuencia, o pan era
o alimento polo que habfa m4is competencia e que por iso tifia o
prezo mdis elevado. Conta Ulloa que en Bos Aires, hai corenta ou
cincuenta anos, o prezo corrente dun boi, escollido dunha manda
de duascentas ou trescentas cabezas, era de catro reais, ou sexa,
vinte e un peniques e medio en esterlina. Non di nada do prezo
do pan, probablemente porque non atopou nada extraordinario
no mesmo. Di que un boi custaba pouco mdis que o traballo de
prendelo. Pero o cereal non pode cultivarse sen moito traballo,
e nun pafs que linda co rio da Prata, entén a estrada directa
dende Europa até as minas de prata do Potosi, o prezo monetario
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do traballo non podia ser moi baixo. Sucede o contrario cando o
cultivo se estende pola meirande parte do pais. Hai ent6n madis
pan que carne, a competencia cambia de rumbo, e o prezo da
carne elévase por enriba do prezo do pan.

8. Ademais, ao estenderse o cultivo, as terras virxes sen cul-
tivar resultan insuficientes para satisfacer a demanda de carne.
Unha gran parte das terras cultivadas ten que empregarse en
criar e cebar o gando. Polo tanto, o seu prezo ten que ser sufi-
ciente para pagar, non s6 o traballo preciso para atendelo, sen6n
a renda e o beneficio que o terratenente e o agricultor poderian
conseguir se empregasen a terra na labranza. O gando criado nos
péaramos mdis incultos véndese ao mesmo prezo, en proporcién ao
seu peso ou calidade, que o criado na terra mais mellorada, cando
se leva ao mesmo mercado. Os propietarios destes pdramos bene-
ficianse, e elevan a renda das stas terras en proporcién ao prezo
do seu gando. Non hai mdis dun século que en moitos lugares das
Terras Altas de Escocia a carne era tan barata ou méis que o pan
feito de avea. A Uni6n abriu o mercado inglés ao gando das Terras
Altas, e o seu prezo corrente na actualidade é case o triplo que a
principios de século, triplicdndose e cuadriplicdndose no mesmo
periodo as rendas de moitas propiedades nas Terras Altas. En
case toda Gran Bretafia, unha libra de peso da mellor carne vale
actualmente mdis de ddas libras de peso do mellor pan branco, e
nos anos de fartura vale ds veces tres ou catro libras.

9. E asf como, ao progresar as melloras, a renda e o beneficio
dos pastos sen cultivar pasan a determinarse polos dos cultiva-
dos, e estes 4 stia vez polos dos cereais. Os cereais son colleitas
anuais, mentres que os animais precisan medrar durante catro
ou cinco anos. En consecuencia, como un acre de terra producird
unha cantidade moito mdis pequena dunha clase de alimentos
que da outra, a menor cantidade terd que compensarse cun prezo
mdis elevado. De compensarse en exceso, converterianse madis
campos de cereais en pasto, e se non chegase a compensarse,
parte dos pastos volverfan a converterse en campos de cereais.
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10. Porén, a igualdade entre a renda e o beneficio do pasto
e dos cereais, da terra que produce alimento para o gando e da
que o produce para os seres humanos, ten lugar s6 na meirande
parte das terras cultivadas dun gran pais. En determinadas cir-
cunstancias locais sucede o contrario, e a renda e o beneficio do
pasto son moi superiores aos dos cereais.

11. Asi, a demanda de leite e de forraxe para os cabalos
contribie a middo, xunto co elevado prezo da carne, a elevar o
valor do pasto nos arredores dunha gran cidade por enriba do
que poderia chamarse a stia proporcién natural con prezo dos
cereais. E evidente que esta vantaxe local non pode estenderse
ds terras distantes.

12. As veces, as circunstancias particulares aumentaron
tanto a poboacién dalgins paises que o seu territorio non
chegaba para producir o pasto nin os cereais precisos para a
mantenza dos seus habitantes, como sucede nas terras arredor
dunha gran cidade. Por iso as suas terras empregdbanse princi-
palmente na producién de pasto, a mercadoria mais voluminosa
e dificil de transportar a gran distancia, e os cereais, o alimento
da maiorfa do pobo, importdbanse. Holanda esté nesta situacién
actualmente, e unha parte importante da antiga Italia estaba
na mesma durante a prosperidade dos romanos. Segundo conta
Cicerén, Catén o Vello dicfa que a cousa mdis beneficiosa na
administracién dunha explotacién agricola era a boa alimenta-
cién do gando, a segunda a alimentacién aceptable, a terceira a
alimentacién ruin, e clasificaba o cultivo co arado sé no cuarto
lugar. Abofé, a frecuente distribucién de cereais de balde, ou a
prezos moi baixos, desalentaba a labranza na parte da antiga
Italia situada nos arredores de Roma. Estes cereais trafanse das
provincias conquistadas, das que algunhas estaban obrigadas a
fornecer 4 Repiiblica, no canto de impostos, unha décima parte
do seu produto, a un prezo estipulado de uns seis peniques por
cuarteirén. O baixo prezo ao que se distribufan estes cereais tivo
que rebaixar o prezo dos que se levaban ao mercado romano
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dende o Lacio, ou sexa, o antigo territorio de Roma, e desalentar
o seu cultivo.

13. Ademais, nos campos abertos que producen principal-
mente cereais, unha parcela de pasto ben cercada renderd mdis
que calquera campo de cereais dos arredores. E til para a
mantenza do gando empregado no cultivo dos cereais, e 4 sia
elevada renda pdgase non tanto do valor do seu produto como
do das terras cerealeiras que contribde a cultivar. Se algunha
vez se cercan as terras dos arredores, é probable que esta renda
diminda. A elevada renda actual da terra cercada en Escocia
débese 4 escaseza de cercados, e probablemente s6 se manterd
mentres dure esta escaseza. O cercado ten mdis vantaxes para
o pasto que para os cereais, pois aforra o traballo de gardar o
gando, que ademais aliméntase mellor cando non o molesta o
pastor nin ou seu can.

14.. Pero onde non hai vantaxes locais desta clase, a renda e
o beneficio dos cereais, ou de calquera outro vexetal que sexa o
alimento habitual do pobo, tefien que determinar os do pasto, na
terra axeitada para producilo.

15. E de esperar que o uso de forraxes artificiais, nabos,
cenorias, repolos, e demais medios aos que se recorre nun pafs
adiantado para conseguir que unha mesma extensién de terreo
alimente méis cabezas de gando que con pastos naturais, dimi-
nia a superioridade do prezo da carne sobre o do pan. Asi seme-
lla que ocorreu no mercado de Londres, no que hai razéns para
crer que o prezo da carne, en proporciéon ao do pan, é bastante
menor na actualidade que ao comezo do século pasado.

16. No apéndice & Vida do principe Henrique, o Dr. Birch
dounos unha relacién dos prezos da carne que este principe
pagaba habitualmente. Di ali que os catro cuartos dun boi de
seiscentas libras de peso custdbanlle unhas nove libras e dez
xilins, ou sexa, trinta e un xilins e oito peniques por cada cen
libras de peso. O principe Henrique morreu o 6 de novembro de
1612, aos dezanove anos de idade.
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17. En marzo de 1764 realizouse unha investigacién parla-
mentaria sobre as causas do elevado prezo das provisiéns. Entre
outras probas, un comerciante de Virxinia dou testemufio de que
en marzo de 1763 avituallou os seus barcos a vinte e catro ou
vinte e cinco xilins por cen libras de peso de carne de vacin, o
que consideraba como o prezo corrente, mentres que neste ano
de carestia pagou vinte e sete xilins pola mesma clase e peso.
Porén, este elevado prezo de 1764 é catro xilins e oito peniques
mdis barato que o pagado polo principe Henrique, e ten que
observarse que s6 a mellor carne de vaciin pode salgarse para
viaxes tan longas.

18. O prezo pagado polo principe Henrique ascendeu a 3
peniques e % de penique por libra de peso da res morta enteira.
A esta taxa, as partes selectas non poderian venderse ao retallo
por menos de 4 peniques e % ou 5 peniques por libra de peso.

19. Na investigacion parlamentaria de 1764, os testemufias
declararon que o prezo ao consumidor das pezas selectas da
mellor carne de vactin era de 4 peniques e 4 peniques e %
por libra de peso, e o das pezas ordinarias de 1 penique e %
a 2 peniques e % e 2 peniques e %. Disque estes prezos eran
xeralmente medio penique mdis caros que no mes de marzo.
Pero mesmo estes prezos elevados son bastante méis baratos do
que supofiemos que era o prezo corrente ao retallo no tempo do
principe Henrique.

20. Durante os primeiros doce anos do pasado século, o prezo
medio do mellor trigo no mercado de Windsor foi de 1 libra, 18
xilins e 3 peniques e % por un cuarto de caldeira de nove bushels
de Winchester.

21. Pero nos doce anos anteriores a 1764, incluido o mesmo,
o prezo medio da mesma medida do mellor trigo no mesmo mer-
cado foi de 2 libras, 1 xilin e 9 peniques e %2.

22. Polo tanto, nos primeiros doce anos do pasado século, o
trigo foi bastante mdis barato e a carne bastante méis cara que
nos doce anos anteriores a 1764, incluido o mesmo.
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23. Nos grandes paises, a meirande parte das terras cultiva-
das empréganse en producir alimentos para os seres humanos
ou para o gando. As sdas rendas e beneficios determinan as do
resto das terras cultivadas. Se un produto determinado propor-
cionase menos, a terra dedicarfase axifia a cereais ou pasto, e se
proporcionase madis, unha parte das terras de cereais ou pasto
dedicarianse a este produto.

24. Abofé, os produtos que requiren gastos iniciais mdis
grandes para preparar a terra, ou gastos anuais mdis grandes
para cultivala, proporcionan rendas e beneficios mdis elevados
que os cereais ou os pastos. Con todo, esta superioridade poucas
veces excede os xuros razoables, ou sexa, a compensacién polos
superiores gastos.

25. Unha horta de lipulo, froita ou verduras produce xeral-
mente mdis renda e beneficios que un campo de cereais ou pasto.
Require mdis gastos para acondicionar o terreo, velaf a elevada
renda do terratenente, e unha administracién maéis atenta e habil,
velai o elevado beneficio do agricultor. Ademais, a colleita é mais
ruin, polo menos nas hortas de ldpulo e froita. En consecuencia,
o seu prezo ten que proporcionar algo semellante ao beneficio
do seguro, ademais de compensar as perdas ocasionais. A situa-
ci6n dos horticultores, xeralmente precaria e sempre moderada,
amosa que o seu enxefio non adoita recompensarse en exceso.
Tanta xente rica practica esta encantadora arte por entretemento,
que pouco pode conseguir quen a practica polo beneficio, pois
os que deberfan ser os seus mellores clientes abastécense a si
mesmos dos produtos méis valiosos.

26. O terratenente nunca obtén destes cultivos méis do pre-
ciso para compensar o seu gasto orixinal. Na antiga labranza, a
parte do predio da que se esperaban os produtos méis valiosos,
despois dos vifiedos, era unha horta ben regada. Ainda asfi,
Deméerito, quen escribiu sobre a labranza fai uns dous mil
anos e a quen os antigos consideraban como un dos pais desta
arte, pensaba que os que cercaban unha horta non actuaban
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sabiamente, pois o beneficio non compensaba o gasto dun valo
de pedra, e os ladrillos (referiase, supofio, aos adobes secados
ao sol) precisaban continuas reparaciéns ao esborrallarse coa
choiva e as tormentas invernais. Columela, quen refire este xuizo
de Demécrito, non o contradi, pero propén un método de cercado
moi frugal, descofecido no tempo de Demdéerito, cun peche de
silvas e breixos que na sda experiencia era duradeiro e impene-
trable. Paladio adopta a opinién de Columela, que xa recomen-
dou antes Varro. Na opinién destes antigos expertos, o produto
da horta era pouco méis que suficiente para pagar o traballo
extraordinario e o gasto de regala, xa que en paises tan meridio-
nais, tanto entén como hoxe, considerdbase necesario dispofier
dunha corrente de auga que chegase a cada rego da horta. Na
actualidade, na meirande parte de Europa non se considera que
unha horta mereza un cercado mellor que o recomendado por
Columela. En Gran Bretafia e noutros pafses nérdicos, os mello-
res froitos non poden madurar se non é coa axuda dun valo, polo
que o seu prezo nestes pafses ten que ser suficiente para pagar o
gasto de construflo e mantelo. O valo da froita moitas veces arro-
dea a horta, que goza asi do beneficio dun cercado que poucas
veces poderia pagar co seu produto.

27. Unha médxima que a agricultura antiga nunca puxo en
didbida afirmaba que o vifiedo era a parte mdis valiosa do pre-
dio cando se plantaba e trataba axeitadamente, como ocorre
na agricultura moderna nos paises vinicolas. Pero Columela
inférmanos que os antigos labradores italianos discutian se era
vantaxoso plantar un novo vifiedo. Columela, verdadeiro amante
de todo cultivo, decidese a favor do vifiedo e intenta demostrar
que era un cultivo moi vantaxoso comparando os seus bene-
ficios e gastos. Porén, estas comparaciéns son habitualmente
moi falaces, especialmente na agricultura. Se a ganancia que
realmente proporcionan estas plantaciéns fose habitualmente
tan grande como pensaba Columela non haberfa discusién, pero
afnda na actualidade esta é unha cuestién polémica nos paises
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vinicolas. Abofé, os seus autores sobre cuestions agricolas, os
amantes e promotores dos cultivos, estdn xeralmente dispostos
a alifiarse con Columela a favor do vifiedo. En Francia, a ansia
dos propietarios dos vifiedos antigos por impedir que se planten
outros novos parece favorable a esta opinién, e indica que os
expertos son conscientes de que esta clase de cultivo é actual-
mente a mdis beneficiosa nese pais. Con todo, tamén indica
ao mesmo tempo que este elevado beneficio non durard madis
que as leis que actualmente restrinxen o libre cultivo da vide.
En 1731 conseguiron unha orde do consello prohibindo tanto
a plantacién de novos vifiedos como a renovaciéon dos antigos,
nos que se interrompese o cultivo durante dous anos, sen un
permiso especifico do rei que s6 se concederia tras un informe
do intendente da provincia certificando que examinou a terra
e que esta non admitia ningin outro cultivo. O pretexto desta
orde era a escaseza de cereais e pastos e a superabundancia de
vifo. Pero se esta fose real impediria efectivamente a plantacién
de novos vifiedos sen necesidade dunha orde do consello, ao
reducir os beneficios dos vifiedos por debaixo da sta proporcién
natural cos dos cereais e pastos. En canto 4 suposta escaseza
de cereais causada pola multiplicacién dos viniedos, non hai
rexién de Francia onde se cultiven mellor os cereais que nas
provincias vinicolas onde a terra é axeitada para producilos,
como na Borgoina, na Giiiena e no Alto Languedoc. A abun-
dante man de obra empregada nunha clase de cultivo estimula 4
outra, proporcionando un mercado para o seu produto. Diminuir
o nimero dos que poden pagalo é, sen ddbida, un recurso moi
pouco prometedor para estimular o cultivo de cereais. Ven sendo
como unha politica que fomentase a agricultura desalentando as
manufacturas.

28. Polo tanto, a renda e os beneficios dos produtos que requi-
ren gastos iniciais mdis grandes para preparar a terra ou gastos
a